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   Nyumbani/Maudhui ya masoko/Jinsi ya kubana faili ya PDF na Adobe  Maudhui ya masoko  Jinsi ya kubana faili ya PDF na Adobe 
   
  Douglas Karr   Fuata kwenye X  Huenda 13, 2020 Kusoma kwa dakika ya 1 

 
   Kwa miaka michache iliyopita, nilikuwa nikitumia nzuri chombo cha mtu wa tatu kukandamiza faili zangu za PDF kwa matumizi ya mkondoni. Kasi ni jambo la mkondoni kila wakati, kwa hivyo ikiwa ninatuma faili ya PDF kwa barua pepe au kuikaribisha, nataka kuhakikisha kuwa imeshinikizwa. 
 Kwa nini Shinikiza PDF?
 Ukandamizaji unaweza kuchukua faili ambayo ni megabytes nyingi na kuileta kwa kilobytes mia chache, na kuifanya iwe rahisi kutambaa na injini za utaftaji, na kuifanya iwe haraka kupakua, na kuifanya iwe rahisi kushikamana na kupakua kutoka kwa barua pepe.
 Wakati mwingine wateja huniuliza ni mipangilio ipi inayofaa kwa ukandamizaji wa PDF… lakini sio kuwa mtaalam wa mipangilio ya kukandamiza na kuuza nje, kwa kweli sina wazo la kuanza. Ikiwa wewe ni mtaalam na unaelewa CCITT, Flate, JBIG2, JPEG, JPEG 2000, LZW, RLE, na mipangilio ya kukandamiza ZIP… nina hakika unaweza kuielewa. Kuna tani ya nakala huko nje. 
 Ningependa tu kutumia zana ya kukandamiza kunifanyia kazi hiyo. Kwa bahati nzuri, Adobe inatoa hiyo tu!
 Jinsi ya kubana PDF na Adobe Acrobat
 Kile ambacho sikutambua ni kwamba yangu Adobe Creative Cloud leseni tayari imejumuisha zana ya kukandamiza iliyojengwa ndani ya Acrobat, jukwaa la Adobe la kuhariri, kubuni, na kuunganisha PDF. Ikiwa unapakua Acrobat, unaweza kubana PDF yako kwa urahisi:
 	Fungua PDF katika Mwanasarakasi DC.
	Kufungua Boresha PDF zana ya kubana hati ya PDF.
	Kuchagua Zana> Boresha PDF au bonyeza kwenye zana kutoka kwa jopo la mkono wa kulia.
	Kuchagua Punguza Ukubwa wa Picha kwenye menyu ya juu.
	Kuweka utangamano wa Acrobat toleo na bonyeza OK. Chaguo-msingi itakuwa kwa toleo lililopo.
	Kuchagua Ubora wa hali ya juu katika menyu ya juu kufanya visasisho vya picha na ukandamizaji wa font Bonyeza Sawa ukimaliza marekebisho.
	Kuchagua Faili> Hifadhi Kama. Weka jina hilo hilo la faili kuandikia faili ya sasa au kubadilisha jina jipya la faili na saizi ndogo ya PDF. Chagua eneo na ubonyeze Hifadhi. 
 


  Jinsi ya kubana PDF na Adobe Online
 Ikiwa una Adobe Creative Cloud leseni, sio lazima hata upakue Adobe Acrobat ili kubana PDF zako! Adobe ina zana ya mkondoni ambayo unaweza kutumia!
 
 Pakia tu PDF na Adobe itabana na kuipakua. Nzuri na rahisi!
 Shinikiza PDF Mkondoni 
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  Douglas Karr
  Douglas Karr ni CMO ya Fungua MAELEZO na mwanzilishi wa Martech Zone. Douglas amesaidia kampuni nyingi za kuanzisha MarTech zilizofaulu, amesaidia katika bidii inayofaa ya zaidi ya $5 bil katika ununuzi na uwekezaji wa Martech, na anaendelea kusaidia kampuni katika kutekeleza na kuelekeza mikakati yao ya uuzaji na uuzaji kiotomatiki. Douglas ni mtaalamu wa mabadiliko ya kidijitali anayetambulika kimataifa na mtaalam wa MarTech na spika. Douglas pia ni mwandishi aliyechapishwa wa mwongozo wa Dummie na kitabu cha uongozi wa biashara. 
 	   tovuti  
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      Je, inasaidia? Usikose makala...
 Jisajili kwa jarida letu la kila wiki ili kupokea makala zetu za hivi punde moja kwa moja kwenye kikasha chako!
 
     Ingiza anwani yako ya barua pepe  
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  Disclosure

Martech Zone ni tovuti isiyolipishwa kabisa ambayo inachuma mapato kupitia marejeleo, viungo vya washirika, na utangazaji.
     
 Martech Zone ilianzishwa na Douglas Karr na kufanya kazi chini ya kampuni yake, DK New Media, LLC, shirika lenye fahari linalomilikiwa na Kuendeshwa na Mkongwe. Douglas ni msemaji na mshauri wa mabadiliko ya kidijitali.



 
 



Jiunge na Jarida Langu la Kila Wiki


     Kujiunga Usikose makala! Jisajili na sehemu za makala zetu zote ziwasilishwe kwenye kikasha chako kila Jumatatu asubuhi.
 
       Ya kwanza *   
  mwisho *   
  Barua pepe *   
    Ikiwa wewe ni mwanadamu, futa shamba hili wazi.   
  Kujiunga 
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    Wajenzi

	Analytics UTM BuilderUnda URL yako kwa urahisi ukitumia vigezo vya UTM ili kufuatilia kampeni zako za uuzaji kwa usahihi.

	Barua Taka ya KirejeleajiWeka takwimu zako kwa usahihi kwa kuchuja barua taka kutoka kwa ripoti zako.

	Kiungo cha Maoni ya GooglePata kwa haraka na ushiriki kiungo chako cha ukaguzi wa Google ili kukuza sifa yako mtandaoni.

	Rekodi ya SPFLinda uwasilishaji wako wa barua pepe kwa rekodi maalum ya SPF, ukipunguza hatari ya barua taka na mashambulizi ya hadaa.





 
  Vikokotoo

	Kikokotoo cha Kiwango cha ubadilishajiBoresha juhudi zako za uuzaji kwa kukokotoa viwango vyako vya ubadilishaji kwa urahisi.

	Gharama kwa Kila Kikokotoo cha KitendoAmua ufanisi wa utangazaji wako kwa kuhesabu gharama kwa kila hatua (CPA) ya kampeni zako.

	Kikokotoo cha Ukubwa wa Sampuli ya ChiniHakikisha usahihi wa takwimu ukitumia sampuli ya saizi inayofaa kwa tafiti zako.

	Rudi kwenye Kikokotoo cha UwekezajiPima mafanikio ya mikakati yako ya uuzaji kwa kuhesabu ROI yako bila bidii.

	Athari ya Ukaguzi mtandaoniTabiri ukuaji wa mauzo yako kwa kuelewa athari za ukaguzi wa ziada wa wateja.





 
  Waongofu

	Kigeuzi cha CSV hadi SafuBadilisha faili za CSV ziwe safu mlalo na urudi tena ili kurahisisha uchakataji wako wa data.

	Kubadilisha Hex hadi RGBBadilisha kwa urahisi misimbo ya HEX hadi thamani za RGB na kinyume chake kwa miradi yako ya kubuni.

	Kubadilisha Nambari ya Simu ya VanityBadilisha maandishi yako kuwa nambari ya simu ya ubatili ili upigaji simu kwa urahisi.





Zana

	Mstari wa Mada ya Barua pepe ya SimuOngeza viwango vya kufungua barua pepe kwa kuhakikisha mada zako zinaonekana kwenye vifaa vya mkononi.

	Jenereta ya NywilaUnda nenosiri thabiti ili kuimarisha usalama wako mtandaoni.

	Anwani yako ya IPGundua kwa haraka anwani yako ya IP kwa madhumuni ya mtandao na utatuzi.

	Tabia na Neno CounterChuja maudhui yako ukitumia zana yetu ya kuhesabu herufi, maneno na sentensi.





 
  Watazamaji

	Mtazamaji wa CSSBoresha faili zako za CSS kwa zana yetu ya kubana na kubana ili upakiaji wa tovuti kwa haraka zaidi.

	Mtazamaji wa JSONPamba au bana data yako ya JSON kwa usomaji bora au ufanisi.

	Kitazamaji cha Kijajuu cha HTTPJe, unahitaji kurejesha maelezo ya kichwa kwa ombi la HTTP la ukurasa au API? Kitazamaji hiki cha kichwa hukuruhusu kuchapisha ombi lako.

	Kitazamaji Kijipicha cha YouTubeJe, ungependa kurejesha picha zote za YouTube za video yako ya YouTube? Chombo hiki rahisi hutoa wote.





Masuali

	Kikagua Uenezi wa DNSAngalia DNS duniani kote kwa wakati halisi ili kuhakikisha kuwa mabadiliko ya kikoa chako yameenezwa.

	Barua Pepe Kikagua Orodha NyeusiJua kama anwani yako ya IP imeorodheshwa kwenye seva za DNSBL, na hivyo kuzuia barua pepe zako zisiandikwe kama barua taka.

	Fuatilia Uelekezaji Upya wa URLFuatilia kila mrukaji na njia ya uelekezaji upya wa URL ili kutatua viungo vyako.

	Utafutaji wa WHOISTumia Utafutaji wetu wa WHOIS kutazama rekodi ya usajili ya kikoa unachotaka kuchambua.
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  kuhusu Martech Zone




 Yote ilianza kama kilabu cha vitabu.
 Ndiyo, niko makini. Nilianza kazi yangu kwenye wavuti zaidi ya miongo miwili iliyopita. Tovuti yangu ya kwanza ilikuwa Helping Hand, ambayo iliratibu tovuti bora kutoka kwenye wavuti ili kusaidia watu kwa kompyuta zao na kuvinjari nyenzo kwenye Mtandao. Miaka kadhaa baadaye, niliuza kikoa kwa kampuni iliyosaidia watu kuacha kuvuta sigara, mojawapo ya biashara zangu za kwanza. kubwa mikataba.
 Nilianza kublogu kwenye Blogu na nikaongeza ushairi kuhusu kila kitu kuanzia siasa hadi zana za Intaneti. Nilikuwa kila mahali na mara nyingi nilijiandikia - bila watazamaji wengi. Nilikuwa mshiriki wa klabu ya Vitabu vya Masoko huko Indianapolis ambayo ilikua nje ya udhibiti haraka. Baada ya muda, niligundua kwamba zaidi na zaidi ya kikundi walikuwa wanakuja kwangu kwa ushauri wa teknolojia. Mchanganyiko wa usuli wangu wa teknolojia na ujuzi wangu wa biashara na uuzaji ulikuwa ukihitajika sana kwani Mtandao ulibadilisha tasnia hiyo haraka.
 Baada ya kusoma Mazungumzo Ya Uchi, nilihamasishwa kuboresha chapa na kudhibiti yaliyomo kwenye tovuti. Pia nilitaka udhibiti zaidi juu ya mwonekano na hisia za blogu yangu, kwa hivyo nilihamia kwenye kikoa changu mnamo 2006 na kujenga tovuti yangu ya kwanza ya WordPress. Kwa kuwa niliangazia teknolojia ya uuzaji, sikutaka kikoa chenye jina langu kuzuiwa, kwa hivyo nilihamisha tovuti (kwa uchungu) hadi kikoa chake kipya mnamo 2008 ambapo imekuzwa tangu wakati huo.
  The Martech Zone inamilikiwa na kuendeshwa na DK New Media.
 DK New Media inasimamia ushauri wangu, machapisho, podikasti, warsha, mitandao, na fursa za kuzungumza. Highbridge, wakala wangu pamoja na washirika wengine wawili, husaidia kampuni kuongeza uwekezaji wao katika mauzo, uuzaji na bidhaa zinazohusiana. Tunatoa ujumuishaji, uhamiaji, mafunzo, ushauri wa kimkakati, na ukuzaji maalum.
 Asante sana kwa msaada wako kwa miaka mingi!
 Douglas Karr
 Mkurugenzi Mtendaji, DK New Media
 
 

Waandishi

	    
  
  Andréa Albright
  Andréa Albright ni mjasiriamali mwenye uzoefu ambaye anatatiza tasnia ya uchapishaji. Biashara yake ya hivi punde zaidi, Beverly Hills Publishing™, inaboresha utaalam wake katika ukuzaji chapa ili kusaidia viongozi wenye mawazo na wavumbuzi kugeuza ujumbe wao kuwa chapa ya dola milioni. Lengo la Andréa ni kuwahudumia wasumbufu na kuathiri ubinadamu kwa kutumia mbinu yake ya kipekee ya uchapishaji, kupinga hali ilivyo, kuibua mawazo ya waandishi wake ulimwenguni, kuleta athari ya kudumu na kuleta mabadiliko chanya. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Angle
  Andrew Angle ndiye mwanzilishi wa Washirika wa NetGain, Inc. na imezama katika uuzaji wa dijiti kwani wavuti ilikuwa mpya. Na historia ya mauzo, aliunda na kudumisha tovuti katika tasnia nyingi pamoja na faida, utunzaji wa mali, mali isiyohamishika, huduma za afya, kuajiri IT, e-commerce, uhamaji wa kibinafsi, na vifaa vya watumiaji. Safu ya miradi ya uuzaji wa dijiti iligawanya timu za maendeleo katika nchi 15. Mantra yake ni, "Kwenye mtandao, jiografia haina maana." 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander Bachmann
  Mwandishi Bio Alexander Bachmann ndiye Mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Mitgo, incubator ya kimataifa ya teknolojia inayolenga kutoa masuluhisho ya kibunifu na kukuza ujasiriamali. Hapo awali, alikuwa ameanzisha Admitad kama mtandao mshirika, ambao sasa unatambulika kama mojawapo ya majukwaa makubwa zaidi ya washirika kwa watangazaji na wachapishaji. Alexander amekuwa katika nafasi ya martech kwa zaidi ya miaka 20 na ana utaalam wa kina katika MarTech/AdTech, Ununuzi Mahiri na sekta za Uanzilishi zinazoendeshwa na IT. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Abhishek Bakshi
  Sisi ni AIKON. Tunaamini katika siku zijazo za serikali. Ulimwengu ambao kila kitu kitawekwa kwenye dijiti - na kuwekwa alama ambapo kila mali na huduma zinaweza kusimamiwa kwa usalama zaidi, kwa urahisi na bila wafanyabiashara. Tunatoa ORE ID ambayo ni mfumo wa uthibitishaji wa blockchain ambao husaidia watumiaji kupata programu za blockchain kwa barua pepe, simu, au akaunti za media ya kijamii. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Anirban Bardalaye
  Anirban Bardalaye anahudumu kama Afisa Mkuu wa Bidhaa wa kufikia maua. Anirban alianza kazi yake kama mhandisi wa programu, baada ya kuunda programu katika hatua za mwanzo na kampuni za programu za kimataifa. Hapo awali Anirban aliwahi kuwa Makamu wa Rais wa Usimamizi wa Bidhaa, Wingu la Biashara, katika Salesforce. Akiwa na mkakati wa kwanza na uwasilishaji wa Salesforce B2B Commerce na jukwaa lake kuu la biashara, majukumu yake baadaye yalikua na kujumuisha mkakati wa bidhaa za tasnia na utekelezaji wa kwingineko nzima ya Wingu la Biashara. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aleh Barysevich
  Aleh Barysevich ni Mwanzilishi na Afisa Mkuu wa Masoko katika kampuni zilizo nyuma ya SEO PowerSuite, programu ya kitaalam ya kampeni kamili za SEO, na Awario, media ya kijamii, na zana ya ufuatiliaji wa wavuti. Yeye ni mtaalam wa SEO mwenye uzoefu na spika katika mikutano mikuu ya tasnia, pamoja na SMX na BrightonSEO. 
 	   tovuti  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amra Beganovic
  Bi. Beganovich ndiye Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi wa Amra na Elmaya. Yeye ni mshawishi mkuu na wafuasi zaidi ya milioni 1 katika vituo vyake. Ametajwa kama mtaalam wa juu wa uuzaji wa kidijitali na Forbes, Business Insider, Financial Times, Mjasiriamali, Bloomberg, WSJ, Jarida la ELLE, Marie Claire, Cosmopolitan, na wengine wengi. Anatengeneza na kusimamia kampeni za utangazaji za kampuni za Fortune 500, zikiwemo Johnson & Johnson, LVMH, Procter & Gamble, Uber, Nestle, HTC, na Huawei. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anthony Bergs
  Anthony ni msimamizi wa mradi huko Waandishi Kwa Kila Saa ambapo hutumia mikakati tofauti na ya kibinafsi ili kuuza vizuri biashara za wateja wake. Ukosefu wa wakati au mwelekeo wa kuandika karatasi yako? Jaribu huduma yetu ya uandishi wa kitaalam na acha uzito ushuke kutoka mabega yako! Tutakuokoa masaa ya kuchanganyikiwa na mafadhaiko kwa kukufanyia kazi sehemu ya simba. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Antonija Božičković
  Antonija ni mtaalam wa uuzaji wa mtandao huko Point Visible, wakala wa uuzaji anayetoa ujenzi wa viungo na huduma za uuzaji wa dijiti. Anavutiwa sana na uuzaji wa dijiti na eneo laini la usanifu wa picha. Yeye hajachoka kutafuta utaftaji mpya, kusikiliza muziki anaoupenda na kuunda vielelezo vya dijiti. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anna Bredava
  Anna Bredava ni Mtaalam wa Masoko ya Media ya Jamii katika Awario. Anaandika juu ya uuzaji wa dijiti, mwenendo wa media ya kijamii, uuzaji wa biashara ndogo na zana ambazo husaidia mtu yeyote anayependa uuzaji. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aaron Burcell
  Aaron Burcell, Mkurugenzi Mtendaji wa Teknolojia za methinks, ana uzoefu zaidi ya miaka ishirini katika kukuza kuanza kwa video, na alikuwa mshauri wa kwanza wa methinks na mteja wa kwanza. Hapo awali alishikilia nafasi za juu za uuzaji, shughuli na ukuaji katika Grockit (iliyopatikana na Kaplan), kiongozi wa video ya muziki Vevo na Marcus na Goldman Sachs. Hivi karibuni, Burcell aliwahi kuwa COO na CMO ya Loop Media, ambayo mapema mwaka huu iliungana na FogChain, kampuni ya programu inayouzwa hadharani iliyoko katika Bonde la Silicon. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adrian Chang
  Adrian Chang, mkurugenzi mwandamizi wa ushiriki wa wateja huko Informatica, ni painia wa usimamizi wa kazi ya biashara. Yeye ni kiongozi anayeshinda tuzo katika uzalishaji wa mahitaji ya B2B, mafanikio ya wateja, na uuzaji wa dijiti, na anafanya mapinduzi jinsi kazi inafanywa. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Alaina Chiappone
  Alaina Chiappone ni mtangazaji katika Otter PR huko St. Petersburg, FL. Ana shahada ya kwanza katika mahusiano ya umma kutoka Chuo Kikuu cha Florida. Hapo awali, Chiappone alifanya kazi katika mawasiliano ya kampuni, masuala ya umma, na uuzaji wa dijiti. Wateja wake wamejumuisha mitindo, ustawi, muziki, ukarimu, fintech, na tasnia ya afya. Katika muda wake wa ziada, Chiappone anafurahia kwenda ufukweni, kuwakaribisha marafiki, na ni bingwa wa zamani wa taifa wa kuteleza kwenye theluji. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Akshat Choudhary
  Akshat Choudhary daima amejivunia uwezo wake wa kujifundisha vitu. Tangu kuanza BlogVault, Akshat amebadilisha mradi wake wa kando kuwa mradi wa faida ambao unakuza urefu mpya katika nafasi ya kuanza kwa India. Kuwa mwanachama wa jamii ya WordPress kwa karibu miaka kumi, Akshat anapenda kuelewa maeneo ambayo watumiaji wanapambana. Imani ya msingi ya Akshat nyuma ya kujenga bidhaa yoyote ni kuhakikisha mtumiaji wa mwisho haitaji msaada na kuwasaidia kwa njia bora zaidi ikiwa watafanya. 
 	   tovuti  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Chris
  Alex ni Meneja Masoko wa Dijiti katika Kuaminikaoft, shirika la uuzaji dijiti linalotoa SEO na huduma za uuzaji wa dijiti tangu 2002. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amol Dalvi
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Adam Davey
  Mkurugenzi wa teknolojia Adam Davey ni mtaalam wa taaluma nyingi na uelewa wa kina wa rundo la teknolojia ya nyuma na ya mbele, miundombinu, na usalama. Nje ya kazi utampata akiteleza kwenye mawimbi, akiendesha baiskeli, akicheza michezo ya kubahatisha na kusoma riwaya za njozi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anton Eder
  Anton Eder ndiye COO na Mwanzilishi wa parcelLab, ambapo ameongoza ukuaji wake wa uendeshaji kutoka kwa waanzilishi watatu hadi chapa ya teknolojia inayofafanua kategoria yenye wafanyikazi zaidi ya 100 ulimwenguni kote wanaohudumia zaidi ya wateja 500 katika zaidi ya nchi 153. Analenga kuwezesha ukuaji wa haraka wa kimataifa wa parcelLab, kuongeza miundombinu ya kimataifa ya kampuni na kuwekeza katika utamaduni na ustawi wa timu. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alyse Falk
  Alyse Falk ni mwandishi wa kujitegemea aliye na uzoefu katika uuzaji wa kidijitali, teknolojia, uuzaji wa maudhui, mitindo ya uuzaji na mikakati ya chapa. Alyse pia anaandikia tovuti kadhaa zinazojulikana ambapo anashiriki vidokezo vyake vya kuunda maudhui. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Fiske
  Adam Fiske ni Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi mwenza wa Cipher Sports Technology Group na ana tajriba ya takriban miaka 15 katika kamari ya michezo na mandhari ya vyombo vya habari ya kutegemea. Mtaalamu wa kucheza kamari duniani, Fiske ni mwanajopo anayeheshimika, mtangazaji na msemaji wa mada kama vile, data ya michezo na teknolojia, mandhari ya kamari za michezo, uhalalishaji wa kamari ya michezo, ushirikiano wa vyombo vya habari, masoko ya mitaji, ushirikiano wa kibiashara, Muunganisho na Upataji na udhibiti. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander Frolov
  Alexander ni Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi mwenza katika HypeAuditor. Alex ametambuliwa mara nyingi kwenye Orodha ya Wacheza Viwanda 50 wa Juu na Ushawishi wa Kuzungumza kwa kazi yake ili kuboresha uwazi ndani ya tasnia ya uuzaji yenye ushawishi. Alex anaongoza njia ya kuboresha uwazi ndani ya tasnia hiyo na kuunda mfumo wa utambuzi wa utapeli wa hali ya juu zaidi wa AI ili kuweka kiwango cha kufanya ushawishi wa uuzaji uwe wa haki, uwazi na ufanisi. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander García-Tobar
  Mjasiriamali wa mfululizo na mtendaji mkuu wa kimataifa, Alexander amekuwa Mkurugenzi Mtendaji katika makampuni mawili ya awali na ameendesha timu za mauzo za kimataifa kwa makampuni matatu ambayo yalikwenda IPO. Alishikilia nyadhifa za mchambuzi na mtendaji katika kampuni zinazoongoza za utafiti kama vile Kikundi cha Ushauri cha Boston na Utafiti wa Forrester pamoja na waanzilishi wa Silicon Valley kama vile ValiCert, Sygate, na SyncTV. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Gazdecki
  Andrew Gazdecki ndiye mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Programu za Bizness - kufanya programu za rununu kuwa nafuu na rahisi kwa biashara ndogo ndogo. Sisi ni jukwaa la programu ya kufanya-mwenyewe-iPhone, iPad, Android na HTML5 ambayo inaruhusu biashara yoyote ndogo wakati huo huo kuunda, kuhariri, na kudhibiti programu za rununu bila ujuzi wowote wa programu unaohitajika. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Austin Bunduki
  Ninafanya kazi katika WP Engine kama Balozi wa Biashara ndani ya jumuiya ya WordPress (Capital "P"). Ninablogi na kufanya miunganisho katika jumuiya ya WordPress. WP Engine hutoa mwenyeji wa haraka wa WordPress kwa watengenezaji kuunda tovuti za kushangaza kwa wateja wao. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Andy Hamblin
  Andy amekuwa katika tasnia ya nje kwa zaidi ya miaka 10, akifanya kazi kwenye upangaji na ununuzi wa kampeni na mauzo. C.V. inashughulikia majina mengi yanayoheshimiwa katika biashara ikiwa ni pamoja na Posterscope, JCDecaux na ECNlive kabla ya Kujiunga. Signkick mwaka wa 2014. Yeye ni mtetezi makini wa kutambulisha teknolojia inayofanya kazi kwa tasnia ya bango kwa lengo la kuboresha utendakazi na mapato yanayoongezeka. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Anas Hassan
  Anas Hassan ni mshauri wa ubunifu katika wakala anayeongoza wa chapa Nembo Poppin. Ana nia ya kina ya kuchunguza mwenendo wa muundo wa picha na uuzaji wa dijiti. Mbali na hayo, yeye ni shabiki wa kupenda mpira wa miguu na anafurahiya chakula cha jioni cha mara kwa mara. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Hempenstall
  Adam Hempenstall ni Mkurugenzi Mtendaji na Mwanzilishi wa Mapendekezo Bora, programu rahisi ya pendekezo la kuunda mapendekezo mazuri, yenye athari kubwa kwa dakika. Baada ya kuwasaidia wateja wake katika Mapendekezo Bora kushinda $ 120,000,000 + kwa mwaka mmoja tu, amezindua Chuo Kikuu cha kwanza cha Kuandika Pendekezo ambapo anashiriki njia bora za pendekezo la biashara. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Abbey Higginbotham
  Abbey Higginbotham ni Mtaalamu wa PR na Ushawishi ambaye ana jukumu la kuendesha mkakati wa vyombo vya habari katika Fomu za Cognito. Akiwa na uzoefu wake mkubwa katika mahusiano ya vyombo vya habari, uundaji wa maudhui, na mkakati wa mitandao ya kijamii, amejitolea kuangazia uwezo wa ubunifu wa Fomu za Cognito. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ahmer Inam
  Ahmer Inam ni Afisa Mkuu wa AI kwa PEDA EDGE, kampuni inayoongoza duniani ya huduma za kidijitali na teknolojia. Yeye ni mtendaji mwenye uzoefu wa Data na Analytics na uzoefu wa miaka 20+ katika kuongoza mabadiliko ya shirika kwa kutumia data, teknolojia, mifumo ya habari, uchanganuzi na bidhaa za data. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexandra Isenegger
  Alexandra ni Mkurugenzi Mtendaji wa Kiungo. Anza zinahitaji hati madhubuti za kisheria na wanasheria wanatoza viwango vya wazimu. Linkilaw imejitolea kukomesha utendakazi, kuboresha huduma za kisheria na kusaidia kazi ya kisheria ipatikane. Kupitia teknolojia yetu, suluhisho za ndani ya nyumba na soko la kisheria, tunatoa wanaoanza kabla ya Mfululizo wa B na msaada mkubwa wa kisheria milele. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Alice Jones
  Alice Jones ni muuzaji wa dijiti kutoka San Francisco, California. Anaandika machapisho ya blogi bora zaidi Endelea na huduma na mashirika ya kuunda yaliyomo. Alice ni mama wa watoto wachanga wawili na mtaalam mwenye shauku ya yoga. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Anil Kaul
  
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Amit Khanna
  Amit Khanna ni Rais wa Biashara Ndogo na za Kati katika Kikundi cha habari ambapo anawajibika kuendesha mapato kwa sehemu kubwa ya kampuni na kuendeleza uhusiano wa kimkakati wa leseni. Pia aliongoza bidhaa mbili za kampuni zilizofanikiwa za Software-as-a-Service, InfoUSA na Salesgenie. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Khvoynitskaya
  Val Kelmuts ni Afisa Mkuu Mtendaji na mwanzilishi mwenza katika Staylime, kampuni ya kubuni na ukuzaji biashara ya kielektroniki yenye makao yake makuu huko Redwood City, California. Ana uzoefu wa miaka 10 katika ukuzaji wa programu maalum, usimamizi wa mauzo, na ukuzaji wa biashara. Val ni mtaalamu aliyeidhinishwa na mauzo ya Adobe Commerce, mtaalamu aliyeidhinishwa na biashara ya Shopify, na mwanachama wa PMI. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  AJ Kieffer
  AJ ni Meneja Mwandamizi wa Uuzaji wa Bidhaa katika Conductor. Kupandikiza kutoka kwa ulimwengu wa wakala wa matangazo, AJ ni mtaalam mkakati wa uuzaji anayependa sana kufungua na kuamsha ufahamu wa watumiaji. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew K Kirk
  Andrew K Kirk ndiye Mwanzilishi wa Face The Buzz, ambayo husaidia wafanyabiashara wadogo kutumia nguvu ya uuzaji mkondoni. Wateja wake wa sasa wamekusanya zaidi ya dola milioni 3.5 kwa ufadhili. Anatoa idadi ndogo ya tathmini ya bure ya uuzaji mkondoni. 
 	   tovuti  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrey Koptelov
  Andrey Koptelov ni Mchambuzi wa Ubunifu huko Itransition, kampuni ya utengenezaji wa programu ya kawaida yenye makao yake makuu huko Denver. Akiwa na uzoefu mkubwa katika IT, anaandika juu ya teknolojia mpya za usumbufu na ubunifu katika IoT, akili ya bandia, na ujifunzaji wa mashine. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aleksandra Korczynska
  Aleksandra ni CMO katika GetResponse, anaongoza uuzaji na ukuaji wa SaaS kimataifa. Akiendeshwa na uchanganuzi wa data na udukuzi wa ukuaji, ameunda mikakati ya kipekee ya kwenda sokoni kwa chapa za kimataifa (zamani Uber) na waanzishaji wa teknolojia sawa. Alipata elimu yake ya biashara na uongozi akihitimu kutoka Harvard Executive Education na mtazamo unaotokana na data katika uuzaji kutoka kwa data science MA huko Warsaw. Ola inasaidia kikamilifu wanaoanzisha katika eneo la CEE, kama mshauri wa mashirika yasiyo ya faida na mipango ya ushauri ya Google for Startups. Mpanda farasi ambaye ni mahiri, mchezaji wa kinanda wa mwanzo na shabiki mkubwa wa utamaduni wa kufanya kazi kwa mbali-kwanza. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ajoy Krishnamoorthy
  Ajoy ana zaidi ya uzoefu wa miaka 15 katika tasnia katika ufundi, uuzaji, na majukumu ya uongozi. Kabla ya Acumatica, Ajoy alikuwa katika Microsoft akiendesha mafanikio ya biashara katika anuwai anuwai ya usimamizi wa bidhaa na majukumu ya uuzaji hivi karibuni akiwa Mkurugenzi wa Uuzaji wa Sehemu ya OEM ambapo yeye na timu yake walihusika na mkakati wa kwenda-soko kwa hadhira ya kibiashara na watumiaji . 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amar Kukreja
  Amar Kukreja ana uzoefu wa miaka katika upimaji wa Salesforce. Anatumia kilele pamoja na vipimo vingine. Yeye pia hutoa huduma zingine zinazohusiana za Salesforce, pamoja na usanidi wa awali wa Uuzaji na usimamizi. Kujifunza zaidi kuhusu Uuzaji wa Github. 
 	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander Kuznetsov
  Alexander ni mtaalam wa usimamizi wa sifa dijitali na uzoefu wa miaka 25+. Jalada la mteja la mashirika yake ya kidijitali linajumuisha biashara za kimataifa na za kitaifa za kiwango kikubwa na cha kati katika wima kama vile FMCG (Nestlé, Unilever), Tech (General Electric, Microsoft), Auto (BMW, Toyota) na Finance (Citibank, Mastercard) . Aliyekuwa CDO katika SPN Ogilvy, leo anaunda wakala mpya wa kimataifa wa kidijitali - RCheckUp, unaolenga kutengeneza teknolojia ya mawasiliano ya kidijitali ya gharama nafuu zaidi. Alexander amebuni kozi ya usimamizi wa sifa za kidijitali, ambayo amefundisha kwa wataalamu zaidi ya 800 wa sasa na wa siku zijazo katika uwanja huo. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aditi Laha
  Aditi ni mwandishi wa kiufundi na anafanikiwa kwa maandishi juu ya teknolojia za kisasa za tasnia ya matangazo ya dijiti. Aditi anayo maarifa muhimu na uzoefu uliothibitishwa katika adtech & martech mwenendo na hujiingiza katika utafiti wa kina juu ya teknolojia za kisasa za dijiti ili kutoa yaliyomo. Kuandika blogi zenye msukumo na mashairi yenye akili nyepesi zimekuwa shauku ya Aditi. Aditi pia ana ndoto ya kuandika kitabu siku moja. Mbali na kuandika, kufurahiya sanaa na muziki imekuwa nguvu yake. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Anthony Lamot
  Anthony ni Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi mwenza wa ONDOA UCHAGUZI, kiwezesha data cha uuzaji cha Salesforce AppExchange. Anapenda sana Programu kama Huduma, Uendeshaji wa Uuzaji, na teknolojia za Wingu la Uuzaji wa Salesforce. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anuskha Lokesh
  Anushka Lokesh ndiye Mkuu wa Ukuaji katika Breinify, jukwaa la ubashiri linaloendeshwa na AI ambalo husaidia makampuni ya biashara ya wateja kutoa matumizi yanayofaa na yanayobinafsishwa kwa kiwango kikubwa. Yeye ni kiongozi mwenye uzoefu wa uuzaji ambaye amefanya kazi na kampuni za bidhaa za watumiaji kama Anheuser-Busch InBev, ambapo alizindua na kukuza chapa kama Budweiser Magnum, Corona, Hoegaarden, na Stella Artois, na General Mills, ambapo alifanya kazi katika New Ventures Group. kwenye uzinduzi wa bidhaa mpya. Ana uzoefu wa kufanya kazi kimataifa nchini India na Kanada. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Angelina Lugova
  Lina ndiye Mkuu wa Masoko katika EPOM. Ana uzoefu mkubwa katika kuongoza mawasiliano kwenye majukwaa mengi, kutoka media ya jadi hadi washawishi. Katika EPOM, anaunda ufahamu wa watumiaji na anatoa upendeleo kwa wateja kwa chapa kupitia njia zote za uuzaji za dijiti kila siku. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amitaabh Malhotra
  Amitaabh Malhotra ndiye afisa mkuu wa uuzaji wa Njia, jukwaa jumuishi la malipo, tuzo za uaminifu na ofa ambazo zinahimiza watumiaji kutumia simu yao ya rununu kwa nyanja zote za safari ya kununua. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Marsh
  Ashley Marsh ni Mwandishi Mwandamizi wa Maudhui katika Kampuni ya Maan Softwares Inc. Amekuwa na kampuni hii kwa miaka minne iliyopita. Yeye ni maalum katika aina ya uandishi wa kiufundi haswa katika ukuzaji wa rununu, muundo wa wavuti, na, teknolojia za kisasa. Kulingana naye, imekuwa fursa kubwa kwake kwani kila siku teknolojia inajisasisha yenyewe na kusababisha maoni mapya ambayo humfanya kuwa safi kila siku. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Membrillo
  Alex Membrillo ni Mkurugenzi Mtendaji wa Ufumbuzi wa Mtandao wa Kardinali, tuzo ya kushinda wakala wa uuzaji wa dijiti huko Atlanta, GA. Jumuiya ya Teknolojia inayoitwa Georgia (TAG) ya Mwaka wa Dijiti ya Mwaka wa 2015, njia yake ya ubunifu kwa uuzaji wa dijiti imebadilisha tasnia hiyo na kutoa matokeo mazuri kwa wateja wa saizi na masoko yote. Kardinali ametajwa mara tatu mfululizo kwenye orodha ya 3 ya kampuni zinazokua kwa haraka sana zinazoshikiliwa na kampuni za Amerika. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Andy Mickelson
  Andy Mickelson ni makamu wa rais wa msaada kwa wateja kwa Vertafore, mtoa huduma anayeongoza wa teknolojia ya bima. Ndani ya jukumu lake, yeye ni VP anayejali wateja na utaalam katika kujenga maazimio mabaya, timu zinazofanya vizuri, na mazoea bora yanayokabiliwa na wateja. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amie Milner
  Amie Milner ni makamu wa rais mtendaji wa kuwezesha mauzo katika Abstrakt Marketing Group, kampuni ya ukuaji wa biashara ambayo hutoa masuluhisho ya kizazi kinachoongoza. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amanda Mlima
  Amanda ni Makamu wa Rais wa Kimataifa wa SAP Digital Commerce. Amanda amekuwa na SAP kwa zaidi ya miaka 15, akianza katika uhusiano wa wachambuzi wa sekta na kukua katika majukumu mbalimbali ya mawasiliano na masoko kwa miaka mingi - kwa mada tofauti kama bei na leseni na uendelevu kwa Neteaver na Usimamizi wa Ugavi. Hivi majuzi aliongoza uuzaji wa chaneli zetu za biashara za kidijitali - SAP Store na Kituo cha Programu cha SAP - kufanya kazi kila siku ili iwe rahisi iwezekanavyo kufanya biashara na SAP. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ash Munshi
  Kabla ya kujiunga na Pepperdata, Ash alikuwa mwenyekiti mtendaji wa Marianas Labs, mwanzo wa kina wa masomo uliouzwa mnamo Desemba 2015. Kabla ya hapo, alikuwa Mkurugenzi Mtendaji wa Graphite Systems, mwanzo mkubwa wa kuhifadhi data ambao uliuzwa kwa EMC DSSD mnamo Agosti 2015. Ash pia aliwahi kama CTO wa Yahoo, kama Mkurugenzi Mtendaji wa kampuni za umma na za kibinafsi, na yuko kwenye bodi ya kuanza kwa teknolojia kadhaa. Ash alihudhuria Chuo Kikuu cha Harvard, Chuo Kikuu cha Brown, na Chuo Kikuu cha Stanford. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Murphy
  Ashley Murphy alihitimu na BA (Hons) katika Fasihi ya Kiingereza na Uandishi wa Ubunifu kutoka Chuo Kikuu cha Manchester. Alianza kufanya kazi kama mwandishi wa yaliyomo huru mnamo 2015. Ana utaalam katika teknolojia, elimu ya juu, nakala ya matangazo, mambo ya sasa, na ujasiriamali. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Alicia Navarro
  Alicia Navarro ni Mkurugenzi Mtendaji na Mwanzilishi mwenza wa Skimlinks, jukwaa la uchumaji wa bidhaa ambalo husaidia tovuti kupata thawabu kwa dhamira ya ununuzi iliyoundwa katika yaliyomo. Kabla ya kuzindua Skimlinks, alifanya kazi kwa zaidi ya miaka 10 kubuni na kuzindua matumizi ya rununu na mtandao huko Australia na Uingereza. Tangu 2007, Alicia amekuza kampuni hiyo kuwa zaidi ya wafanyikazi 85 katika ofisi zote huko London, San Francisco na New York City. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Davis
  Andrew ni Mkurugenzi wa Masoko wa Mkakati wa CPC. Mwisho wa Septemba 2010, Andrew alimaliza kuandika Kitabu cha kwanza cha Ununuzi wa Kulinganisha Wauzaji ambacho kinatoa muhtasari kamili juu ya jinsi ya kuanza na kusimamia kampeni bora ya ulinganishaji. Leo Andrew hutumia wakati wake mwingi kushauriana na wauzaji wa kati na wakubwa mkondoni na mashirika ya uuzaji mkondoni, na pia akiandika na kuelekeza Mkakati wa Blog ya CPC. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Albert Nieto
  Mbegu ya mbegu ni Kampuni inayoongoza ya Matangazo ya Muktadha ambayo inaunda suluhisho zenye athari kubwa na zinazovutia kwa yaliyomo ya kuona ya premium, kuwezesha kulenga na kurudi kwa wachapishaji wa juu na chapa nzuri zaidi. Muktadha wa kampuni AI inaruhusu chapa kushirikiana na watumiaji ndani ya ulimwengu wao wa kupendeza bila msingi wa kuki. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andre Oentoro
  Andre Oentoro ndiye mwanzilishi wa Mkate zaidi, kampuni ya video inayoelezea kushinda tuzo. Anasaidia biashara kuongeza viwango vya ubadilishaji, kufunga mauzo zaidi na kupata ROI nzuri kutoka kwa video za kuelezea (kwa utaratibu huo). 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexandra Ontra
  AlexAnndra Ontra ni mwanzilishi mwenza na rais wa Shufflrr, suluhisho la usimamizi wa hati inayohitajika kwa mawasilisho ya nguvu. Shufflrr wa jiji la New York ni waanzilishi wa Usimamizi wa Uwasilishaji. Ilianzishwa mnamo 2014 na James na AlexAnndra Ontra, timu ya kaka-dada na uzoefu wa zaidi ya miaka 30 katika kukuza programu ya usimamizi wa uwasilishaji, Shufflrr husaidia mashirika na watumiaji binafsi kusimamia, kusambaza na kusasisha yaliyomo kwenye mada yao, kuokoa wakati na pesa. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Ortman
  Adam Ortman ndiye makamu wa rais mkuu wa ukuaji na uvumbuzi katika Jenereta Media + Analytics, wakala wa vyombo vya habari uliojumuishwa kikamilifu. Kwa kuchanganya tajriba ya muongo mmoja katika medani ya wakala wa vyombo vya habari na msingi wa kitaaluma katika saikolojia ya watumiaji, Adam hutathmini majukwaa na mitindo inayoongoza na inayoibukia ya kidijitali, kijamii, ya simu na ya biashara ya mtandaoni ili kubaini jinsi inavyoweza kuleta thamani kwa uwekezaji wa media ya wateja. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Arvind Parthiban
  Arvind ndiye Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi mwenza wa Zarget, ambapo kwa kuongeza kufikiria maono ya kampuni na kufanya majaribio ya hatua kufikia malengo yao, kwa sasa anaongoza uuzaji wa bidhaa, presales na shughuli za mauzo. Mfanyakazi wa zamani wa Zoho ambapo aliongoza uuzaji wa bidhaa kwa safu ya ITSM ya bidhaa kuu, Arvind alipata ufahamu muhimu katika tasnia ya SaaS na vitu vyote vya 'Uuzaji'. Arvind anatoa kutoka kwa utajiri wake mkubwa wa uzoefu ili kuzipa nguvu vitengo vya biashara mbele. Yeye pia ni shabiki mkali wa Chelsea. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Ankit Patel
  Ankit Patel ni Meneja Masoko / Mradi katika Teknolojia za XongoLab na PeppyOcean, ambazo zinatoa suluhisho za maendeleo ya wavuti na wavuti wa hali ya juu ulimwenguni. Kama hobby, anaandika juu ya teknolojia mpya na inayokuja, maendeleo ya rununu, ukuzaji wa wavuti, zana za programu, na biashara na muundo wa wavuti. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Poulos
  Alex ni Afisa Mkuu wa Masoko huko Crossbeam, anayeongoza Ukuaji na Uchanganuzi, Yaliyomo na Matukio, na Uuzaji wa Bidhaa. Ana zaidi ya miaka 20 ya uzoefu wa utendaji wa kuendeleza mikakati ya masoko na kuongoza kimataifa, utekelezaji jumuishi kwa chapa za programu. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Augustin Prot
  Augustin ndiye mwanzilishi mwenza wa weglot, suluhisho la lugha nyingi kwa wavuti. Iliundwa mnamo 2016 - Weglot ilijengwa ili kufanya utafsiri wa wavuti haraka, rahisi, na papo hapo. Kwa msingi wa kifedha, Augustin alihamia katika ulimwengu wa SaaS kupata suluhisho linalosaidia kampuni kutoa ukuaji wa kimataifa. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Aquibur Rahman
  Aquibur Rahman ni Mkurugenzi Mtendaji wa Mailmodo, suluhisho la uuzaji la barua pepe ambalo huwezesha watumiaji kutuma barua pepe zinazoingiliana kama programu. Ana uzoefu wa uuzaji katika mikakati ya ndani na nje, SEO, ukuaji, CRO, na otomatiki ya uuzaji. Amesaidia chapa nyingi za B2C na B2B, ikiwa ni pamoja na uanzishaji wa teknolojia ya hatua za awali ili kufuatilia ukuaji haraka kwa kutumia michakato ya masoko ya haraka na inayoendeshwa na data. Wakati Google ilitoa barua pepe za AMP, Aquib aliona uwezo mkubwa ndani yake wa kuanzisha tena uuzaji wa barua pepe. Hii ilimfanya aanzishe Mailmodo ili kusaidia biashara kupata ROI bora kutoka kwa uuzaji wa barua pepe. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Austin Rolling
  Austin Rolling ndiye mwanzilishi mwenza na Mkurugenzi Mtendaji wa Uwanja wa nje. mjasiriamali wa kizazi cha tatu. Alianzisha kampuni yake ya kwanza, wavuti ya mitindo, akiwa na umri wa miaka 20. Ana BA katika Mawasiliano kutoka Chuo Kikuu cha Mashariki mwa Michigan na MBA kutoka Chuo Kikuu cha A&M cha Texas. Ametumia kazi yake nyingi kufanya kazi katika bidhaa za watumiaji na nafasi ya IT katika uuzaji wa uwanja na uuzaji, usimamizi na majukumu ya ukuzaji wa biashara.  
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Alicia Rother
  Alicia Rother ni mkakati wa yaliyomo huru ambaye anafanya kazi na wafanyabiashara wadogo na waanzilishi ili kukuza ufikiaji wa chapa yao kupitia muundo wa ubunifu wa maandishi na maandishi. Eneo lake la utaalam ni pamoja na uuzaji wa dijiti, infographics, chapa, na muundo wa picha. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Andrea Sanchez
  Andrea Sanchez ni Mtaalamu wa Mikakati na Mtafiti wa Usanifu wa NY ambaye kwa sasa anaongoza miradi ya mkakati wa mabadiliko ya kidijitali huko Globant. Alishiriki uzoefu wake kuhusu jinsi AI inaweza kuboresha uhusiano wa wateja na chapa. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Shigem
  Adam Shigem ni mkakati wa Akaanguka Swoop - kampuni ya muundo wa dijiti huko Seattle. Adam ana uzoefu wa zaidi ya miaka 4 kusaidia chapa kama Windows, Office 365, T-Mobile, na Brooks Running kuungana na hadhira yao kwa njia zenye maana katika njia nyingi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Abhay Singhal
  Abhay ndiye mwanzilishi mwenza na CRO wa InMobi. Abhay anaongea ulimwenguni kote juu ya ujasiriamali, watu, na utamaduni na imekuwa muhimu katika kupata utambuzi wa InMobi kama Kampuni 50 za Usumbufu ulimwenguni na MIT Technology Review, Utoaji bora wa mwaka wa tuzo na Forbes na mengi zaidi. Upendo wake kwa uvumbuzi ulimpeleka kwa Taasisi ya Teknolojia ya India, Kanpur (IIT) kwa wahitimu wake ambapo mnamo 2013 pia aliheshimiwa na Tuzo ya Tukufu ya "Alumnus Award" kwa ubora wake katika ujasiriamali. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Arun Sivashankaran
  Arun ni mjasiriamali wa teknolojia ambaye amekuwa akijenga, kupima, na kuuza tovuti za watumiaji na biashara kwa miaka. Katika kipindi chote cha kazi yake, amesaidia kampuni kubwa na ndogo kuongeza mapato na kuwashirikisha wateja kama meneja, mshauri, na mshauri. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Mdogo
  Adam Small ni Mkurugenzi Mtendaji wa Mchuzi wa Wakala, jukwaa kamili la uuzaji wa mali isiyohamishika iliyoonyeshwa kamili, iliyojumuishwa na barua moja kwa moja, barua pepe, SMS, programu za rununu, media ya kijamii, CRM, na MLS. 
 	   tovuti  
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  Ann Smarty
  Ann Smarty ndiye meneja wa chapa na jumuiya katika Internet Marketing Ninjas na mwanzilishi wa Nyuki ya Maudhui ya Virusi. Kazi ya Ann ya kuboresha injini ya utafutaji ilianza mwaka wa 2010. Yeye ni mhariri mkuu wa zamani wa jarida la Search Engine na mchangiaji wa utafutaji maarufu na blogu za kijamii, ikiwa ni pamoja na Mitindo ya Biashara Ndogo na Mashable. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anastasia Sviridenko
  Anastasia Sviridenko ni meneja wa uuzaji wa maudhui katika NakalaMagic, suluhisho la SMS nyingi kwa ajili ya biashara. TextMagic ni huduma ambayo hutoa fursa kwa biashara ndogo na kubwa kufanya kampeni za uuzaji za SMS, kutuma arifa, arifa na uthibitisho. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Taylor
  Andrew anapenda kufanya kazi Pantheon mashirika ya kusaidia na kurudisha kwa jamii ya WordPress. Kama msanidi programu wa zamani wa wavuti, Andrew alitumia wakati wake katika miradi mikubwa kwa wateja kama Mitandao ya AMC, Frito Lay, Mistari ya Kitaifa ya Van, na zaidi. Kwa zaidi ya miaka 8 ya uzoefu wa ukuzaji wa wavuti, akibobea katika WordPress, yeye ni mkongwe aliye na uzoefu. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Angela de la Vieja
  Ángela ni mtaalam wa uchambuzi wa biashara, bei na usimamizi wa media, akiongoza yaliyomo kwenye chaneli zote na pia kudhibiti uwepo kwenye majukwaa yote ya kijamii. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Walsh
  Ashley ni VP wa Masoko katika Fomu ya fomu, suluhisho la programu ya kujenga Indianapolis na suluhisho la kukamata data. Kabla ya Formstack, Ashley alitumia miaka 8 katika Orodha ya Angie akiwa na nafasi katika uuzaji, bidhaa, na shughuli. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Amanda Magharibi-Bookwalter
  Amanda West-Bookwalter ni Mtaalam wa Masoko wa Media Media huko Formstack, anayehusika na kutekeleza na kuongeza mikakati ya matangazo ya dijiti kwa kampuni ya teknolojia. Kabla ya kujiunga na timu ya Formstack, Amanda aliwahi katika jukumu kuu la usimamizi wa akaunti kwa kampuni ya usimamizi wa malipo kwa kila bonyeza na amezungumza katika mikutano mingi ya uuzaji mkondoni, pamoja na HeroConf, SMX East, na SES Denver. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Welch.
  Ashley Welch na Justin Jones walianzishwa pamoja Ubunifu wa Somersault, kampuni ya ushauri ya Kufikiri ya Usanifu inayotoa mbinu ya kipekee ya ukuzaji wa mauzo. Hao ndio waandishi wa Mauzo ya Uchi: Jinsi Mawazo ya Kubuni Hufichua Nia za Wateja na Huendesha Mapato. Kwa habari zaidi, tafadhali tembelea, www.somersaultinnovation.com. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Amalie Widerberg
  Amalie Widerberg anafanya kazi kama Kitambulisho cha Dijiti katika FotoWare, muuzaji anayeongoza ulimwenguni wa Usimamizi wa Mali za Dijiti (DAM). Ana ESST (Jamii, Sayansi na Teknolojia huko Uropa) digrii ya Masters, na anatabiri kuwa 2021 ina mengi katika duka la mandhari ya DAM. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Acholla
  Bill Acholla ni muuzaji anayeongoza wa dijiti ambaye anasukuma kila wakati bidhaa zenye ujinga ambazo watu kama wewe wanaweza kutumia kukuza biashara zao, kama makala hii. Angalia blogi yake ya biashara kwa Billacholla.com 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Bowman
  Brian Bowman ndiye Mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Vilabu vya ubongo, kampuni ya teknolojia ya uuzaji inayothibitisha teknolojia na huduma kwa watangazaji wa Facebook na Instagram. Amefanikiwa zaidi ya $ 1B katika matumizi ya matangazo mkondoni na utengenezaji wa bidhaa kwa bidhaa zinazoongoza mkondoni pamoja na Disney, ABC, Match.com na Yahoo!. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Bruno
  Bill Bruno, Mkurugenzi Mtendaji wa Celebrus alijiunga na kuwa Makamu wa Rais wa Amerika Kaskazini na kuwa Mkurugenzi Mtendaji mnamo Oktoba 2021. Ana uzoefu wa miongo kadhaa katika sekta za habari, data na uchanganuzi na shauku ya kukuza utamaduni wa uvumbuzi ili kuleta mabadiliko ya mabadiliko. Kabla ya Celebrus, Bill aliwahi kuwa Mkurugenzi Mtendaji wa kampuni iliyoorodheshwa ya AIM ambayo ilifanikiwa kupata biashara yake ya ushauri. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Crater ya Bonnie
  Bonnie Crater ni Rais & Mkurugenzi Mtendaji wa Ufahamu Kamili wa Mduara. Kabla ya kujiunga na Insights Kamili ya Mzunguko, Bonnie Crater alikuwa makamu wa rais wa uuzaji wa VoiceObjects na Utambuzi. Bonnie pia alishikilia makamu wa rais na majukumu makamu wa rais mwandamizi huko Genesys, Netscape, Network Computer Inc., salesforce.com, na Stratify. Mkongwe wa miaka kumi wa Oracle Corporation na tanzu zake anuwai, Bonnie alikuwa makamu wa rais, Idara ya Bidhaa ya Compaq na makamu wa rais, Idara ya Bidhaa za Kikundi. 
 	   tovuti  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bob Croft
  Bob Croft ni uzoefu kiongozi wa martech ndani ya mkoa wa APAC, akifanya kazi na zaidi ya wateja 15 katika kipindi cha miaka 8 iliyopita katika tasnia nyingi. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Barrack Diego
  Barrack Diego ni mwanablogu mwenye uzoefu ambaye ameandika nakala kwa blogi kadhaa mashuhuri na wavuti juu ya utumiaji anuwai wa media ya kijamii ili uunda trafiki zaidi wa biashara kwenye wavuti za biashara. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Donabedian
  Brandemonium LLC ni kampuni ya hafla iliyoko Cincinnati, OH. Kampuni hiyo ilianzishwa mnamo 2017 na Bill Donabedian na Kevin Canafax. Bill ana zaidi ya miaka 16 ya uzoefu wa hafla ya kuzindua hafla kama Tamasha la Muziki la MidPoint na Tamasha la Muziki wa Bunbury. Kevin ana zaidi ya miaka 30 ya mawasiliano ya ushirika na uzoefu wa maswala ya umma na vile vile kushirikiana kwa kuanzisha hafla za suti, Suti Hiyo Rock na Play On. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Breena Fain
  Breena Fain ni PR na Mtaalam wa Masoko huko Formstack, mjenzi wa fomu mkondoni ambaye amekuwa kiongozi katika kuunda, kusimamia, na kukaribisha fomu za mkondoni. Formstack hutoa biashara za kila aina na saizi zana rahisi kutumia ya kujenga fomu kukusanya na kudhibiti data kwa urahisi. Watumiaji wanaweza kupachika fomu moja kwa moja kwenye wavuti yao kwa kukamata risasi haraka. Aina hii ya utofautishaji huwezesha mashirika, haswa wafanyabiashara wadogo, kurahisisha mzunguko wake wa uuzaji wakati wa kupanua rasilimali zake. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Bryan Fowler
  Bryan Fowler ni rais wa Intero Digital Amazon Division. Intero Digital ni wakala wa uuzaji wa dijiti wa watu 400 ambao hutoa suluhisho kamili, zinazoendeshwa na matokeo. Kitengo chake cha Amazon kinataalam katika kusaidia kampuni kuongeza Amazon kufikia ukuaji ambao haujawahi kufanywa. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Freeman
  Brian Freeman ni mjasiriamali wa mfululizo anayezingatia uchumi wa watayarishi. Aliunda mojawapo ya soko kubwa la ushawishi huko Amerika Kaskazini na kulikuza hadi zaidi ya nusu milioni ya waundaji wa maudhui na miaka 100 ya chapa kama Disney, Amazon, Dunkin, Goop, Marvel, & TikTok. Yeye na timu yake katika Heartbeat walikuwa wa kwanza kushughulikia uuzaji wa nano-waundaji kwenye Instagram na walikuwa wa kwanza kuanzisha muunganisho na TikTok mnamo 2020. Yeye pia ni Techstars Grad (darasa la 2017) na ni mwekezaji anayefanya kazi na mshauri wa maanzisho mengine ya uchumi wa watayarishi. Sasa anaunda mtandao mpya wa kitaalamu kwa uchumi wa watayarishi, creatorland.com - unaolenga wabunifu, waundaji wa maudhui, washawishi na watu wanaowaajiri. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bobby Gill
  Kabla ya kuanzisha Maabara ya Bluu ya Bluu mnamo 2009, Bobby alikuwa Meneja wa Programu katika Microsoft ndani ya kitengo cha Servers & Tools. Pamoja na mwanzilishi mwenza Jordan Gurrieri, Bobby aliandika pamoja Appsters: Mwongozo wa Kompyuta kwa ujasirimali wa programu. Katika Maabara ya Lebo ya Bluu, jukumu la Bobby kama Mkurugenzi Mtendaji linajumuisha kutoa usimamizi wa kimkakati na kiufundi kwa programu zote tunazotengeneza. Bobby alihitimu kutoka Chuo Kikuu cha Waterloo na Shahada ya Hisabati na Sayansi ya Kompyuta na kumaliza MBA yake katika Shule ya Biashara ya Columbia. Anapenda crepes. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Hoffman
  Brian ni mratibu wa masoko katika Muuaji Infographics, kampuni inayoanzisha Seattle inayobobea katika muundo wa infographic, michoro ya mwendo na taswira shirikishi. Killer Infographics inajivunia kuvutia vipaji bora vinavyoweza kutoa nakala kamili, data ya aina moja yaani, mchoro maalum na ukuzaji wa kimkakati. Brian alikulia katika milima ya Pennsylvania na Vermont, na sasa hutumia kila siku kupanda theluji na kupanda milima katika Pasifiki Kaskazini Magharibi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Becky Holton
  Becky Holton ni mwandishi wa habari na blogger. Anavutiwa na teknolojia za elimu na yuko tayari kusaidia kuongea kwa kuarifu. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Kiingereza
  Mimi ni mbunifu wa bidhaa dijitali ninayeishi Austin, Texas. Nina zaidi ya miaka 12 ya uzoefu wa kujenga matumizi mapya ya bidhaa 0 hadi 1 na kukuza ukuaji wa maeneo yanayoonekana zaidi mtandaoni. Kwa sasa niko Hotel Engine, nikisaidia kujenga mustakabali wa safari za biashara na kikundi. Ninafanikiwa kwa kujifunza kila mara, kubadilisha maarifa ya watumiaji kuwa vitendo, na kutia moyo timu kufikiria nje ya sanduku. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Dawson
  Bill Dawson ni mtaalam wa uuzaji wa barua pepe na utumiaji wa barua pepe, akishauriana na kampuni kubwa na programu kama watoa huduma juu ya ujumuishaji wa barua pepe, utumiaji na utoaji. Bill amefanya kazi na mashirika mengine makubwa mkondoni, pamoja Zappos na Walmart. Yeye na mke wake, Carla, wanamiliki na kuendesha wakala wao wenyewe, Ubunifu wa Mbwa 4. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Barry Kelly
  Barry Kelly ni Mkurugenzi Mtendaji na Mwanzilishi mwenza wa Viwanda vya Mawazo. Yeye ni bingwa wa ujifunzaji wa watumiaji, muuzaji na mzushi wa ujifunzaji wa dijiti. Kazi yake imezingatia kusaidia chapa na mashirika ya yaliyomo kutumia nguvu ya ujifunzaji wa e-kukuza kukuza na kukuza biashara zao. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Brooke Kovanda.
  Brooke Kovanda ni Mratibu mwenzako wa Orr na Masoko huko PERQ, kampuni ya teknolojia ya ushiriki huko Indianapolis. Huko anaendesha uundaji wa yaliyomo na muundo wa bidhaa za matangazo, na hutoa msaada kwa utafiti mpya wa soko na uchunguzi. Nje ya kazi, Brooke anafurahiya kusoma, kusafiri, kusikiliza Rock 'n' Roll ya kawaida. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Bryan Mixon
  Bryan Mixon ndiye mmiliki wa Sheria ya Amaze, jengo la wavuti la mawakili wa solo na kampuni ndogo. Byran amekuwa akijenga tovuti tangu 1999 na ametumia miaka yake minne iliyopita kusaidia kampuni kama HubSpot, Mill33 na LivingSocial. Bryan anajua mwenyewe jinsi inavyoweza kuwa ngumu kwa wafanyabiashara wadogo kupata uuzaji wao wa dijiti, kwa hivyo aliunda AmazeLaw kama mahali rahisi sana kwa mawakili wa solo kujenga tovuti zao, kukusanya risasi na kuendelea na siku zao za kufanya mambo ya uwakili. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Ben Plomion
  Ben Plomion ni Afisa Mkuu wa Masoko katika Dibbs. Ana jukumu la kuunda thamani kwa washirika, kuunda mikakati ya kwenda sokoni, na pia kukuza soko la watumiaji la Dibbs. Ben ni mzaliwa wa Ufaransa na amehitimu katika mpango wa Uongozi wa Kibiashara wenye Uzoefu wa GE na programu ya MBA ya Chuo Kikuu cha McGill. Yeye ni mchangiaji wa mara kwa mara wa uuzaji wa Forbes na anakaa kwenye Bodi ya MMA. Ben anaishi Venice Beach, CA pamoja na mkewe na mwanawe, na ni mtelezi mahiri na mpiga skateboard. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Blair Roebuck
  Blair Roebuck ni Makamu wa Rais wa Sayansi ya Masoko kwa Amerika Kaskazini katika Valtech. Utaalam wake upo katika ubinafsishaji, uboreshaji, uchanganuzi na mkakati wa data ili kuzindua uwezo wa data kwa wateja. Sayansi ya Uuzaji ni kitengo cha Valtech cha Amerika Kaskazini kinachojishughulisha na vipimo, mkakati, data, uchanganuzi, dashibodi na uboreshaji wa kiwango cha ubadilishaji. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Swift
  Bill Swift ameongoza shirika la teknolojia la Brierley tangu Januari 2001 na kuchukua nafasi ya Mkurugenzi Mtendaji mnamo Aprili 2022. Katika utumishi wake kama Mkurugenzi Mtendaji, amekamilisha haraka mabadiliko ya kampuni kutoka wakala hadi mtoaji mzuri wa teknolojia. Kama CTO, majukumu yake yanaendelea kutoka kwa usanifu wa teknolojia na mkakati wa bidhaa hadi utekelezaji wa mteja na usaidizi wa uendeshaji. Baada ya kushiriki katika kupitishwa kwa viwango vya teknolojia ya kimataifa kwa mafanikio, Bill ni mwandishi mchangiaji wa machapisho yanayolenga usanifu wa kompyuta uliosambazwa na ana ruhusu kadhaa za muundo wa programu. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Blair Symes
  Blair Symes ni meneja wa kizazi cha mahitaji DialogTech, kiongozi katika uchanganuzi wa simu na programu ya otomatiki. Katika kipindi cha miaka 17 iliyopita, amechapisha nakala nyingi, karatasi nyeupe, Vitabu vya kielektroniki, na machapisho ya blogi juu ya mada anuwai, pamoja na uuzaji wa B2B, otomatiki ya uuzaji, na uuzaji wa utaftaji. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Trautstold.
  Brian Trautschold ndiye mwanzilishi mwenza na COO huko Ambition, jukwaa la usimamizi wa utendaji wa mauzo uliojulikana kwa mashirika ya mauzo yanayotokana na data na ya milenia. Ungana na Brian kwenye Twitter na LinkedIn na uanze mazungumzo juu ya mada kadhaa anazopenda: Mauzo, kuanza, uuzaji, na uvumi wa biashara wa NBA. 
 	   tovuti  
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	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Brian wallace
  Brian Wallace ni rais wa SasaSourcing, tasnia inayoongoza wakala wa muundo wa infographic iliyoko Louisville, Ky. na inafanya kazi na kampuni ambazo zinaanzia biashara ndogo ndogo hadi Bahati 500. Brian pia anaendesha hafla ya mahali kuifanya Louisville jiji lenye ushindani zaidi (#fikiria kubwa) na ametajwa kama Mshauri wa Biashara Ndogo wa Google wa 2017. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Beau Wysong
  Beau Wysong ni Afisa Mkuu wa Masoko huko R360. Anaongeza historia yake kubwa katika uuzaji wa teknolojia na uuzaji ili kukuza ukuaji wa biashara kwa kampuni ya programu. Beau ni jukumu la kujenga chapa inayoongoza sokoni, kuwashirikisha wateja na kuwaelimisha wateja wa baadaye na maarifa. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Hall
  Chris Hall, Mkurugenzi Mtendaji wa Msaidizi amekuza kampuni yake kuwa na wafanyikazi zaidi ya 200 na ofisi sita za kimataifa katika miaka 3 tu. Chris ni mjasiriamali moyoni, amefanikiwa kuanzisha na kuongeza kampuni nyingi za SaaS, Bynder kuwa mashuhuri zaidi hadi sasa. Chris aliunda kampuni hizi kwa imani kwamba vijana, wenye mtazamo mzuri na ualimu wanaweza kupata matokeo mazuri. Chris kwa sasa ni mkufunzi na mshauri kwa wafanyabiashara wachanga, anavutiwa na teknolojia na kuanza 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Cassie
  Cassie Kijivu ni Mtafuta Media Media Networker kwenye dijitiumuhimu na amefanya kazi katika uuzaji wa mtandao kwa miaka mitano. Wakati haandiki au kubaki sasa na uuzaji na mitindo ya media ya kijamii, anafurahiya kutumia muda wake nje kutembea, kuendesha baiskeli na mtumbwi. Mfuate kwenye Twitter @cassaleenie. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Benham
  Chris anajua kuwa uuzaji mzuri huundwa kwa kuwasikiliza wateja wako - sio kuzungumza nao. Ametumia mawazo haya kusaidia kuinua kampuni kadhaa kwenye nafasi zinazoongoza soko. Kuendesha uuzaji kwa Alchemer inampa Chris fursa isiyo na kifani ya kuunda uuzaji ambao ni muhimu kwa wateja kulingana na maoni yao. Chris alijiunga na Alchemer baada ya kushikilia majukumu ya uuzaji katika Symantec, Avast, Webroot, na Yellowfin BI. Yeye ni mhitimu wa Chuo Kikuu cha Kansas. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Caleb Benningfield
  Caleb Benningfield ndiye Mbunifu Mkuu wa Suluhisho huko Amperity. Kwa zaidi ya miaka saba ya uzoefu katika Amperity, jukwaa la data la wateja linaloongoza (CDP), Caleb amewahi kushika majukumu mbalimbali, ikiwa ni pamoja na Mbunifu Mkuu wa Suluhisho na Mhandisi Aliyetumwa Mbele. Kama mmoja wa wafanyakazi wa kwanza, alikuwa muhimu katika kuanzisha timu ya Mafanikio ya Wateja na alihusika katika mradi wa kwanza wa mafanikio wa kampuni wa wateja na Alaska Airlines. Kalebu ana uwezo wa kipekee wa kuziba pengo kati ya vipengele vya kiufundi na mitazamo ya soko. Kabla ya Amperity, Caleb aliwahi kuwa Mhandisi Kiongozi wa Programu katika IMS Health, ambapo alifanya kazi katika kuongeza CRM ya biashara na jukwaa la otomatiki la uuzaji. Alianza kazi yake kama Msanidi Programu katika Appature kabla ya kupatikana kwake na IMS Health. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Caroline Nyeusi
  Caroline ni mwandishi na muuzaji wa yaliyomo kwa Mawazo Salama. Wataalam wa usalama wa mtandao, anajua uharibifu ambao zisizo zinaweza kufanya kwenye kampeni zako za mkondoni. Anajua vizuri vitisho vya mkondoni na uwezekano wa wadukuzi kuteka nyara tovuti na mikakati ya kukuza. Kama muuzaji mkongwe, ana hamu ya kushiriki uzoefu wake na watu wenye nia kama moja ili kuifanya mtandao kuwa mahali salama zaidi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Curt Bloom
  Curt Bloom ni Rais wa BlueVenn Amerika, mtoa huduma wa uuzaji wa njia nyingi ulimwenguni. Curt hapo awali alikuwa na nafasi kubwa ya uongozi na smartFOCUS na alikuwa muhimu katika ukuaji wa biashara duniani. Tangu wakati huo, Curt amekuwa akifanya kazi na waanzilishi kadhaa wa Merika, katika maeneo ya media ya kijamii, ushiriki wa wateja wa wakati halisi na uchambuzi. Kama Rais wa shughuli za Amerika za BlueVenn, Curt anasimamia upanuzi wa BlueVenn kote Amerika na anaongoza timu inayosimamia wateja wa Amerika ya BlueVenn. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Conor Cawley
  Conor ni Mwandishi Mwandamizi wa Tech.co. Kwa miaka minne iliyopita, ameandikwa juu ya kila kitu kutoka kwa kampeni za Kickstarter na kuanza kwa chipukizi hadi kwa titans za teknolojia na teknolojia za ubunifu. Asili yake pana katika ucheshi wa kusimama ilimfanya kuwa mtu kamili kukaribisha hafla za kiteknolojia kama Usiku wa Kuanza huko SXSW na Tuzo za Timmy za Tech katika Motion. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Carson Conant
  Carson Conant ni Mkurugenzi Mtendaji na Mwanzilishi wa mtoaji suluhisho la suluhisho la uuzaji wa makao ya Chicago Mediafly. Kwa kuwa amekulia katika familia ya ujasiriamali, Carson si mgeni kwa changamoto na thawabu za kujenga kampuni kutoka chini na kukusanya timu nzuri ili kufanikisha maono yake. Chini ya uongozi wa Carson, Mediafly imetambuliwa kama Kampuni 5000 inayokua kwa kasi zaidi kwa miaka mitano mfululizo, moja ya Sehemu Bora za Kazi za Inc za 2018, na Mahali pazuri pa Kufanya Kazi na Biashara ya Chicago ya Crain. Programu ya Mediafly kwa sasa imechukuliwa na kampuni za Bahati 500 ikiwa ni pamoja na PepsiCo, MillerCoors, Disney, na Goldman Sachs. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chad Crowe
  Chad Crowe alijiunga Ushauri wa Techwood mwaka 2016 kama sehemu ya muungano. Hivi sasa, anasimamia utekelezaji wa Techwood na shughuli za usimamizi wa akaunti. Ana shahada ya kwanza kutoka Chuo Kikuu cha Reinhardt na Shahada ya Uzamili kutoka Chuo Kikuu cha Troy katika Mawasiliano. Kwa miaka mingi, Chad imesimamia zaidi ya dola milioni 25 katika utangazaji wa utafutaji unaolipwa. Techwood Consulting ilianzishwa mwaka wa 2008 na ni mtaalamu wa ushauri wa kidijitali ambaye ana umahiri mkuu katika utafutaji wa kikaboni na unaolipwa. Mwanachama wa Inc5000 kwa 2017, yenye makao yake makuu huko Atlanta, GA, na timu ya 17 inayounga mkono wateja 60, Techwood ina sifa ya utekelezaji wa ubora ndani ya maeneo ya somo la SEO na PPC. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Donald
  Chris Donald ni Mkurugenzi wa InboxGroup, wakala wa uuzaji wa barua pepe ambaye ni mtaalamu wa kutoa huduma za uuzaji za barua pepe zinazosababishwa na matokeo. Amefanya kazi moja kwa moja na kampuni za Bahati 500, rejareja, mashirika yasiyo ya faida, SMB na mashirika ya serikali katika nyanja zote za ukaguzi wa huduma za barua pepe za ukaguzi wa barua pepe na programu za uuzaji za uuzaji kwa karibu miongo 2. Anafurahi kushiriki maoni yake tofauti na ufahamu juu ya uuzaji bora wa barua pepe kwenye blogi yake. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Mkristo Facey
  Nilianzisha AudioMob kwa sababu ninaelewa wachezaji wa kuchanganyikiwa wanahisi wakati uchezaji wao umeingiliwa na matangazo ya kuingilia. Kuleta pamoja akili zingine bora kwenye tasnia, suluhisho la AudioMob hutoa njia kwa waendelezaji wa mchezo wa rununu kufanya mapato ya michezo yao kupitia matangazo ya sauti wakati wanaowashirikisha wachezaji wao. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Colleen Fahey
  Colleen Fahey ni mtendaji mbunifu aliye na uzoefu wa kina katika utangazaji na uuzaji katika sehemu nyingi za kugusa. Katika kazi yake yote, Colleen amehudumu kama mkurugenzi mtendaji wa ubunifu wa chapa zinazoongoza huko Amerika, Uropa, Amerika Kusini na Asia. Aliwasiliana na Sixième Son, wakala wa chapa ya sonic yenye makao yake makuu mjini Paris ambayo imeunda zaidi ya vitambulisho 450 vya sauti, kuhusu kupanuka hadi Amerika Kaskazini. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Christopher Faust
  Christopher anawajibika kwa uuzaji wote wa ulimwengu, maendeleo ya biashara, na mikakati ya kwenda sokoni kwa Qvidia. Kama mtendaji aliyefanikiwa wa uuzaji wa ulimwengu na utaalam wa kina wa kikoa katika sekta ya teknolojia, Christopher huleta rekodi iliyothibitishwa na kampuni za ukuaji wa juu. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Gomersall
  Chris Gomersall ndiye mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa UMENYANYANYWA, kampuni ya programu ya uuzaji huko Atlanta, GA. Hapo awali, Chris alikuwa Mkakati wa Ubunifu kwenye Facebook na Instagram ambapo alishirikiana na chapa kubwa na mawakala ulimwenguni, akapeana hati miliki, akifanya kazi na wanaanthropolojia wa kijamii na wanasayansi wa data, aliunda prototypes na wahandisi, risasi bootcamp za mpango, na zaidi. Hapo awali uongozi wa ubunifu huko Moxie, mashirika mengine ni pamoja na Euro RSCG (DSW), Uhamisho mnamo Saba (Wakala.com), na kuanza kwake mwenyewe. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  chad pollitt
  Chad Pollitt, mkongwe aliyepambwa wa Operesheni Uhuru wa Iraqi na Kamanda wa zamani wa Jeshi la Merika, ndiye Mwanzilishi mwenza wa Umuhimu, wavuti ya kwanza na ya pekee ulimwenguni iliyojitolea kwa utangazaji wa yaliyomo, habari na ufahamu. Yeye pia ni Profesa Mwandamizi wa Masoko ya Mtandaoni katika Chuo Kikuu cha Biashara cha Chuo Kikuu cha Indiana Kelley na Mkufunzi Msaidizi wa Uuzaji wa Yaliyomo katika Shule ya Biashara ya Chuo Kikuu cha Rutgers. Chad ni mwanachama wa Bodi ya Ushauri ya mfumo wa kwanza wa usimamizi wa taka unaotumiwa na blockchain, Swachhcoin, na majukwaa ya matangazo ya asili, katikaPowered na AdHive. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Carter Hallett
  Carter Hallett ni mkakati wa uuzaji wa dijiti na wakala wa kitaifa wa dijiti Imejumuishwa. Carter huleta uzoefu wa miaka 14+ na historia nzuri katika kusimamia mikakati ya uuzaji wa jadi na dijiti. Yeye hufanya kazi na wateja wote wa B2B na B2C kukuza misingi ya kimkakati, kutatua changamoto zao za biashara, na kuunda mwingiliano wa kuzama na wa maana, kwa kuzingatia kuelezea hadithi za ubunifu, uzoefu wa wateja wa digrii 360, uzalishaji wa mahitaji, na matokeo yanayoweza kupimika. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Chandler
  Mimi ndiye Mtaalamu wa Uendeshaji wa Mauzo wa Givelify, programu ya michango ya imani/msaada inayotegemea mahali na upendeleo. Kichwa changu kwa kweli ni cha kiholela; Mimi najulikana kama The Fixer na/au The Swiss Army Knife. Najiita Janitor. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chuck Hengel
  Uuzaji wa utendaji umejazwa na wafanyabiashara wa eclectic. Kwa hivyo ulipofika wakati wa kuchagua maisha, Chuck Hengel mchanga alivutiwa na tasnia hii ya waasi wa wavumbuzi na wazimu. Alikuwa na ubongo kwa nambari na mmoja wa wauzaji wakubwa wa utendakazi nchini kwake nyuma ya nyumba yake mwenyewe, kwa hivyo alikata meno yake akikunja data huko Fingerhut. Mnamo 1997, Chuck alianzisha Wasanifu wa Masoko 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Nyumba ya Chip
  Chip House ni Afisa Mkuu wa Masoko huko Nne51. OrderCloud na Four51 ni jukwaa la B2B eCommerce la wingu linalobadilika zaidi na linalowezekana, linalowapa watumiaji wa biashara na kiufundi uwezo wa kuunda tovuti za eCommerce zenye kiwango cha ulimwengu haraka, rahisi na kwa gharama ya chini. Nyumba ina zaidi ya miaka 25 ya uzoefu wa uuzaji wa moja kwa moja na wa dijiti. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Hoyt
  Chris ni Mkurugenzi wa Masoko wa Perscio, mshirika wa biashara alilenga kuunda fursa za Takwimu Kubwa kwa wateja wao, ambapo ameanzisha chapa na ujumbe kutoka chini, kutoka nembo hadi faneli ya mauzo. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Lucas
  Chris ni Makamu wa Rais wa Maendeleo ya Biashara kwa Fomu ya fomu. Anasimamia juhudi nyingi za uuzaji za Formstack kwa nia maalum ya kugundua jinsi uuzaji wa kijamii na mtandaoni unavyoweza kusaidia Formstack kukua. Formstack ni zana ya kuunda fomu mtandaoni ambayo inachukua maumivu mengi ya kichwa kukusanya na kudhibiti data mtandaoni. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Bross
  Chris ni mshirika wa EverEffect, anayebobea katika Usimamizi wa Akaunti ya Pay Per Click, Ushauri wa SEO, na Uchanganuzi wa Wavuti. Chris ana zaidi ya miaka 16 ya tajriba ya Mtandao na makampuni ya Fortune 500 na utaalamu wa kuelekeza na kutekeleza uzoefu wa mtandaoni ili kukuza biashara, bidhaa na huduma. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Damron
  Chris ndiye Afisa Mkuu wa Ubunifu wa Mkondo wa Mkondo, matumizi ya ukaribu ya msingi ya uuzaji wa rununu. BeaconStream inapeana biashara ya kila aina na saizi njia rahisi na ya gharama nafuu ya kuungana na wateja walio karibu, kuwatumia kuponi, demos za bidhaa, matangazo, video au habari, moja kwa moja kwenye kifaa chao cha rununu. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Chintan Jain
  Chintan Jain ni Mkurugenzi Mshiriki wa Uuzaji wa Bidhaa katika Mtiririko wa kazi wa Kissflow, jukwaa lililounganishwa ambalo huwezesha mashirika kudhibiti aina zote za kazi katika sehemu moja. Chintan ni mtaalamu wa uuzaji ambaye huandika kwa kina mada kama vile teknolojia ya mahali pa kazi, usimamizi wa kazi na mahali pa kazi dijitali. Pia anachangia kikamilifu katika majukwaa mbalimbali ya biashara na teknolojia. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Christina Lyon
  Christina Lyon ni mwandishi, mwanablogu na mwanamuziki kutoka SoCal ya jua. Yeye ni moto kwa kusaidia biashara mkondoni kukua na nakala ya uuzaji inayohusika. Wakati anaondoka kwenye dawati lake, Christina anapenda kusoma hadithi za uwongo, akitembea pwani na kucheza muziki. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Carlos Meza
  Carlos Meza anahudumu kama Rais na Mkurugenzi Mtendaji wa Maudhui ya Umati, mtoa huduma anayeongoza wa kuunda maudhui inayounganisha waandishi na wahariri wenye vipaji na biashara zinazohitaji ubora wa juu, watu kwanza, maudhui yaliyotayari kuchapisha kwa kiwango kikubwa katika uzoefu wa jukwaa unaoendeshwa na teknolojia. Akiwa bwana wa kiwango, Meza amekuwa akiongoza makampuni ya teknolojia ya ukuaji wa juu zaidi ya miaka mitano iliyopita. Kabla ya kuteuliwa kuwa Mkurugenzi Mtendaji wa Maudhui ya Watu wengi mnamo 2021, aliwahi kuwa Mkurugenzi Mtendaji wa Kivuto Solutions, kampuni ya SaaS Edtech. Mkongwe wa tasnia, Meza analeta usuli katika uhandisi na fedha za shirika ili kupanua wigo wa Maudhui ya Umati wa chapa zinazotolewa kimataifa. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Neumann
  Chris Neumann ndiye Mwanzilishi na Afisa Mkuu wa Bidhaa wa DataHero, mtoaji mkuu wa huduma ya kibinafsi ya Cloud BI. Baada ya kusaidia kuunda nafasi ya Data Kubwa katika Mifumo ya Data ya Aster, ametumia miaka minne iliyopita kuinjilisha mabadiliko ya tasnia kwa wingu. Amesaidia kuweka DataHero kama jukwaa la kwanza la BI la kujitegemea katika nafasi ya wingu. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Corey Bloom
  Corey Bloom ndiye Meneja Uuzaji wa Yaliyomo katika Yotpo. Wakati hazungumzii yaliyomo kwa watumiaji, unaweza kumpata akitafuta mahali pazuri pa kula. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Orlob
  Chris Orlob ni Mkurugenzi Mwandamizi wa Uuzaji wa Bidhaa katika Gong.io. - jukwaa la mazungumzo # 1 la ujasusi kwa timu za mauzo za B2B. Gong inakusaidia kubadilisha bomba lako zaidi kuwa mapato kwa kuangaza taa kwenye mazungumzo yako ya mauzo. Inarekodi, inanukuu, na inachambua kila simu ya mauzo kwa hivyo unaweza kuendesha ufanisi wa mauzo, tambua kinachofanya kazi na kisichofanya kazi, na unganishe kuajiri mpya haraka. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Christopher Parsons
  Chris Parsons alihitimu kutoka UCLA na digrii katika Usimamizi wa Biashara. Anapenda sana biashara na amekuwa akifanya kazi kama mshauri wa biashara kwa muongo mmoja uliopita. Katika wakati wake wa bure, anatafuta mwenendo mpya wa biashara na anashiriki utekelezaji unaofaa kupitia kublogi na kushauriana. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Nguvu ya Cáit
  Cáit Power ni Kiongozi wa Timu ya CRM ya rununu kwa Mganda wa Element, ambapo hufanya teknolojia nzuri sana ambayo inawezesha uuzaji wa rununu. Asili ya Cait iko katika uuzaji wa rununu, uandishi wa habari, na safari. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Cynthia Bei
  Cynthia Price ni SVP ya Masoko huko Litmus. Timu yake inakua na kuunga mkono Litmus na jumuiya ya barua pepe kupitia uuzaji wa maudhui, uzalishaji wa mahitaji, na matukio. Amekuwa katika tasnia ya uuzaji wa barua pepe kwa zaidi ya miaka 10 na hapo awali alikuwa VP wa Uuzaji huko Emma, mtoa huduma wa barua pepe. Ana shauku ya kuunda mawasiliano halisi na kutumia uwezo wa barua pepe - kiini cha mchanganyiko wa uuzaji. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chandru Rae
  Chandru anaandika juu ya mambo yote ya biashara ya mtandaoni na mitandao ya kijamii kwa wauzaji mtandaoni Karibu.io, zana ya tija ya mitandao ya kijamii iliyoundwa kwa ajili ya wauzaji mtandaoni na wajasiriamali wa ecom. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Richardson
  Chris ni mwandishi wa habari, mhariri, na blogger. Anapenda kuandika na kusafiri, akipata msukumo wake katika kufanya vitu vipya, vya ubunifu. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Rothstein
  Chris Rothstein ndiye Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi mwenza wa Groove.co, jukwaa la ushiriki wa mauzo. Kabla ya Groove.co, Chris aliunda, kuongeza na kusimamia timu za mauzo ya biashara huko Google. Sasa husaidia kuleta teknolojia ya kisasa katika ulimwengu wa mauzo ili kila mtu kutoka kwa mauzo ya wakurugenzi hadi kwa wakurugenzi wa mauzo anaweza kutumia muda mwingi kutoa dhamana kwa wateja wao na kampuni zao. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Cody mkali
  Mpenzi wa teknolojia ambaye amekuwa akijenga tovuti kwa miaka 15, akifanya kazi na sadaka za SaaS kwa 6, na kuweka mizizi kwa mpira wa kikapu wa Chuo Kikuu cha Indiana tangu nilikuwa 2. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chloe Smith
  Chloe Smith ni mshauri wa biashara na mwandishi wa wakati wote yuko tayari kushiriki ushauri wa ushauri. Anaamini kuwa shauku, ujasiri na, juu ya yote, maarifa huzaa mafanikio. Wakati hafanyi kazi, labda mahali pengine amekumbwa na kitabu kizuri, na kikombe cha chai ya limao (au kwa uaminifu zaidi akiangalia kipindi kipya zaidi cha Netflix). 
 
 
 
 
 
	    
  
  Cristian Stanciu
  Cristian Stanciu ni mhariri wa video wa kujitegemea, mmiliki na mratibu wa utengenezaji wa baada ya Veedyou Media - kampuni inayotoa huduma za kuhariri video kwa waandishi wa video, mashirika ya uuzaji, studio za utengenezaji wa video au chapa kote ulimwenguni. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Cydni Tetro
  Cydni ni mjasiriamali anayeongoza wa bidhaa na analenga kujenga bidhaa na kuendesha upatikanaji wa wateja. Hivi sasa ni Rais wa Rejareja na Afisa Mkuu wa Bidhaa huko WhiteClouds, ambaye alipata 3DplusMe ambapo alikuwa Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi. Alifanya kazi kwenye biashara ya teknolojia kwa Disney na amefanya kazi na chapa kubwa na wauzaji ulimwenguni kutoa bidhaa pamoja na Marvel, Star Wars, MLB, MLS, Warner Brothers, Dreamworks, NFL, Disney Stores, Target, Walmart na Toys R Us. Yeye ni Mshirika wa Uendeshaji huko Mercato, kampuni ya usawa wa ukuaji, kitivo cha mpango mdogo wa biashara ya Goldman Sachs 10k na mwanzilishi na Rais wa Baraza la Wanawake Tech. Cydni ana digrii ya uzamili katika usimamizi wa biashara na bachelor katika sayansi ya kompyuta kutoka Chuo Kikuu cha Brigham Young. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Caroline Watts
  Caroline Watts ni meneja wa masoko katika ReTterter, mtoaji wa huduma kamili anayeonyesha utaalam katika kulenga tena na kulenga hadhira. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Christian Wettre
  Christian Wettre ni makamu mkuu wa rais na meneja mkuu wa Jukwaa la Sukari katika SugarCRM. Christian huwasaidia wateja wa Sukari kutoa uzoefu wa wateja wa hali ya juu kupitia muunganisho wa timu za mauzo, uuzaji na huduma kwa wateja. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Charlotte Ziems
  As VP ya Sitecore ya Uuzaji wa Yaliyomo, Mhariri Mkuu, Charlotte anasimamia mkakati na upangaji wa mali ya yaliyomo ikiwa ni pamoja na ebook, video, na karatasi nyeupe ambazo zinawasilisha na kutoa dhamana kwa wateja wa Sitecore na matarajio. Yeye ni mwenye shauku ya kuelewa mahitaji na changamoto za watazamaji kama yeye ni kuhusu Sitecore na mazingira ya teknolojia ya uuzaji. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Daniel Alvarado
  Daniel Alvarado ni mtaalam wa uuzaji wa dijiti na VP wa Teknolojia katika Vyombo vya habari vya White Shark. Ana jukumu la kuongoza timu ya watengenezaji wa hadhi ya kimataifa nyuma ya White Shark Media's Compass, jukwaa la Uwezeshaji wa Mauzo ya Moja kwa Moja kwa Mashirika yanayotaka kuongeza kwingineko yao ya Pay-per-Click. Daniel ana zaidi ya miaka 8 ya uzoefu wa kufanya kazi katika tasnia ya teknolojia ya uuzaji. Ametoa usaidizi kutoka kwa mkakati wa uuzaji na mtazamo wa ukuzaji wa programu katika majukumu anuwai, pamoja na Meneja wa Utangazaji wa Dijiti, Mbunifu wa Programu, na VP wa Tech. Akiwa na usuli mpana wa teknolojia, Daniel husaidia mashirika kutumia teknolojia kuunda uzoefu wa maana, kurahisisha kazi ngumu na kutoa thamani kwa wateja wao. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ashwini Dave
  Ashwini anapenda sana Biashara, Ujasiriamali, E-commerce, na Uuzaji wa Dijiti. Anafanya kazi na Pata kama mtaalam wa uuzaji wa dijiti. Yeye ni roho ya bure na msomi mgeni ambaye hutumia wakati wake wa bure na yeye mwenyewe, anapenda mara moja, muziki, na pia kutazama na kucheza michezo. Yeye ni mraibu wa bahari na kwenye barabara kuwa msafiri anayetaka kusisimua kupata uzoefu mpya wakati anaangalia maisha kama kazi zetu za sanaa. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Dane Atkinson
  Dane Atkinson alianzisha kampuni yake ya kwanza, SenseNet Inc., akiwa na umri wa miaka 18. Kampuni hiyo ilikua kwa kasi kwa kuhudumia kampuni za Bahati 500 (WPP, Pfizer, Lucent) kwa mamia ya wafanyikazi katika mabara matatu. Tangu wakati huo, amekuwa na kazi nzuri sana kama mtendaji wa teknolojia na ameanzisha, kununua, na kuuza zaidi ya kampuni kadhaa. Teknolojia yake kubwa na utaalam wa uuzaji hutusaidia kutoa huduma inayozidi kuwa tajiri kwa wateja wetu. Mbali na nafasi yake kama Mkurugenzi Mtendaji, Dane pia hufanya kama mshauri na mjumbe wa bodi kwa kampuni kadhaa zinazoongoza za teknolojia. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Dave Hodgson
  Dave Hodgson ni mkurugenzi wa mauzo na usambazaji wa Amerika Kaskazini Vifaa vya Multimedia vya Zeiss, kikundi ndani ya kitengo cha bidhaa za walaji cha Zeiss, waundaji wa lenzi za kamera, darubini na mawanda. Vifaa vya media titika vinajumuisha vifaa vya sauti vya Zeiss VR One na vifaa vya kuvaliwa vya siku zijazo vilivyo na lenzi maalum. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  David Bell
  Dave Bell ni mjasiriamali na painia anayetambulika katika uwanja wa burudani ya rununu na usambazaji wa yaliyomo kwenye dijiti. Dave ndiye Mwanzilishi mwenza na Mkurugenzi Mtendaji wa Gummicube - mtoa huduma anayeongoza wa data, teknolojia, na huduma kwa Uboreshaji wa Duka la App. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Doug Bewsher
  Doug ni Mkurugenzi Mtendaji wa Nafasi ya kuongoza. Doug ana uzoefu wa miaka 20 wa kujenga chapa za kiwango cha ulimwengu katika tasnia ya teknolojia. Ameunda na kuongoza uuzaji wa bidhaa za B2C na B2B, uzalishaji wa mahitaji na mipango ya ujenzi wa chapa kwa bidhaa na huduma za teknolojia zinazovuruga. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  David Blume
  David ni Makamu wa Rais wa Mikakati ya Ushirikiano wa Qvidia, inayohusika na kusimamia ajira na ukuaji wa washirika wa kimkakati wa kampuni. David amebobea katika uwanja wa ufanisi wa mauzo katika maeneo kama usimamizi wa fidia na automatisering ya pendekezo. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Darren Bridger
  Darren Bridger anafanya kazi kama mshauri kwa wabunifu na wauzaji, akishauri juu ya kutumia na kuchambua data ambayo inaingia katika fikira na motisha ya watumiaji. Alikuwa mmoja wa waanzilishi wa asili wa tasnia ya Consumer Neuroscience, akisaidia kupainia kampuni mbili za kwanza kwenye uwanja huo, kisha akajiunga na wakala mkubwa zaidi ulimwenguni, Neurofocus (sasa sehemu ya kampuni ya Nielsen), kama mfanyakazi wake wa pili nje ya Merika. . Hivi sasa anafanya kazi kama mkuu wa utambuzi huko NeuroStrata. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Danielle Ciappa
  Danielle Ciappara ndiye Mratibu wa Media Media huko Moja kwa moja Hawthorne, wakala anayeongoza wa matangazo ya msingi wa teknolojia aliyebobea katika uchambuzi na kampeni za chapa zinazowajibika kwa zaidi ya miaka 30. Anayetoka San Francisco, Danielle ni daraja la kujivunia la Cal na USC. Aliandika nadharia yake ya Masters juu ya mabadiliko ya ndani na nje katika tamaduni ya biashara kwa sababu ya kuongezeka kwa dijiti na media. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Dustin Clark
  Dustin hutumika kama mkakati wa dijiti kuongoza kwa Kipengele cha Tatu, akitumia uzoefu wake wa kuendesha kampeni za uuzaji mkondoni kwa Bahati 500 na wafanyabiashara wadogo wa hapa sawa. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Dennis DeGregor
  Dennis DeGregor anahudumu kama Makamu wa Rais, Mazoezi ya Data ya Uzoefu Ulimwenguni, katika Verticurl, a WPP kampuni na sehemu ya Kikundi cha Ogilvy. Dennis ana rekodi ya kina ya upande wa mteja na chapa za Fortune 500 katika mageuzi ya CX ya biashara, mkakati wa data, uchanganuzi, na teknolojia ya faida kwa faida ya biashara ya ushindani. Dennis anajulikana kwa kuunda timu zenye utendakazi wa hali ya juu zinazoharakisha mipango ya mteja ya Ubadilishaji Uzoefu wa mwisho hadi mwisho kupitia uvumbuzi katika mkakati wa data. Ameandika vitabu viwili juu ya mada ya data ya biashara, AI ya kimkakati, na kutumia Mtandao wa kimataifa kwa faida ya ushindani kupitia mabadiliko ya CX inayoendeshwa na data: HAILOs: Kushindana kwenye AI katika Enzi ya Baada ya Google na Biashara ya Uwazi kwa Wateja. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dana Drissel
  Dana Drissel ni mbunifu wa uuzaji mkakati aliyebobea katika mipango inayoendeshwa na kampeni ambayo inavutia, kuhifadhi, na kukuza matarajio kupitia bomba la mauzo. Hivi sasa Mkurugenzi Mkuu wa Masoko wa Kaon Maingiliano, ameelezea chapa ya ushirika, ametoa vipimo vya malengo ya ROI, na ameanzisha suti kubwa ya suluhisho za Kaon, akijenga msingi unaokua haraka wa wateja wanaoongoza kwa tasnia katika tasnia anuwai za biashara. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Kataa Drummond-Dunn
  Denyse ana zaidi ya uzoefu wa miaka 30 katika majukumu ya juu ya watendaji na Nestle, Gillette na Philip Morris Kimataifa. Alianzisha na ni Rais wa C³Centricity, ushauri wa ulimwengu ambao unatoa ushauri wa kimkakati kwa timu tendaji za chapa za dola bilioni. Kitabu chake cha hivi karibuni cha Ushindi wa Wateja wa Kushinda kinapatikana sasa. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  David Finkelstein
  David Finkelstein ni waanzilishi wa mtandao, mjasiriamali wa teknolojia na mwanzilishi wa kampuni nyingi za mtandao zilizoanzia siku za mwanzo za mtandao mnamo 1994. Kwa sasa anafanya kazi kama Mwanzilishi mwenza na Mkurugenzi Mtendaji wa BDEX, jukwaa la kwanza na kubwa zaidi la kubadilishana data huko Merika 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Danny Flamberg
  Danny Flamberg ni Mkuu wa Opera Solutions anayeongoza timu ya Masoko ya Omnichannel. Danny Flamberg amekuwa akijenga chapa na biashara za ujenzi kwa zaidi ya miaka 25. Huko Merika, Ulaya, na Amerika Kusini, amesaidia kuanza kuwa wachezaji muhimu katika masoko yao na kusaidia bidhaa zinazoongoza za ulimwengu kupanua ufikiaji wao, sehemu ya soko, na uhusiano na wateja. Pata kitabu chake kipya kilichoitwa Kucheza kupitia Mapinduzi ya Dijitali 
 
 
 
 
 
	    
  
  Deb Gabor
  Deb Gabor ndiye mwandishi wa Kuweka chapa ni Ngono: Pata Wateja wako Kulazwa na Uuze Jehanamu kutoka kwa Chochote. Yeye ndiye mwanzilishi wa Sol Marketing ambayo imesababisha ushiriki wa mkakati wa chapa kwa mashirika kuanzia majina ya kaya ya kimataifa kama Dell, Microsoft, na NBC Universal, kwa washindi wa dijiti kama Allrecipes, Cheezburger, HomeAway na RetailMeNot, na kadhaa ya teknolojia ya mapema na dijiti titan za media. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Ukumbi wa Dillon
  Dillon ndiye mwanzilishi mwenza na COO ya Simporter, programu ya wavuti ya analytics inayotumia AI kuwezesha uvumbuzi katika Bidhaa za Watumiaji. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Dale Renner
  Dale Renner ana uzoefu zaidi ya miaka 20 katika uwanja wa programu ya analytics. Kama Afisa Mtendaji Mkuu wa Kampuni ya RedPoint Global Inc., Dale ameendesha mwelekeo wa kimkakati wa kampuni hiyo tangu kuanzishwa kwake mnamo 2006. Kabla ya kuanzisha RedPoint, Dale alikuwa mshirika wa usimamizi wa ulimwengu huko Accenture ambapo alianzisha mazoezi ya kampuni ya CRM. Chini ya uongozi wake, Dale alikua biashara hadi $ 1.5 bilioni katika mapato. Jukumu lililopita pia lilijumuisha Mkurugenzi Mtendaji wa Seisint, Inc, uchambuzi wa usimamizi wa hatari na kampuni ya teknolojia na Mkurugenzi Mtendaji wa ClarityBlue Inc., mtoaji wa suluhisho za ujasusi za wateja kwa vyombo vya biashara. 
 	   tovuti  
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  Diane Keng
  Diane Keng ndiye Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi mwenza wa Breinify, AI na injini ya uwekaji mapendeleo ya ubashiri ambayo husaidia chapa kudhibiti hali ya utumiaji inayobadilika na yenye maana kwa watumiaji wao kwa kiwango kikubwa. Diane anatumia Forbes' 30 Under 30 kwa teknolojia ya biashara na ameangaziwa katika The Wall Street Journal, HuffPost, TechCrunch, OZY, na Inc. Magazine. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dimitris Maniatis
  Dimitris Maniatis alijiunga Uliopita mnamo 2017 kuelekea Secure-D. Chini ya uongozi wake Secure-D ilikua na kuwa jukwaa la usalama lililoshinda tuzo, la kiwango cha mtoa huduma, linaloaminiwa na waendeshaji wa mtandao wa simu duniani kote. Alikua Mkurugenzi Mtendaji wa Upstream mnamo Januari 2020 na akaongoza kwa mafanikio mabadiliko ya kampuni kuwa jukwaa la uuzaji la rununu. Kabla ya kujiunga na Upstream, Dimitris alikuwa anatangaza kupitia 'All things web', wakala wa masoko wa kidijitali alioanzisha mwaka wa 2009. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  David McIninch
  David anawajibika kwa nyanja zote za mzunguko wa mapato kwa upatikanaji; Uuzaji, Uuzaji, Maendeleo ya Biashara, Usimamizi wa Akaunti na Mafanikio kwa Wateja. Acquisio ni mtoa huduma anayeongoza wa suluhisho za kifahari za uuzaji wa dijiti ambazo zinawezesha wakala na watangazaji kutoa utendaji mzuri wa kampeni kwa kiwango. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Drew McLellan
  Kwa zaidi ya miaka 30, Drew McLellan amekuwa kwenye tasnia ya utangazaji. Kwa miaka 26 kati ya hiyo, amekuwa akimiliki na kuendesha wakala. Zaidi ya hayo, Drew anaongoza Taasisi ya Usimamizi wa Wakala, ambayo inawashauri mamia ya mashirika ya matangazo madogo hadi ya kati kuhusu jinsi ya kukuza na kujenga faida yao kupitia mitandao ya rika yenye wakala, ushauri, warsha, na zaidi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Daniela McVicker
  Daniela McVicker ni mwanablogu na mwandishi wa kujitegemea ambaye anafanya kazi kwa karibu na biashara za B2B na B2C kutoa uandishi wa blogi, uandishi wa nakala, na huduma za kuandika roho. Hivi sasa, anachangia Mapitio ya waandishi wa juu. Wakati Daniela haandiki, anapenda kusafiri, soma hadithi za mapenzi na sayansi, na jaribu divai mpya. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Dhruv Mehta
  Dhruv Mehta ni Mtaalam wa Uuzaji wa Dijiti na hutoa suluhisho katika enzi ya dijiti. Katika wakati wake wa bure, anapenda kuandika kwenye teknolojia na uuzaji. Yeye ni mchangiaji wa mara kwa mara wa Tweak Biz Yako. 
 	   tovuti  
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	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Morrow
  Dan Morrow ni Mkurugenzi wa Mauzo ya Soko la Kati kwa Odyssey, jukwaa la yaliyomo kwa jamii ya milenia kufikia millennia milioni 30 kila mwezi. Odyssey inazalisha yaliyomo katika matangazo ya jamii inayohusika na inayofaa, na ndio bidhaa zinataka; kuwa muhimu na kuwa na watu wanaohusika nao. Kwa kuingiza chapa kwenye mazungumzo na yaliyomo na video, tunawasaidia kufanya hivyo na wasomaji hawa. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Diaz Nesamoney
  Diaz Nesamoney ni mjasiriamali wa teknolojia aliyefanikiwa ambaye alianzisha kampuni tatu za teknolojia iliyofanikiwa, zote zikitumia nguvu ya data kwa biashara ya nguvu na matumizi ya watumiaji. Hivi sasa, Diaz ndiye Mwanzilishi, Rais na Mkurugenzi Mtendaji wa Jivox, kampuni ambayo hutoa jukwaa la teknolojia kwa matangazo na uuzaji wa kibinafsi unaotokana na data. Diaz pia ni mwandishi wa kitabu cha kwanza juu ya kutumia data na teknolojia kwa kubinafsisha matangazo ya dijiti. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Craig Lile
  Craig "Dodge" Lile ni Mkurugenzi Mkuu wa Masoko wa Radious, wakala wa vyombo vya habari vinavyomilikiwa na chumba cha habari cha wakati halisi cha chapa. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Donna Moores
  Donna Moores ni mwanablogu mwenye uzoefu na mwandishi wa yaliyomo. Amepata uzoefu bora wa uuzaji ndani ya tasnia kubwa na biashara, ambayo anashirikiana vyema na wasomaji. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Douglas Karr
  Douglas Karr ni CMO ya Fungua MAELEZO na mwanzilishi wa Martech Zone. Douglas amesaidia kampuni nyingi za kuanzisha MarTech zilizofaulu, amesaidia katika bidii inayofaa ya zaidi ya $5 bil katika ununuzi na uwekezaji wa Martech, na anaendelea kusaidia kampuni katika kutekeleza na kuelekeza mikakati yao ya uuzaji na uuzaji kiotomatiki. Douglas ni mtaalamu wa mabadiliko ya kidijitali anayetambulika kimataifa na mtaalam wa MarTech na spika. Douglas pia ni mwandishi aliyechapishwa wa mwongozo wa Dummie na kitabu cha uongozi wa biashara. 
 	   tovuti  
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	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Pantelo
  Dan ni mtendaji mkuu wa teknolojia ya uuzaji na mwanzilishi/Mkurugenzi Mtendaji wa Marpipe. Kabla ya kuanzisha kampuni ya Marpipe, Dan alizindua ushauri wa masoko kutoka katika chumba chake cha bweni chuoni, ambacho kiligeuka kuwa wakala unaokua kwa kasi ulioko Soho, Manhattan ambao ulibobea katika uzalishaji wa ubunifu na mahitaji ya uzalishaji wa biashara za DTC. Hapo awali Marpipe iliundwa wakati wakala ulipoingia kwenye matatizo na majaribio ya ubunifu, na leo, Marpipe imechangisha zaidi ya $10m kutoka kwa Adobe, Samsung, na watendaji wakuu katika Buzzfeed, Hubspot, MediaMath na Criteo. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Devin Partida
  Devin Partida ni Mhariri Mkuu wa ReHack.com pamoja na mwandishi wa teknolojia ya biashara ya kujitegemea. Kazi yake imeangaziwa kwenye Mjasiriamali, Yahoo Finance na TechRepublic. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Purvis
  Iliyoorodheshwa na Jamuhuri ya Brand kama mmoja wa washawishi wa Juu 50 wa Uuzaji na Media wa Jamii, Dan Purvis anapenda sana kuleta yaliyomo, uuzaji na uuzaji pamoja ili kuunganisha biashara na hadhira yao, ili kutoa dhamana inayoonekana ya biashara na ROI. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Danny Regenstein
  Danny Regenstein ni mtaalamu wa masoko aliyekamilika kwa sasa anayehudumu kama Afisa Mkuu wa Masoko katika What If Media Group, wakala wa hali ya juu wa uuzaji unaojulikana kwa mbinu yake ya ubunifu na mikakati inayomlenga mteja. Katika jukumu hili, Danny ana jukumu muhimu katika kuendesha mipango ya uuzaji ya kampuni, kuendeleza ukuaji wake, na kutoa matokeo ya kipekee kwa wateja. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dana Roth
  Dana ni Meneja Masoko wa Bidhaa wa KUSITISHA. Majukumu yake ni pamoja na kukuza mikakati ya uuzaji na kudumisha rasilimali zote za dijiti kwa jukwaa na kujenga uhusiano na washawishi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Daniel Salikov
  Daniel Salikov ni Mkurugenzi wa Masoko katika Rocket motion, wakala wa kubuni mwendo unaozingatia kuunda ufafanuzi na video za kibiashara kwa wanaoanza. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Danny Mchungaji
  Danny Shepherd ni Mkurugenzi Mtendaji mwenza wa Intero Digital, wakala wa uuzaji wa kidijitali wa watu 350 ambao hutoa suluhu za uuzaji za kina, zinazoendeshwa na matokeo. Danny ana tajriba ya zaidi ya miaka 20 ya kuelekeza mikakati ya midia ya kulipia, kuboresha SEO, na kujenga maudhui yanayolenga suluhu na PR. Anaongoza timu ya wataalam katika muundo na ukuzaji wa wavuti, uuzaji wa Amazon, media ya kijamii, video, na muundo wa picha. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dmytro Spilka
  Dmytro ni Mkurugenzi Mtendaji huko Solvid na mwanzilishi wa Pridicto. Kazi yake imechapishwa katika Shopify, IBM, Mjasiriamali, BuzzSumo, Kampeni Monitor, na Tech Radar. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  David Trice.
  David Trice ni mwanzilishi mwenza na Mkurugenzi Mtendaji wa ENGAGE.cx, CRM inayoongoza kwa uzoefu kwa biashara. Kabla ya kuzindua ENGAGE.cx Trice alikuwa VP wa CRM huko Oracle, ambapo aliongoza uzinduzi wa Orion's Fusion CRM. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Diogo Voz
  Diogo ni mtangazaji wa dijiti wa kujitegemea ambaye anapenda sana kuuza maarifa na watu katika tasnia hiyo. Ikiwa hautampata akisoma juu ya mitindo ya hivi karibuni ya uuzaji, labda utampata akisikiliza podcast au akifanya kazi kwenye miradi yake ya usanifu. 
 	   tovuti  
	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  David Wachs
  David Wachs ni mjasiriamali wa mfululizo, mradi wa hivi karibuni wa David, Kushughulikia mikono, inarudisha sanaa iliyopotea ya uandishi wa barua kwa njia ya suluhisho zenye kutisha, zenye msingi wa roboti ambazo zinaandika maelezo yako kwa kalamu. Iliyotengenezwa kama jukwaa, Handwrytten inakuwezesha kutuma maelezo kutoka kwa mfumo wako wa CRM, kama vile Salesforce, wavuti, programu, au kupitia ujumuishaji wa kawaida. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  David Zapletal
  Mkongwe wa miaka 15 wa Tiba ya Dijiti, Zapletal hivi karibuni aliwahi kuwa Mkuu wa Ubunifu na Afisa wa Habari kwa zaidi ya mwaka mmoja baada ya kujiunga na kampuni hiyo kama EVP ya Ununuzi wa Media na Biashara. Katika jukumu lake la hivi karibuni, utaalam na ushawishi wa Zapletal umekuwa muhimu kwa maendeleo ya msingi Dawa ya Dijitali Suluhisho za AdReady + na Flip, sio tu katika kuongoza timu zinazofanya kazi na kusambazwa lakini pia kuleta uzoefu wake wa kibinafsi katika shughuli za media mezani, pamoja na ufahamu wake wa kina wa mahitaji ya wateja na vidonda vya maumivu. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Denis Zhinko
  Denis ni mkuu wa CRM na Ushirikiano wa ScienceSoft. Ana zaidi ya miaka 14 ya uzoefu wa kitaalam katika IT, akifanya ukuzaji wa maombi ya kitaalam, muundo wa mifumo ya biashara na usimamizi wa miradi kwenye CRM, ERP na Milango ya Biashara. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Elma Beganovich
  Bi Beganovich anaongoza A&Ejuhudi za kujenga orodha ya washirika na wateja mashuhuri ulimwenguni. Eneo lake la utaalam ni pamoja na kutambua majukumu ambayo A&E inaweza kucheza kwa chapa anuwai katika tasnia tofauti, na pia kukuza sheria na upeo wa ushirikiano huo. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ed Breault
  Kama Afisa Mkuu wa Masoko, Ed Breault anawajibika ya Aprimo chapa na ukuaji. Anaendeleza mkakati wa shirika wa kwenda sokoni wa B2B SaaS kwa kategoria zake za Usimamizi wa Rasilimali Dijiti na Usimamizi wa Rasilimali za Uuzaji. Anachanganya utaalam wa ukuaji wa uuzaji na usuli mpana katika ukuzaji wa chapa na shauku ya kuunda programu za uuzaji zinazotegemea akaunti ambazo hujenga ufahamu, utofautishaji, mahitaji, na hatimaye mapato. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Emir Dukic
  Emir Dukic ndiye Mkurugenzi Mtendaji wa Rabu, mfumo wa usimamizi wa mali ya ukodishaji unaonyumbulika. Kwa teknolojia ya umiliki, Rabbu hubadilisha vipengele vyote vya usimamizi wa mali kiotomatiki—kutoka ununuzi hadi uuzaji hadi shughuli za afya na usalama wa mpangaji. Rabbu huwasaidia wawekezaji wa majengo na wasimamizi kugharamia shughuli zao, kuchanganua data, kufuta mawasiliano na kudhibiti mali zao kwenye mifumo mikuu ya ukodishaji: Airbnb, Zillow, Booking.com, Expedia, na zaidi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Eran Feinstein
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  Eric Grindley
  Eric Grindley ni mtaalam wa uuzaji na chapa, wakili, na Mwanzilishi & Mkurugenzi Mtendaji wa Esquire Advertising, kampuni inayoongoza ya teknolojia ya matangazo na moja ya kampuni 10 bora za utangazaji / uuzaji katika 2020 Inc. 5000. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Ekalavya Hansaj
  Katika umri wa miaka 33 maisha yangu yalibadilika sana. Nilipata vizuizi vibaya katika safari yangu ya ujasiriamali. Nilikuwa na jaribio la bure mikononi mwa media na nilipewa nafasi chini ya 10% ya kuendelea na safari yangu ya ujasiriamali. Baada ya majaribio mengi na siku 114 kuzimu; Nilirudi nyuma. Sio tu kwamba niliokoa kampuni yangu ambayo ilichaguliwa kama kampuni bora ya 332nd ya ujasiriamali huko USA mnamo 2015 na Jarida la Mjasiriamali, nilizunguka kwa nguvu zaidi. 
 	   tovuti  
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  Emad Hasan
  Emad ni Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi mwenza wa Retina AI. Tangu 2017 Retina amefanya kazi na wateja kama vile Nestle, Dollar Shave Club, Madison Reed, na zaidi. Kabla ya kujiunga na Retina, Emad aliunda na kuendesha timu za uchanganuzi kwenye Facebook na PayPal. Mapenzi yake na uzoefu wake katika tasnia ya teknolojia ulimwezesha kuunda bidhaa zinazosaidia mashirika kufanya maamuzi bora ya biashara kupitia kutumia data zao wenyewe. Emad alipata Shahada ya Kwanza katika Uhandisi wa Umeme kutoka Jimbo la Penn, Shahada ya Uzamili ya Uhandisi wa Umeme kutoka Taasisi ya Rensselaer Polytechnic, na MBA kutoka Shule ya Usimamizi ya UCLA Anderson. Nje ya kazi yake na Retina AI, yeye ni mwanablogu, mzungumzaji, mshauri wa uanzishaji, na mtangazaji wa nje. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Hollebone
  Eric Hollebone, Afisa Mkuu wa Huduma, analeta MahitajiLabMapato Ecosystem® kwa maisha kwa wateja wao wa B2B kwa kuunganisha mkakati, teknolojia, na data katika uuzaji, mauzo, na huduma zote. Asili ya teknolojia na uhandisi inamuwezesha Eric kukaribia uuzaji kutoka kwa mtazamo wa kipekee wa kisayansi, kiufundi, na data. Leo, anazingatia uwezekano wa data kubwa, AI, teknolojia za taa, na IoT kubadilisha mazingira ya uuzaji na kuharakisha mabadiliko ya dijiti kwa shirika lote. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Holtzclaw
  Eric V. Holtzclaw ni Mkakati Mkuu wa Inawezekana SASA. Yeye ni mtafiti, mwandishi, mjasiriamali wa kawaida na mpinzani-wa-kawaida hekima. Angalia kitabu chake na Uchapishaji wa Wiley juu ya tabia ya watumiaji - Ngazi: Kufungua Uwezo wa Tabia ya Mtumiaji. Eric husaidia kimkakati kuongoza kampuni na utekelezaji wa idhini pana ya biashara na suluhisho za usimamizi wa upendeleo. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Emily Johnson.
  Emily Johnson ni mshauri wa uuzaji na uzoefu wa miaka 10 katika utekelezaji wa mikakati ya uuzaji. Hivi sasa, anaongoza idara ya uuzaji huko Vyombo vya habari vya Barua Ya Bluu, kampuni mashuhuri ya suluhisho la data ya B2B iliyoko Irving, Texas. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Kozlova
  Elena ni Msimamizi wa Uuzaji wa Maudhui katika Pushwoosh, jukwaa la juu la ushirikishaji wateja kwa biashara zinazoendeshwa na simu. Masuluhisho ya teknolojia rahisi ya Pushwoosh huwasaidia wauzaji kukuza ushiriki na ushikamano wa wachezaji kwa kutumia arifa zinazotumwa na programu hata wakati huitumii, ujumbe wa ndani ya programu na mawasiliano ya kila njia kulingana na tabia. Kwa hivyo, wachapishaji wa michezo ya simu wanaweza kuchuma mapato kwa programu zao na kufikia ukuaji. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ellen Dunnigan
  Lafudhi Kwenye Biashara mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji Ellen Dunnigan ni mkufunzi anayetambuliwa kitaifa na kuthibitika na mafunzo maalum ya sauti, hotuba, na uboreshaji wa Kiingereza. Ana shahada ya uzamili katika Patholojia ya Lugha ya Hotuba na amethibitishwa kama mwenye uwezo wa kliniki na Jumuiya ya Usikilizaji wa Lugha ya Maongezi ya Amerika. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Eva McKnight
  Eva McKnight ni mwanafunzi wa uhusiano wa umma huko Formstack. Yeye ni mwandamizi katika Chuo Kikuu cha Anderson, anasoma sanaa ya mawasiliano kwa kuzingatia uhusiano wa umma. Wakati Eva hafanyi kazi kwa Formstack au Mawasiliano ya Mtaa wa Tano, kampuni ya PR ya wafanyikazi wa mwanafunzi wa AU, unaweza kumpata akining'inia na marafiki zake au akipiga picha nyingi za paka wake. Labda wa mwisho. 
 	   tovuti  
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	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ed McQuiston
  Ed McQuiston ndiye EVP na afisa mkuu wa biashara wa Hyland, mtoa huduma za usimamizi wa maudhui. Amefanya kazi katika kampuni kwa zaidi ya miaka 11 na ana jukumu la kusaidia na kudumisha mipango ya kimataifa ya Hyland kama mtoaji mkuu wa usimamizi wa maudhui ya biashara. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Olson
  Eric Olson ndiye msimamizi mkuu wa Matukio ya SMB huko Mtandao unaotumika, Ufumbuzi wa Biashara. Anawajibika kuendesha mkakati wa kimataifa na P & L kwa suluhisho la hafla ya biashara-kwa-biashara inayohudumia wafanyabiashara wadogo hadi wa kati, vyama na biashara na kampuni za maonyesho. Yeye ni mhitimu wa Chuo Kikuu cha Jimbo la Colorado na anafanya kazi kwa kuteleza skiing na kushiriki katika triathlons. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Podshuveit
  Elena Podshuveit ndiye Afisa Mkuu wa Bidhaa katika Admixer. Ana uzoefu zaidi ya miaka 15 katika kusimamia miradi ya dijiti. Tangu 2016 amekuwa akiwajibika kwa laini ya bidhaa ya Admixer SaaS. Jalada la Elena linajumuisha kuanza kwa mafanikio, miradi ya watangazaji wa hali ya juu (Philips, Nestle, Ferrero Rocher, Kimberly-Clark, Danone, Sanofi), suluhisho za SaaS, uzinduzi wa milango ya mkondoni, na matumizi ya rununu. Elena aliwasiliana na nyumba kubwa za uchapishaji juu ya ubadilishaji wa pesa na ushuru wa mali zao. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Quanstrom
  Eric ni mtendaji wa kuanza na mawazo ya ujasiriamali. Utaalam katika Ujenzi wa Bidhaa, Sauti ya Wateja (Masoko ya Utetezi), Mkakati wa Uuzaji, Uuzaji, Ukuzaji wa Biashara, Kizazi cha Kuongoza, Media Jamii, Uuzaji wa Yaliyomo (ikiwa ni pamoja na SEO), Mipango ya Biashara kwa programu ya Cloud, SaaS na B2B. Kama CMO ya CIENCE, Eric anazingatia juhudi za uuzaji za kampuni kuzunguka mikakati inayoingia na inayotoka inayojumuisha safari ya Mnunuzi Mpya. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Erik Deckers
  Erik ni VP wa Uendeshaji na Huduma za Ubunifu za Huduma ya Blogi ya Utaalam. Amekuwa akiblogi kwa zaidi ya miaka tisa (hata kabla ya kuitwa blogi), na amekuwa mwandishi aliyechapishwa kwa zaidi ya miaka 20. Yeye ni mwandishi wa ucheshi wa gazeti, na ameandika nakala kadhaa za biashara, michezo ya kuigiza, michezo ya kuigiza ya redio, na kwa sasa anafanya kazi kwenye riwaya. Alisaidia kuandika Uuzaji wa Twitter kwa Dummies, na mara nyingi huzungumza kwenye blogi na media ya kijamii. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Erik Severinghaus
  Erik amekuwa akibuni bidhaa mpya na kuzileta sokoni kwa miaka 20, na kusababisha mamia ya mamilioni ya dola za kutoka na mapato yaliyopatikana. Kabla ya mkakati wa kuongoza saa SpringCM, Erik alikuwa Mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa SimpleRelevance, jukwaa la kujulikana sana la kujifunza mashine ili kuboresha uuzaji wa dijiti. Mnamo mwaka wa 2015, SimpleRelevance iliuzwa kwa Rise Interactive, ambapo Erik aliongoza Mkakati wa Akaunti na vitengo vya biashara vya Kubinafsisha. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Elizabeth Shydlovich
  Elizabeth Shydlovich ni Mkuu wa Uuzaji wa Inbound huko Awario, zana ya SaaS. Yeye ni mtaalam wa uuzaji ambaye husaidia biashara ya programu kukuza mbinu za uuzaji kupata wateja, kuendesha trafiki, kutoa ufahamu, na kuongeza mauzo. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Tejeda
  Eric Tejeda ni Mkurugenzi wa Masoko wa Inawezekana SASA. Eric huendesha malengo ya ukuaji wa shirika kwa kuzindua bidhaa na huduma mpya, kukuza uongozi wa fikra, kujenga ufahamu wa chapa, na kuendesha uzalishaji wa kuongoza. Eric ametuma rundo la teknolojia ya uuzaji ambayo inaheshimu matakwa ya mteja, inatoa maelezo ambayo ni muhimu, na kujenga uaminifu. Kwa habari zaidi tembelea www.possiblenow.com. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Teselko
  Elena Teselko ni meneja wa yaliyomo katika YouScan. Ana uzoefu zaidi ya miaka mitano katika uuzaji na mawasiliano, pamoja na kufanya kazi katika wakala wa matangazo, kampuni za IT, na media. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Frank Bria
  Frank Bria ndiye Mtaalamu wa Huduma za Tiketi za Juu. Alianza kazi yake ya ujasiriamali katika sekta ya teknolojia ya huduma za kifedha. Alifanya kazi na waanzishaji kadhaa, wengine wakiuza kwa mamia ya mamilioni ya dola, na wengine wakianguka kwa moto. Uzoefu wake ni pamoja na kusaidia baadhi ya mashirika makubwa zaidi katika mabara 5 kukuza biashara zao kwa kuleta athari halisi kwa wateja wao - na kubadilisha hiyo kuwa toleo kubwa. Sasa anageuza uzoefu huo kwa sekta ya biashara ndogo. Anafanya kazi na washauri, watoa huduma za biashara, na wataalam wengine ili kujiepusha na "msingi wa mradi" na mapato ya kila saa - kimsingi wakati wa biashara wa pesa. Wateja wa Frank huunda biashara zao karibu na huduma zinazozalishwa ambapo unatumia muda wako kwa wateja wengi - na sio mmoja tu. Yeye ndiye mwandishi wa kitabu kinachouzwa zaidi kimataifa Scale: Jinsi ya Kukuza Biashara Yako kwa Kufanya Kazi Chini. Anaishi Gilbert, Arizona katika eneo la Phoenix na mke wake na binti zake 3. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Frida Cooper
  Frida Cooper ni mtafiti wa uchambuzi wa rejareja aliye na uzoefu wa miaka mitano. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Fahad Fareed
  Fahad Fareed ni Meneja Masoko wa Bidhaa katika Ngazi ya Takwimu - kampuni inayoongoza ya azimio la huluki na ubora wa programu ya data. Kutokana na uzoefu wake wa kufanya kazi katika ETL na tasnia ya ubora wa data, Fahad anaandika maarifa na vidokezo vya hivi punde zaidi kwa wasanidi programu na wasimamizi wa C-suite ili kuwasaidia kufanya maamuzi bora zaidi kuhusu mikakati ya usimamizi wa data. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Farah Kim
  Farah Kim ni mfanyabiashara anayezingatia zaidi bidhaa za binadamu ambaye ni mtaalamu wa kurahisisha maelezo changamano kuwa maarifa yanayotekelezeka kwa hadhira ya biashara. Anavutiwa na usimamizi wa data na analenga kusaidia biashara kushinda udhaifu wa kufanya kazi unaosababishwa na mbinu zisizofaa za usimamizi wa data. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Fayez Mohamood
  Fayez Mohamood ni mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa msingi wa bluu, kuwezesha wauzaji wa eCommerce kuunda na kusambaza barua pepe zilizosababishwa na kibinafsi na kasi na usahihi ambao hauwezekani hapo awali, kwa nguvu kukabiliana na tabia za wateja na mabadiliko ya orodha katika sekunde. Na washirika zaidi ya 70 wanaowakilisha zaidi ya bidhaa 100 za watumiaji. Bluecore ni moja wapo ya wanaoanza kukua kwa kasi zaidi huko New York City, hivi karibuni wakifunga safu ya Mzunguko A iliyoongozwa na FirstMark Capital. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Gregg Ames
  Gregg Ames ni Afisa Mkuu wa Biashara katika Programu-ya Programu, jukwaa la otomatiki la ukuzaji wa uuzaji huko Portland, Oregon. Katika jukumu lake, anawajibika kwa mkakati wa uuzaji wa Act-On na uuzaji wa jumla. Gregg anapenda sana kuratibu na kupeana hali bora zaidi za wateja ambazo humfurahisha na kuendana na mtumiaji wa mwisho. Analeta uzoefu wa zaidi ya miaka 25 katika mashirika ya SaaS na MarTech, akiwa ameshikilia majukumu ya juu katika Oracle, Kibo Commerce, Conversica, na Turning. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gary Galvin
  Gary Galvin ndiye rais na mwanzilishi wa Teknolojia ya Galvin - kampuni ya wavuti na programu huko Indianapolis, IN. Alianza kampuni akiwa na maono ya kuwa na kampuni iliyoweka viwango vya jinsi miradi inavyopaswa kuendeshwa ipasavyo. Kwa kuzingatia sana kujenga michakato thabiti ya mradi wa programu na kuhakikisha utoaji wa wakati na wa bajeti, Galvin Technologies imeweza kuwa kiongozi katika tasnia. Gary anatoka Detroit, MI lakini anajivunia kuita Indiana nyumbani na mke wake na watoto wanne. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Neema Carter
  Grace Carter ni mwandishi wa teknolojia huko Ilifundishwa na Msaada wa Australia huduma. Yeye hufanya kazi katika uboreshaji wa ubadilishaji na anaendeleza mbinu za uuzaji. Pia, Neema ni mwalimu katika Msaada wa Kazi ya Saikolojia tovuti ya kitaaluma. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  George Fakorellis
  George ni Mshirika wa Masoko ya Ukuaji kufanya kazi kwa programu ya barua pepe ya automatisering Moosend! Anapenda kuandika juu ya Uuzaji katika Enzi ya Dijiti na ukuaji wa ukuaji ambao anagundua katika uchunguzi wake wa kila siku. Yeye huwa na nia ya kuzungumza juu ya uzoefu na maoni kwa hivyo jisikie huru kumpa ujumbe wa kushiriki maarifa yako ya kupendeza. 
 	   tovuti  
	   Facebook  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gal Glikman
  Gal Glikman ndiye Mkurugenzi Mtendaji na Mwanzilishi mwenza wa Juu, suluhisho la kupona matangazo kwa wachapishaji wa malipo. Kabla ya kuanzishwa kwa ushirikiano, Gal alihudumu katika kitengo cha ujasusi cha wasomi katika Vikosi vya Ulinzi vya Israeli kama afisa, msanidi programu na mtafiti wa usalama kwa miaka 4.5. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Guy Goldstein
  Guy ni Mshauri wa Uuzaji na Uendeshaji wa Uuzaji. Teknolojia ya G8 hutumia njia kamili ya mseto kwa uuzaji wa kiufundi, ikichora kutoka kwa uuzaji wa jadi na uzoefu wa uuzaji wa habari kusaidia wateja kupata mafanikio. Kutegemea uzoefu na uchambuzi G8 inafanya kazi kwa karibu na wateja wake kutoa laini-iliyoangaziwa, uuzaji mchanganyiko mchanganyiko kwa biashara za mteja binafsi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Garin Hobbs
  Garin ni Mkurugenzi wa Mkakati wa Kushughulikia katika Kubadilika, jukwaa linalowezesha wauzaji wa B2C kudhibiti mkakati wao wa ujumbe wa njia-kwa kutumia njia ya data inayoweza kubadilika na inayoweza kutisha kuarifu mazungumzo ya msalaba 1: mazungumzo ya 1 kupitia barua pepe, rununu, wavuti na njia za kijamii. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Greg Kimball
  Greg ndiye Mkuu wa Global wa Suluhu za Barua pepe katika Uhalali. Yeye ni muumbaji na mjenzi. Iwe anabuni tovuti, kuunda mtandao wa kijamii, au kujenga skyscraper, mchakato ni sawa; maelezo ni mchezo. Na anapenda kucheza. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  George Leon
  George Leon anasimamia HawthorneMkakati wa vyombo vya habari, utekelezaji, sayansi ya data na uchambuzi kwa niaba ya anuwai ya wateja wakubwa wa bidhaa pamoja na 3M, Ndugu Kimataifa, Equifax, Hamilton Beach, HomeAdvisor.com, Transamerica na zulily. Hawthorne ni tuzo ya wakala wa matangazo inayotegemea teknolojia inayobobea katika uchambuzi na kampeni za chapa zinazowajibika kwa zaidi ya miaka 30. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gellena Lukats
  Kama Mkurugenzi, Inayolipishwa ya Kijamii kwa Kifupi, Gellena huleta uzoefu wa miaka kumi wa kuendeleza na kuongoza mikakati madhubuti ya mitandao ya kijamii kama sehemu ya mkakati shirikishi wa vyombo vya habari. Mtaalamu katika kuboresha matumizi ya mitandao ya kijamii ili kuwasilisha ROI inayoweza kupimika na kufikia malengo ya chapa, Gellena anahakikisha ujumbe wote wa Mteja unasaidiwa kupitia uuzaji jumuishi na mikakati ya hali ya juu ya kijamii na kuhakikisha kuwa watu wameshawishika kuchukua hatua kwenye majukwaa yote ya kijamii. Gellena ni mpangaji wa media aliyeidhinishwa na Facebook/Meta na cheti cha SnapChat na ameidhinishwa na Twitter-video. Yeye ni mhitimu wa Chuo Kikuu cha Boston. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ghia Marnewick
  Ghia Marnewick ni mwandishi wa ubunifu wa maudhui Aumcore, wakala wa uuzaji wa kidijitali ambao ni mtaalamu wa SEO na huduma za uuzaji wa maudhui ya ubunifu. Ana shauku ya kutafuta njia mpya za kushiriki habari na ulimwengu. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Georgette Moe
  Georgette Moe ni Mkurugenzi Mkuu wa Mikakati ya Wateja katika Emplicit. Yeye ni kiongozi wa kimkakati wa uuzaji wa dijiti na uzoefu mpana wa kukuza mikakati ya uuzaji ya njia zote. Uzoefu wake katika kuongoza mashirika ya rejareja kadri yanavyoongezeka unafaa kwa dhamira ya Emplicit ya kupanua jalada la mteja wake na matoleo ya huduma. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gabe Nelson
  
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  George Corugedo
  Mtaalamu wa hisabati na mtendaji mkuu wa teknolojia, George Corugedo ana zaidi ya miaka 20 ya utaalam wa biashara na kiufundi. Kama mwanzilishi mwenza na CTO ya RedPoint Ulimwenguni, George ni jukumu la kuongoza maendeleo ya usimamizi wa data ya RedPoint na suluhisho za ushiriki wa wateja. Anashikilia BS na BA katika Jiolojia na Hisabati, mtawaliwa, kutoka Chuo Kikuu cha Miami, na MS katika Mathematics iliyotumika kutoka Chuo Kikuu cha Arizona. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Grant Polachek
  Grant Polachek ndiye mkuu wa chapa Squadhelp.com, 3X Inc 5000 iliyoanzishwa na wakala sumbufu wa kumtaja. Squadhelp imekagua zaidi ya majina milioni 1 na kuratibu mkusanyiko wa majina bora yanayopatikana kwenye wavuti leo. Sisi pia ni jukwaa linaloongoza duniani la kutaja vyanzo vya watu, tukisaidia wateja kutoka kwa wanaoanza mapema hadi kampuni za Fortune 500. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gurpreet Purewal
  Gurpreet Purewal ni Makamu wa Rais wa Ushirikiano wa Maendeleo ya Biashara katika iResearch, wataalamu wa uongozi wa mawazo. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Graham Rand
  Graham Rand sio tu anapenda teknolojia, lakini pia mwandishi mwenye shauku. Yeye hufuatilia mabadiliko kwenye wavuti kila wakati na hujaribu kusasisha kila kitu kipya. Mfano mzuri ni wake miongozo ya kuingia tovuti ambapo anawasilisha mafunzo kwa wafanyikazi wapya katika kampuni tofauti. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Grant Lange
  Grant Lange ni mmoja wa wanachama waanzilishi wa Violesura vya Ushahidi, pamoja na chapa ya kukuza bidhaa. Anafanya kazi na kampuni kubwa na ndogo kukuza chapa inayofaa na mipango ya maendeleo ya bidhaa. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  George Rowlands
  George ndiye Mkakati wa Maudhui anayeongoza katika NetHunt CRM. Kuandika ni jambo lake. Anaangaza mwangaza kwenye tasnia ya teknolojia na B2B, inayoangazia mada anuwai kutoka kwa tija hadi mikakati ya mauzo na uhusiano wa wateja. Yeye huziba pengo kati ya data na yaliyomo kwenye ubunifu. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gaurav Saran
  Gaurav Saran ni Mkurugenzi Mtendaji wa ReverseLogix, mtoaji pekee wa mifumo ya usimamizi wa mapato kutoka mwisho hadi mwisho, kati, na iliyounganishwa kikamilifu iliyojengwa kwa mashirika ya rejareja, biashara ya mtandaoni, utengenezaji na 3PL. Kabla ya kuanzisha ReverseLogix, Saran aliongoza mauzo ya biashara kwa kampuni za Fortune 500 huko Microsoft. Ameshikilia nyadhifa za uongozi katika mashirika mengi ya kuanza, na kuyabadilisha kwa mafanikio kutoka hatua za mwanzo hadi kampuni zilizoanzishwa za ukuaji. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gary Stevens
  Gary Stevens ni msanidi programu wa mbele. Yeye ni mtaalam wa wakati wote wa blockchain na kujitolea anayefanya kazi kwa msingi wa Ethereum na pia mchangiaji wa Github anayefanya kazi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Greg Waltour
  Greg Waltour ni Mkurugenzi Mtendaji mwenza wa Intero Digital, wakala wa uuzaji wa kidijitali wa watu 350 ambao hutoa masuluhisho ya uuzaji ya kina, yanayotokana na matokeo. Greg ana uzoefu wa zaidi ya miaka 20 wa kuelekeza mikakati ya vyombo vya habari vya kulipia, kuboresha SEO, na kujenga maudhui yenye mwelekeo wa ufumbuzi na PR. Anaongoza timu ya wataalam katika muundo na ukuzaji wa wavuti, uuzaji wa Amazon, media ya kijamii, video, na muundo wa picha, na Greg amesaidia kampuni za saizi zote kufaulu katika enzi ya dijiti. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hamzah Adil
  Hamzah Adil ni mtendaji wa uuzaji wa dijiti huko SwiftChat, programu ya mazungumzo ya moja kwa moja iliyoundwa kusaidia wateja wako wa msaada na timu za mauzo. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hana Johnson
  Hanna ndiye Mtazamaji wa Media ya Jamii kwa SurveyMonkey. Shauku yake kwa vitu vyote kijamii hupita kupita mkondo wake wa Tweet Anapenda watu, saa ya furaha, na mchezo mzuri wa michezo. Amesafiri kwenda kila bara isipokuwa Antaktika, lakini anafanya kazi hiyo .. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Harry Howe
  Harry Howe anapenda sana uongozi na anaunga mkono jamii yetu ya wajasiriamali. Kama rais wa Uongozi wa Howe, hutoa msaada wa ushauri wa mikono kwa wamiliki wa biashara ambao wamekuwa wahasiriwa wa mafanikio yao wenyewe, wakifanya kazi pamoja nao ili kukuza michakato ya biashara, teknolojia inayounga mkono, na watu ambao wataendeleza biashara yao kwa muda mrefu. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Henry Bell
  Henry Bell ni Mkuu wa Bidhaa katika Uchuuzi. Yeye ni mwanateknolojia wa biashara anayeendesha ukuaji wa mabadiliko kupitia mikakati ya teknolojia ya dijiti. Henry ni mtatuzi wa matatizo mwenye uchanganuzi wa hali ya juu na shirikishi na mwenye ujuzi bora wa utendaji kazi mbalimbali katika uongozi wa bidhaa, usimamizi wa programu na uchanganuzi wa data. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Harleen Dorka
  Harleen Dorka ni mwandishi mwenye uzoefu wa yaliyomo ambaye huzingatia zaidi mada zinazohusiana na njia za dijiti za mawasiliano na matumizi. Ana kipaji cha kuleta maoni na dhana za uongozi wa mawazo katika maisha kwa maandishi kwa kuunda muundo mzuri na uliotafitiwa katika tasnia anuwai zinazojumuisha: uuzaji na media ya kijamii, mwenendo wa watumiaji, uvumbuzi wa kiteknolojia, rejareja na chapa pamoja na zingine nyingi. sekta. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Matumaini Horner
  Hope Horner ni Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi wa Mwanga wa limao, kampuni ya utengenezaji wa video ambayo hutoa maudhui ya video yenye chapa kwa kiwango. Hope ni mjasiriamali mara tatu ambaye ameangaziwa katika Inc., Entrepreneur, Forbes, na machapisho mengine yanayoangazia mafanikio yake katika jumuiya ya Silicon Beach katika muongo mmoja uliopita. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Halley Johnson
  Halley Johnson ni mwandishi wa hiari wa programu na mhariri. Ambaye kwa sasa ameajiriwa na Earlylightmedia.com. Ana vipande vichache vilivyochapishwa chini ya majina ya uwongo. Zinajumuisha mashairi ya chini ya wastani. Halley kwa sasa yuko katika mchakato wa kuandika riwaya yake ya kwanza kamili (kwa kweli itakuwa chini ya jina lake halisi). Mafanikio yake makubwa ni kuwa mama mzuri kwa nguruwe wake na binti wastani kwa wazazi wake. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Himani Kankaria
  Himani Kankaria ndiye mwanzilishi wa Missive Digital, wakala wa uuzaji wa kidijitali unaosaidia biashara kuzidisha mwonekano na ubadilishaji wao wa kikaboni. Yeye ni mtaalamu wa kupanga mikakati, kuunda, na kuboresha maudhui kwa watumiaji na vipengele vya SERP kama Vijisehemu Vilivyoangaziwa. Yeye ni mzungumzaji katika mikutano ya kimataifa na mwandishi anayeshiriki ujuzi na uzoefu wake kuhusu SEO na Maudhui katika tovuti mbalimbali za uchapishaji, wavuti, podikasti na zaidi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Harsha Kiran
  Harsha Kiran ndiye mwanzilishi mwenza na mkuu wa utaftaji huko Seotribunal, mwongozo unaotokana na data wa kuajiri mashirika ya SEO. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Heidi Melin
  Heidi ni Afisa Mkuu wa Masoko wa Mbele ya kazi. Heidi ni kiongozi wa juu na mwenye nguvu ya juu, anayeongoza matokeo na mshauri aliye na uzoefu zaidi ya miaka ishirini katika kukuza na kutekeleza mikakati ya kwenda sokoni na uuzaji ambayo inasababisha ukuaji. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Natumaini Morley
  Matumaini Morley ni COO ya Umault, shirika la uuzaji wa video la B2B lililoko Chicago. Yeye hushiriki podcast Kifo kwa Video ya Shirika, onyesho lililo na zana na ushauri wa kufanya video za B2B watu wanataka kutazama. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hannah O'Brien
  Hannah O'Brien anaandikia shirika la uuzaji wa dijiti Aumcore, ambayo ina utaalam wa kuzalisha uzoefu bora wa dijiti uliojumuishwa na mpango wa uuzaji wa hali ya juu. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Hardik Oza
  Hardik Oza ni mshauri wa SEO na uzoefu wa zaidi ya miaka 9. Anasaidia makampuni kukuza biashara zao. Anashiriki mawazo yake kuhusu machapisho ya ziada kama SEMrush, Search Engine People, na Social Media Today. Mfuate kwenye Twitter @Ozaemotion. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mchoraji wa Harrison
  Harrison VP wa Maendeleo ya Biashara kwa DK New Media. Yeye ni mjasiriamali wa kawaida na muuzaji wa ubunifu ambaye amepata kampuni mbili za uuzaji, moja kwa faragha na moja hadharani. Harrison pia ni mpiga picha wa video mwenye uzoefu na mkurugenzi, akileta utaalam huo kwenye zizi pamoja na huduma zingine zingine za malipo. Shauku yake ni juu ya kujenga uhusiano na kutafuta ushirikiano wa ubunifu ambao unazingatia nguvu ya ushirikiano, uvumbuzi, na usumbufu wa soko. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Hemant Parmar
  Hemant Parmar ni mmoja wa msanidi programu wa aina, kukusanya maarifa mengi juu ya maendeleo yote ya kiteknolojia ya leo pamoja na msingi mzuri wa biashara wa zaidi ya miaka 9 ya uzoefu humfanya mshauri mwenye shauku katika uwanja huu. Hemant ndiye anayepata majibu kwa wateja wake kuwasaidia kujenga na kuweka uhusiano thabiti sokoni. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Hazel Raoult
  Hazel Raoult ni mwandishi wa uuzaji wa kujitegemea na anafanya kazi na PRmention. Ana uzoefu wa miaka 6+ katika kuandika kuhusu biashara, ujasiriamali, masoko, na mambo yote Saas. Hazel anapenda kugawanya wakati wake kati ya kuandika, kuhariri, na kubarizi na familia yake. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hritusharma
  Hritusharma ni blogi ya freelancer, aliyebobea katika programu za teknolojia ya kubuni na muundo. Ana hamu ya kusaidia kila mtu kuwa mbuni kama mtaalam. Mbali na kuwa mtaalamu wa teknolojia, Hritusharma anapenda utengenezaji wa video na kupiga picha. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Hailey Scherer
  Hailey ni Mshauri Mkuu katika mkakati wa uvumbuzi katika Lippincott, mshauri wa kimataifa wa ubunifu. Anapenda kupata maarifa yanayoweza kutekelezeka kwa chapa kutoka makutano ya taaluma, na ana shauku kubwa ya kujua jinsi tunavyoweza kubuni na kuelezea teknolojia ili kuwasaidia wanadamu kusitawi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ian Cleary
  Ian ndiye Mkurugenzi Mtendaji wa RazorSocial na amejitolea maisha yake ya kazi kukusaidia kujua zana bora na teknolojia ya media ya kijamii. Ian huzungumza mara kwa mara kwenye hafla (haswa Amerika), na anaandika kwa blogi nyingi za media za kijamii. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ivan Baidin
  Ivan Baidin ndiye anayeongoza nyuma Malipo ya kusafiri na ana zaidi ya miaka 10 ya uzoefu katika sekta ya usafiri. Kando na upangaji wa kimkakati na kuweka malengo kwa watengenezaji, Ivan pia huvutia washirika wapya na watangazaji kwenye mtandao. Yeye ni mtaalam wa kuongeza viwango vya ubadilishaji na kuingia katika masoko ya nje. Ivan ametajwa katika vyombo vya habari vingi vinavyojulikana, kama vile Mjasiriamali, Forbes, na wengine. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ian David
  Ian David alianza kazi yake katika usimamizi wa rejareja wa matofali na chokaa, ambayo ilijumuisha haraka eCommerce na uuzaji wa dijiti pia. Yeye ni msomaji mwenye bidii na mtaalam aliyejifundisha mwenyewe katika SEO na uuzaji wa yaliyomo. Anaandika kwa machapisho kadhaa juu ya mada anuwai ya uuzaji wa dijiti. Hivi majuzi, lengo lake limekuwa katika kutumia ushawishi na uuzaji wa washirika ili kuendesha ubadilishaji zaidi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ismail El-Qudsi
  Ismael ni Mkurugenzi Mtendaji huko KijamiiPubli.com tangu uanzishaji ulipozinduliwa Julai 2015. Yeye pia ni Mkurugenzi Mtendaji wa wakala wa uuzaji mtandaoni, Internet República, kampuni mama ya SocialPubli.com. Ismael anafundisha katika programu ya Master Internet Business (MIB), ESIC na Instituto de Empresa. Hivi majuzi alitambuliwa kama mmoja wa watu 50 bora wa uuzaji mtandaoni wa Uhispania na washawishi wa ujasiriamali kwenye Twitter. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Isaac Garcia
  Isaac Garcia ni Msimamizi wa Wingu la Mauzo ya Salesforce. Isaac husimamia matukio ya Salesforce ya wateja wengi na kuwatafutia fursa za kuongeza faida zao kwenye uwekezaji wa teknolojia. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Itisha Govil
  Itisha ni mtaalamu wa masoko ya kidijitali aliyebobea katika SEO pamoja na muuzaji wa maudhui. Itisha amekuwa akifanya kazi katika tasnia hii kwa zaidi ya miaka kadhaa sasa na anafurahia kublogi na kuchunguza blogu zenye taarifa zinazosaidia kuongeza ujuzi wake wa uuzaji wa kidijitali. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Izabelle Hundrev
  Izabelle Hundrev ni mwandishi wa yaliyomo huko Chicago kwenye Maagizo. Mpenda maisha ya kusoma na kuandika, alihitimu na digrii ya uandishi wa habari kutoka Chuo Kikuu cha Missouri mnamo 2017. Baada ya kuhitimu, Izabelle alianza kazi katika uuzaji wa B2B ambapo alijishughulisha na ukuzaji wa biashara. Baada ya mauzo ya miaka 1.5, alirudi kwenye mizizi yake ya uandishi wa habari na akafanya mabadiliko ya kazi kwa uuzaji wa yaliyomo. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Isaja Karadovska
  Isaja Karadakovska ni mhitimu wa Pol-Sci, Mtafiti wa zamani wa Vijana, na kwa sasa Chukua yaATumble Mratibu wa Yaliyomo. Anaendeshwa kutafuta na kuunda yaliyomo mazuri. Wakati wake wa bure umetengwa kwa upendeleo wake wa mmea. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ifty Kerzner
  Ifty Kerzner ni Rais na Mwanzilishi Mwenza wa Kissterra, mfumo wa kwanza wa uuzaji wa bima duniani. Mjasiriamali mwenye ujuzi wa teknolojia katika sekta ya huduma za kifedha na usimamizi wa data, shauku ya Ifty kwa biashara, uvumbuzi na watu ilimpelekea kupata kampuni kadhaa. Kabla ya taaluma yake ya ufundi na biashara, Ifty alikuwa sehemu ya tasnia ya burudani ya Israeli, kama mwimbaji/mtunzi maarufu wa nyimbo na mtangazaji wa kipindi cha Runinga. Ana LLB ya kipekee, MA katika Sayansi ya Siasa, na pia ni mhitimu wa Programu ya Uongozi ya Shule ya Lyndon B. Johnson ya Masuala ya Umma. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Irfan Rehman
  Irfan Rehman ni Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi wa kampuni iliyofanikiwa, na uzoefu wa zaidi ya miaka 20 katika tasnia. Kama mjasiriamali mwenye uzoefu, Irfan amejijengea sifa kwa mawazo yake ya kibunifu na ujuzi wa uongozi usio na kifani. Katika kazi yake yote, Irfan ameonyesha shauku ya kuunda masuluhisho ya hali ya juu ambayo yanakuza ukuaji na mafanikio kwa wateja wake. Uzoefu wake mkubwa katika mkakati wa biashara na maendeleo, pamoja na roho yake ya ujasiriamali, imefanya Irfan kuwa mali muhimu kwa shirika lolote. Kujitolea kwa Irfan kwa ubora na bidii ya kusukuma mipaka kila wakati kumemfanya kuwa mmoja wa viongozi wanaoheshimika katika uwanja wake. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ivan Roubstov
  Ivan Roubtsov ni Afisa Mkuu wa Masoko katika kampuni ya Client Spectrum - kampuni ya ushauri ya boutique iliyobobea katika suluhu za Usimamizi wa Uuzaji wa Biashara. Kama CMO, Ivan anawajibika Spectrum ya Mtejachapa pamoja na kujenga mfumo ikolojia wa teknolojia ya masoko kuizunguka. Hapo awali amefanya kazi katika tasnia ya AdTech kwa kampuni kama vile AdGear na Acquisio. Ivan ni mfuasi makini wa kila kitu kinachohusiana na AdTech. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Isaac Pellerin
  Isaac Pellerin ndiye alama ya Mapato katika TinderBox, Programu kama Huduma ambayo inafanya iwe rahisi kuunda, kusimamia, na kufuatilia mapendekezo ya maingiliano. Anapenda hadithi njema na anafurahiya kufanya kazi ili kuongeza njia ambazo kampuni zinahusika na matarajio yao na wateja. Anaamini kuwa uuzaji na uuzaji ni bora wakati wanashiriki malengo na metriki. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Juliette Anderson
  Juliette Anderson ni Mtaalam wa Jumuiya ya Ufikiaji wa kampuni ya kutimiza e-commerce ambayo ina utaalam katika kushirikiana na wauzaji mkondoni ambao wana wastani wa kifurushi cha pauni 5+ au zaidi. Anafanya kazi kwa mkono na maduka ya e-commerce kufikia mauzo bora kwa miaka minne tayari. Utaalam wake uko katika uuzaji wa media ya kijamii na matangazo ya kulipwa. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Joe Andrews
  Joe Andrews ni VP wa Uuzaji wa Bidhaa na Suluhisho katika Ndani ya Angalia na amekuwa akiendesha mapato kama mtendaji wa uuzaji na ukuaji wa juu, kampuni za teknolojia zinazovuruga kwa miaka 20+. Katika InsideView, Joe anaongoza mkakati wa soko la kimataifa, kuweka na kuzindua bidhaa mpya na sehemu za soko. Hapo awali Joe alikuwa na nafasi za uongozi wa uuzaji huko Zuora, VMware, Intuit na iMarket Inc. (kampuni ya D&B). Unaweza kumfuata Joe Twitter na LinkedIn. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Janneane Blevins
  Janneane ni Meneja wa Mradi & Jumuiya na timu nzuri huko KA + A, ambapo hutengeneza chapa na uzoefu kwa kampuni za teknolojia ya ukuaji wa hali ya juu. Yeye pia ni mwanzilishi mwenza wa IndySpectator, mwongozo wa barua-pepe kwa njia mpya za kumpenda Indy, na blogi ya dada yake, Mtazamaji wa Kuanza, aliyejitolea kwa eneo la kuanza kwa mtaa. Hivi karibuni Janneane amekuwa akifanya kazi kukuza jamii ya mitindo ya Indy kupitia Pattern, mkutano wa bure wa kila mwezi kwa watu wanaopenda mitindo. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jay Atcheson
  Jay Atcheson ni SVP ya Uuzaji katika R2i. Jay ameuza bidhaa na huduma kote Amerika, Canada, Asia na Ulaya. Kwa kuzingatia uvumbuzi na uuzaji unaotokana na matokeo, Jay ni muuzaji anayezingatia ukuaji, soko la wateja. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jayson DeMers
  Jayson DeMers ndiye mwanzilishi & Mkurugenzi Mtendaji wa Barua pepeUchambuzi, zana ya uzalishaji ambayo inaunganisha kwenye akaunti yako ya Gmail au G Suite na kuibua shughuli yako ya barua pepe - au ya wafanyikazi wako. Mfuate kuendelea Twitter or LinkedIn. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  jeff beck
  Jeff ni Afisa Mtendaji Mkuu na Rais wa Ufumbuzi wa Nyumbani wa Jani, mtoa huduma anayeongoza wa bidhaa za nyumbani - kama vile madirisha, mabirika, usalama nyumbani, na zaidi. Kwa zaidi ya miaka 16 ya uzoefu wa tasnia iliyojikita katika teknolojia ya habari, shughuli, usimamizi wa miradi, na uongozi, Beck amebadilisha shughuli za biashara za ndani, akifanya teknolojia ya ubunifu ambayo imekuza kiwango kisicholingana. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jim Berryhill
  Jim Berryhill alitumia zaidi ya miaka 30 katika mauzo ya programu ya biashara na usimamizi wa mauzo, akiongoza timu za utendaji wa hali ya juu katika ADR, CA, Siebel Systems, na HP Software kwa kuzingatia kuuza thamani. Alianzisha DecisionLink na maono ya kufanya dhamana ya mteja kuwa mali ya kimkakati kwa kutoa jukwaa la darasa la biashara la kwanza kwa usimamizi wa dhamana ya mteja. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jui Bhatia
  Jui Bhatia ni Mchambuzi wa Programu katika Kiufundi, India. Akiwa na uzoefu katika fani zinazoendeshwa na teknolojia, amejua maarifa yake juu ya Jinsi (s) na Nini (s) kifanyike kwa biashara. Pia, anatamani kushiriki maarifa yake juu ya mada chache zinazohusiana na teknolojia na wasomaji ambao wanaweza kusaidia biashara ya aina yoyote. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Bruce
  Mimi ni mwanablogu wa kitaalam, mwandishi wa wageni, Ushawishi na mtaalam wa eCommerce. Hivi sasa inahusishwa na ShopyGen kama mkakati wa uuzaji wa yaliyomo. Mimi pia ripoti juu ya matukio ya hivi karibuni na mwenendo unaohusishwa na sekta ya eCommerce. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jake Cook
  Jake Cook ni mwanzilishi mwenza na Mkurugenzi Mtendaji katika Tadpull, kufanya kazi kote katika eCommerce, uuzaji wa kidijitali, na takwimu za ubashiri. Ingawa amefanya kazi kwa kampuni kama Google na Microsoft, siku hizi ana shauku kubwa ya kusaidia kampuni za soko la kati kushindana nadhifu kwa kutumia hifadhidata zao tofauti ili kugeuza data kuwa faida kwa nguvu ya AI. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jon Corwin
  Jon Corwin ni Mkurugenzi wa Masoko ya Ukuaji katika Wasomaji.com. Kama kiongozi wa Ukuaji majukumu yake ni pamoja na utafiti mpya wa chaneli na majaribio, maendeleo ya upatikanaji wa wateja, na ushirikiano wa kimkakati. Lengo kuu la timu ya Ukuaji ni kutambua haraka, kuhalalisha, kupunguza kiwango, na kuongeza njia mpya kusaidia kuharakisha ukuaji wa mapato wa Readers.com. Ana shauku juu ya kujenga nadharia zinazoweza kujaribiwa za uuzaji ili kuendesha matokeo kutoka mwanzo hadi kiwango. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Cottrell.
  Jason Cottrell ndiye Mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Sayari yangu, studio ya kubuni programu inayobobea katika kuunda mifumo ya matumizi ya kidijitali kwa wauzaji wa reja reja, kampuni za e-commerce, telecom, mboga na bidhaa nyingine za kimataifa. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jon Croy
  John ndiye mwanzilishi mwenza na Afisa Mkuu wa Masoko wa Point Ndani. Point Inside imeunda jukwaa kubwa zaidi, lenye vipengele vingi na la gharama nafuu la ramani ya ndani kwenye sayari. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  James Kila siku
  James Daily ni mwandishi mtaalamu na mtaalam wa uuzaji wa yaliyomo. Wakati hajishughulishi na kazi zinazohusiana na kazi, anafuata masilahi yake mengine mengi, pamoja na unajimu, saikolojia, na sinema. Jisikie huru kuwasiliana naye kupitia blogi yake ya kibinafsi Ubongo. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jodi Daniels
  Jodi Daniels ni Mshauri wa Faragha kwa Vitendo (GDPR, CCPA, Sheria za Faragha za Marekani), Afisa wa Faragha wa Sehemu na mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Washauri wa Red Clover. Jodi pia ni Mtangazaji wa Podcast na Spika Mkuu. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Durant
  Jeremy Durant ni Mkuu wa Biashara katika Bop Design, a Ubunifu wa wavuti wa B2B na kampuni ya uuzaji wa dijiti. Jeremy anafanya kazi kwa karibu na wafanyabiashara wanaohitaji mkakati wa wavuti, uuzaji na chapa, kuwasaidia kukuza pendekezo lao la kipekee la thamani na wasifu bora wa mteja. Jeremy alipokea BA yake kutoka Chuo cha Merrimack na MBA yake kutoka Chuo Kikuu cha Jimbo la California, San Marcos. Uandishi wake umeonyeshwa katika CMS Wire, Taasisi ya Uuzaji Mkondoni, Jarida la EContent, Uuzaji wa B2B, Wakala wa Uuzaji wa ndani, Jarida la Kuonekana, na Sucks Spin. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  James Ellaby
  James ni mwandishi wa habari aliyefundishwa na zaidi ya uzoefu wa miaka 15 akiandika juu ya biashara, burudani, na teknolojia. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Jeff Epstein
  Kusaidia mashirika ya uuzaji wa hali ya juu zaidi ulimwenguni kuongeza mapato na kutoa dhamana kubwa kwa wateja wao na Alokadia Jukwaa la Usimamizi wa Utendaji wa Uuzaji, suluhisho la nguvu zaidi ulimwenguni la kupanga, bajeti, na usimamizi wa utendaji. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeroen Van Glabbeek
  Kabla ya kuanzishwa CM.com kama ClubMessage mnamo 1999 pamoja na Gilbert Gooijers, Jeroen alisoma Usimamizi wa Teknolojia katika Chuo Kikuu cha Teknolojia huko Eindhoven kati ya 1997 na 2002. Mnamo 1998, alianza kazi yake kama msimamizi wa mradi katika Getronics PinkRoccade Civility. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jesse Thomas
  Mimi ndiye Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi wa JESS3, wakala wa maingiliano wa ubunifu aliyebobea katika UX na taswira ya data. Timu yangu na mimi tumebuni sanaa za kuona na suluhisho za maingiliano ya Red Bull, MTV, Twitter, Google, Facebook, Yahoo!, MySpace, mraba, Gowalla, Loopt, IBM, Intel, Microsoft, Samsung, TBS, Pfizer, NASA, Classmates. com, C-SPAN, AT&T, Salesforce.com, Zagat, Consumer Electronics Association / CES2010, Northrop Grumman, Lockheed Martin, National Geographic, Discovery Channel, Washington Post, Mchumi, Jarida la Wall Street, Huffington Post na mengine mengi ya kushangaza. chapa. Barua pepe: jessethomas@jess3.com Twitter: @ jess3 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Falls
  Jason Falls ni SVP ya Mkakati wa Dijiti katika Elasticity, kampuni ya uuzaji wa dijiti na ofisi huko St. Louis, Chicago na Louisville. Mwandishi wake wa vitabu viwili juu ya uuzaji wa dijiti, mzungumzaji mkuu wa mada juu ya mada na mchambuzi wa teknolojia ya kijamii. Ungana naye katika jasonfalls kwenye mitandao mingi ya kijamii. 
 	   tovuti  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Jordan Feise
  Jordan Feise ndiye Meneja Masoko wa Ushawishi katika Msafiri, jukwaa la usimamizi wa ushawishi. Jordan inapenda sana kujenga uhusiano na wanafikra wabunifu na mawakala wa mabadiliko katika nafasi ya uuzaji. Jisikie huru kutweet @jfeiseee na maswali yako yote ya uhusiano wa ushawishi. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Foster
  
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Galea
  Jeff Galea alianzisha Room4 Media na dhamira ya kusaidia biashara kote ulimwenguni kuungana na kuwasiliana kwa ufanisi zaidi na hadhira yao kupitia uuzaji wa video. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Javeria Gauhar Khan
  Javeria Gauhar Khan, Mtendaji wa Masoko katika Folio3, ni mwandishi mzoefu wa B2B/SaaS aliyebobea katika uandishi wa tasnia ya usimamizi wa data. Yeye pia ni mpangaji programu katika kukuza, kujaribu, na kudumisha programu za programu za biashara. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jacky Goh
  Mjasiriamali wa mfululizo na mchezaji mahiri, Jacky ametumia maisha yake yote kuzama katika ulingo wa dijitali. Daima ikiwa tayari kwa tukio jipya, shauku ya Jacky ya kutengeneza hali mpya ya utumiaji kwa wachezaji ilikuwa sababu kuu ya motisha ya kuanzisha DinoMao, programu ya kwanza ya kucheza kwenye mashine ya kuchapisha mtandaoni kwa eneo la Kusini-mashariki mwa Asia. Kwa mafanikio hayo mkononi na kuelewa kwamba watu wanahusika wakati wameunganishwa na kusudi, Jacky alianzisha Zawadi Bunny, jukwaa la kurejesha pesa ambalo huwatuza watumiaji kwa ununuzi wao mtandaoni kwa crypto au USD. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jen Gold
  Jen Gold anaongoza Uuzaji wa Bidhaa kwa laini ya bidhaa ya Arity's Marketing Solutions, ambapo anasimamia shughuli za soko kwa matoleo yanayotegemea telematiki kwa wauzaji. Kabla ya Arity, Jen aliendesha shirika la Uuzaji wa Bidhaa huko MediaMath ambapo alilenga kuzindua na kupanua suluhisho mpya katika nafasi ya uuzaji ya programu. Uzoefu wa Jen unajumuisha majukumu ya Bidhaa, Uuzaji, Maudhui na Maendeleo ya Biashara kwa makampuni ya ukubwa na wima zote. Wakati wa kukaa kwake TripAdvisor, Pearson, Barnes & Noble, The New York Times na uzinduzi mwingi, alisaidia kuongoza upanuzi wa kidijitali, kuunda na kutekeleza ramani za bidhaa, na kutekeleza mikakati ya kujenga ushiriki wa soko na uhamasishaji wa chapa. Jen alihitimu kutoka Chuo Kikuu cha Pennsylvania na anaishi na familia yake huko Massachusetts. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jennifer Golden
  Jennifer Golden ni mkurugenzi wa uuzaji wa kampuni na jukumu la kimataifa la mkakati wa uuzaji na utekelezaji katika MRP. Jennifer huleta uzoefu wa kina katika kuunganisha data, maarifa na vitendo ili kufanya maonyesho ya kudumu ya wanunuzi. Kabla ya MRP, aliwahi kuwa mshauri wa uuzaji na chapa na alishikilia majukumu ya uongozi wa uuzaji huko Acxiom, Rigzone na zingine. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Justin Grey
  Justin Grey ni mjasiriamali mfululizo na Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi wa KiongoziMD, shirika kubwa zaidi la shughuli za mapato duniani, baada ya kutekeleza zaidi ya nusu ya msingi wa watumiaji wa Marketo. Justin amefanya kazi ya kuzindua kampuni zilizofanikiwa na kuziongeza, na mafanikio ya kuondoka kwa zaidi ya 200MM + katika muongo mmoja uliopita. Jaribio la hivi karibuni la Justin lilizinduliwa mnamo 2016 wakati alianzisha ushirikiano Matofali Sita, kuanza kwa mkondoni iliyoundwa iliyoundwa kupambana na mfanyakazi na mteja wa wateja kupitia elimu ya msingi wa uzoefu. Kwa miaka 10 iliyopita, Justin ameibuka kama sauti kali kwa ujasiriamali, uuzaji na utamaduni. Kama mzungumzaji anayetambuliwa, Justin amechapishwa zaidi ya mara 350 katika machapisho ya tasnia na anashikilia safu yake mwenyewe, Maarifa ya Kikabila, katika Inc, wakati akiandikia Mjasiriamali, Tech Crunch na wengine. Justin na mkewe Jennifer walikutana juu ya uuzaji na miaka mitatu baadaye walimkaribisha mtoto wao, Grayson, ulimwenguni mnamo Aprili 2017. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Julia Greenwood
  Akiwa na uzoefu wa miaka 20 katika uuzaji, Juli anaongoza mawasiliano ya kimataifa ya Cloudinary na mpango wa uuzaji wa wateja. Kabla ya kujiunga na Cloudinary, Juli aliendesha ushauri wake jumuishi wa uuzaji ambapo aliunda na kutekeleza mipango ya uuzaji iliyofanikiwa kwa kampuni za teknolojia na huduma za afya na faida, akisimamia kila kitu kutoka chapa na PR hadi uuzaji wa yaliyomo na hafla. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Grills
  Jason ni Sr. Mwandishi wa Ufundi anayehusishwa na Gumzo la ProProfs. Anafurahiya kuandika juu ya bidhaa zinazoibuka za msaada wa wateja, mwenendo wa tasnia ya msaada wa wateja na athari za kifedha za kutumia zana kama hizo. Katika wakati wake wa ziada, Jason anapenda kusafiri sana kujifunza juu ya tamaduni na mila mpya. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Hawthorn-Castro
  Jessica Hawthorne-Castro, Mkurugenzi Mtendaji wa Hawthorne, imeweka wakala kimkakati mbele ya mapinduzi mapya ya uuzaji wa matangazo ambapo sanaa hukutana na sayansi. Kutoka kwa ubunifu na utengenezaji hadi media na uchambuzi, Jessica amejitolea kwa ubora wa premium na uvumbuzi katika taaluma zote za wakala. Jukumu lake kimsingi linajumuisha kukuza uhusiano wa wateja wa muda mrefu kukuza kampeni za kimkakati na za kupimika za matangazo, iliyoundwa iliyoundwa kuwasha majibu ya watumiaji mara moja. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jeffrey Hayzlett
  Jeffrey Hayzlett ni mwenyeji wa kwanza wa runinga na redio wa C-Suite na Jeffrey Hayzlett na Mtazamo wa Mtendaji kwenye C-Suite TV na Biashara Yote na Jeffrey Hayzlett kwenye C-Suite Radio. Hayzlett ni mtu mashuhuri wa biashara ulimwenguni, spika, mwandishi anayeuza zaidi, na Mwenyekiti wa Mtandao wa C-Suite, nyumba ya mtandao wenye nguvu zaidi ulimwenguni wa viongozi wa C-Suite. Unganisha na Hayzlett Twitter, Facebook, LinkedIn, au Google+. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jackie Hermes
  Jackie Hermes ni Mkurugenzi Mtendaji wa Ukweli, shirika lenye makao yake Milwaukee linalosaidia kuanza kwa programu-kama-huduma (SaaS) kupata mapato na kukua haraka, na mwanzilishi mwenza wa Wiki ya Ujasiriamali ya Wanawake. Inatumika sana LinkedIn, Jackie anachochea majadiliano juu ya maisha ya kila siku na changamoto za kukuza kampuni iliyofungwa. Jackie hushauri kuanza kwa wanafunzi kupitia Commons, ni mratibu mwenza wa Kuanzisha Milwaukee KUJITOKEZA, na mshauri na Wawekezaji wa Malaika wa Dhahabu. Mbali na ushiriki wake wa kitaalam, Jackie ni mama mlezi wa kulea na rubani wa baadaye. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  John-Henry Scherck
  John-Henry ni Meneja Masoko wa Ukuaji wa Tuma. Yeye ni muuzaji wa B2B SaaS aliyebobea katika utaftaji wa injini za utaftaji, akili ya ushindani, WordPress, uchambuzi, yaliyomo, kizazi cha kuongoza na ubadilishaji. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  John Hurley
  John ana zaidi ya miaka 14 ya programu ya mtandao na uzoefu wa uongozi. Kabla ya kuanza SmartFile, John alikuwa rais na mwanzilishi mwenza wa Webexcellence, moja ya kampuni kubwa zaidi za ukuzaji wa wavuti huko Indianapolis. John alifanya kazi na kampuni kama Delco Remy, Orodha ya Angie na NCAA kukuza programu nyingi za wavuti. Pia wakati anafanya kazi katika Webexcellence, John alichukua jukumu muhimu katika awamu ya kuanza kwa ExactTarget. Kama rais na mwanzilishi mwenza wa SmartFile, John anaongoza mauzo, uuzaji, na ukuzaji wa biashara. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Joe Intile
  Joseph Intile ni Mkurugenzi wa Ubunifu katika InMarket na ana uzoefu wa miaka 10+ kama mbuni wa ndani na wa kujitegemea, akijishughulisha na chapa, kuchapisha na muundo wa rununu. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Kerr
  Jeff ndiye Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi mwenza wa CaseFleet. CaseFleet ni programu ya usimamizi wa kesi ambayo inawapa nguvu watetezi kushinda zaidi, na zana za kuunda nyakati, uandishi wa kalenda ya kisheria, malipo na zaidi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  John Koetsier
  John Koetsier ni mwandishi wa habari, mchambuzi, na mtabiri. Kama Mwanauchumi wa rununu huko TUNA, Natabiri na kuchambua mwenendo unaoathiri mfumo wa ikolojia ya rununu. Nimekuwa mwandishi wa habari, mchambuzi, na mtendaji wa ushirika, na nimeandika kuongezeka kwa uchumi wa rununu. Kabla ya kujiunga na TUNE, niliunda timu ya utafiti ya VB Insight huko VentureBeat na timu zilizosimamiwa kuunda programu ya washirika kama Intel na Disney. Kwa kuongezea, nimeongoza timu za kiufundi, nikaunda tovuti za kijamii na programu za rununu, na nikashauriana kwenye rununu, kijamii na IoT Mnamo 2014, nilitajwa kuwa 100 wa juu wa tasnia ya media "wajasiriamali wenye ubunifu zaidi na wauzaji wa soko." Ninaishi British Columbia, Canada na familia yangu, ambapo ninafundisha baseball na Hockey, ingawa sio wakati huo huo. 
 	   tovuti  
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  Julia Krzak
  Mtaalam wa Maendeleo ya Yaliyomo na uzoefu katika uuzaji wa dijiti. Mhitimu wa hivi karibuni katika Masomo ya Amerika na Utamaduni wa Kiingereza. Uzoefu wa kufanya kazi katika mazingira ya ushindani ya SaaS. Kuzingatiwa na vitu vyote uuzaji wa kisasa, uchambuzi, na kusuka teknolojia mpya zenye nambari za chini katika michakato ya biashara. Mwandishi mwenye bidii wa B2B kwa hadhira anuwai, pamoja na watengenezaji, wauzaji, na watendaji, na anuwai ya mali - wavuti, nakala, masomo ya kesi, hati za video, na zaidi. Hivi sasa ninafanya kazi kwa Voucherify.io, kushughulika na mkakati wa yaliyomo katika ujenzi, uuzaji wa video, na SEO. Kwa faragha, shabiki wa michezo ya video, hadithi za uwongo, na masomo ya veganism. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Kupietzky
  Jeff anahudumu kama Mkurugenzi Mtendaji wa Jeeng, kampuni ya kiteknolojia inayosaidia makampuni kuchuma mapato ya majarida yao ya barua pepe kupitia maudhui yanayobadilika. Mzungumzaji wa mara kwa mara katika mikutano ya Digital Media, pia ameonyeshwa kwenye CNN, CNBC, na katika habari nyingi na majarida ya biashara. Jeff alipata MBA yenye alama za juu kutoka Shule ya Biashara ya Harvard na akahitimu Summa Cum Laude na BA katika Uchumi kutoka Chuo Kikuu cha Columbia. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  John Bluu
  John ni Mkuu wa Uumbaji Jamii katika Vyombo vya habari vya Truffle. Mitandao ya Vyombo vya Habari vya Truffle hutoa Ag Media Unayoweza Kutumia, kupitia ubora wa juu, uzalishaji wa vitufe na usambazaji wa mfululizo wa vyombo vya habari vinavyolenga biashara ya kilimo. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Levy
  Jeremy Levy alianzisha ushirikiano dalili na rafiki na painia wa media ya kijamii Andrew Weinrich baada ya kupata hitaji la data bora ya mteja wakati anaendesha MeetMoi, programu ya kuchumbiana inayotegemea eneo walilouza kwa Match.com. Wawili hao pia walianzisha Xtify, zana ya kuarifu ya rununu waliiuzia IBM. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jenn Lisak Golding
  Jenn Lisak Golding ni Rais na Mkurugenzi Mtendaji wa Mkakati wa Sapphire, wakala wa dijiti ambao unachanganya data tajiri na intuition ya uzoefu-nyuma kusaidia bidhaa za B2B kushinda wateja zaidi na kuzidisha uuzaji wao wa ROI. Mkakati wa kushinda tuzo, Jenn alitengeneza Sapphire Lifecycle Model: zana ya ukaguzi inayotegemea ushahidi na ramani ya uwekezaji wa uuzaji wa hali ya juu. 
 	   tovuti  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jacob Loveless
  Jake Loveless amekuwa na kazi ya miaka ishirini ya kufanya teknolojia kwenda haraka. Kuanzia mifumo ya muda ya chini ya kufanya biashara kwenye Wall Street hadi majukwaa makubwa ya wavuti ya Idara ya Ulinzi hadi mitandao ya microwave kwa kampuni za mawasiliano - Jake amesaidia kukuza programu hadi viwango vipya vya kasi. Leo, Jake anaendesha Edgemesh, kampuni ya kimataifa ya kuongeza kasi ya mtandao aliyoanzisha pamoja na washirika wawili mwaka wa 2016. Edgemesh husaidia makampuni ya eCommerce katika sekta nyingi na majukwaa kuwasilisha 20-50% ya upakiaji wa ukurasa wa haraka kwa watumiaji kote ulimwenguni. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Low
  Jonathan Low ni mmoja wa wajasiriamali na waandishi wa biashara wanaojulikana zaidi nchini Denmaki. Løw ndiye mwanzilishi mwenza wa RukiaStory, jukwaa la picha la hisa la AI ambalo limeitwa "Netflix ya picha." JumpStory kwa sasa ina wateja katika zaidi ya nchi 150 na inakua kwa kasi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  John Manganaro
  John Manganaro ndiye VP wa Bidhaa na Takwimu za DEREVA, ambapo anawajibika kwa uvumbuzi wa bidhaa na uchambuzi wa data, akilenga kuwasaidia wafanyabiashara kusimamia hesabu yao ya gari iliyotumiwa vizuri. Hapo awali, Manganaro alikuwa Mshauri wa Usimamizi wa PwC na mmiliki wa bidhaa kwa mashirika ya teknolojia, pamoja na Cars.com.  
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jason McCoy
  Kama sauti juu ya talanta, Jason McCoy hutumia wakati wake mwingi kwenye chumba kidogo kilichofunikwa nyuma ya mic. Sauti yake imeonyeshwa kwenye miradi ya Dell, Walmart, Honda na zingine nyingi. Yeye ni mtaalamu wa kuelezea kuelezea na video za uuzaji mkondoni. Sikiliza Demo za Jason or soma blogi yake kwa miongozo na rasilimali kwenye mada zinazohusiana na sauti juu. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Joe McLean
  
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Joe McNeill
  Joe McNeill ni Afisa Mkuu wa Mapato katika Ushawishi2 na Kiongozi wa Uuzaji wa Teknolojia wa B2B ambaye anachanganya shauku ya utoaji wa huduma kwa wateja, uwezeshaji wa wafanyikazi, na utendakazi thabiti wa mapato ili kuweka mashirika ili kuongeza na kukuza. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Miller
  Jason Miller ni Mkakati Mkuu wa Biashara katika Akamai Teknolojia, ambaye ni Jukwaa la Akili la Akili huwapa watumiaji wake utendaji wa wavuti, utendaji wa rununu, usalama wa wingu na suluhisho za utoaji wa media ili kudhibiti shida za msingi za biashara mkondoni, na ufikiaji wa mtandao wa seva zaidi ya 170,000 ulimwenguni kote. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Oakley
  Jason Oakley ni Mkurugenzi wa Uuzaji wa Bidhaa huko Chili Piper. Jason ni muuzaji wa bidhaa mwenye uzoefu na shauku ya bidhaa, SaaS, ujasiriamali, na mafanikio ya wateja. Katika miaka 10 ya kufanya kazi kwa waanzilishi wadogo na wa kati, Jason amepata nafasi ya kuonyesha mafanikio katika kazi nyingi muhimu za uuzaji na uuzaji, akimwezesha kuwa muuzaji wa bidhaa mwenye ujuzi ambaye anataka kuelewa safari nzima ya mteja. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jon Arnold
  Jon Arnold ni mtaalamu wa usanifu wa kiolesura ambaye hufanya programu za wavuti na simu za mkononi kuwa rafiki zaidi (na zenye sura nzuri pia!) 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jack Poyntz
  Studio ya Jack Poyntz ni kampuni ya kubuni wavuti na Wataalam wa Shopify waliothibitishwa. Wao wamejikita katika kutoa suluhisho za wavuti za ubunifu kusaidia kampuni zenye tamaa kukua mtandaoni. Wanakumbatia changamoto mpya na hamu ya kusaidia wateja wao kupata mafanikio. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jesse Quist
  Yese ni Keyholeukuaji na uuzaji kuongoza. Anaunda chapa ya Keyhole kwa kuunda uhusiano mzuri na wauzaji wengine wa kijamii na anapenda kuzungumza juu ya uuzaji. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jake Rheude
  Jake Rheude ni Mkurugenzi wa Uuzaji wa Utimilifu wa Red Stag, ghala la utimilifu wa biashara ya kielektroniki ambalo lilitokana na biashara ya kielektroniki. Ana uzoefu wa miaka mingi katika biashara ya mtandaoni na maendeleo ya biashara. Katika wakati wake wa mapumziko, Jake hufurahia kusoma kuhusu biashara na kushiriki uzoefu wake mwenyewe na wengine. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Rushforth
  Jason Rushforth ni mkongwe wa tasnia ya teknolojia anayeheshimika, akileta zaidi ya miaka 20 ya bidhaa na uzoefu wa SaaS kwa Sukari - yote katika CRM na CX. Jason ni Makamu wa Rais Mwandamizi na Meneja Mkuu, Amerika, katika SugarCRM. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jafar Sadhik
  Mtangazaji mahiri wa dijiti mwenye maarifa ya sauti katika uwanja kama zana za SaaS, CX, takwimu za kutisha, nk. Hapo awali, alifanya kazi kwa ubia kama SportsKeeda na Neil Patel Digital India, na kwa sasa anafanya kazi katika SmartKarrot Inc Anapenda kusoma vitabu wakati wa starehe. na anayependa sana kazi za Agatha Christie. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  James Scherer
  James Scherer ni meneja wa maudhui ya Wishpond Blog. Na kurasa za kutua, popups, matangazo ya kijamii, uuzaji wa barua pepe na usimamizi wa mawasiliano, HitilafuProgramu hufanya uundaji kamili wa kampeni ya uuzaji. Ungana naye kwenye Twitter na LinkedIn. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Josie Scotchmer
  Josie Scotchmer ndiye Meneja Masoko huko Mailjet, uuzaji wa barua pepe Na jukwaa la barua pepe. Josie ni Meneja Masoko wa B2B2C mwenye shauku na njia ya kibiashara ya mawasiliano ya uuzaji. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jayraj Shetty
  Jayraj ni mwandishi wa yaliyomo ambaye lengo lake maishani ni kuwa polymath. Bado hayupo lakini hamu yake imempa maarifa mengi juu ya vitu vingi. Anajaribu kushiriki maarifa yake kwa kuandika. Katika wakati wake wa bure, anatumia mtandao, anatembea kwa muda mrefu, na anajaribu kutamba kimapenzi. Anapenda upendo kama Terry anapenda upendo! 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Shuman
  Jason ni Mkuu wa Wafanyikazi huko Julius, Jukwaa la Uuzaji la Ushawishi. Jason ni mjasiriamali na VC mwenye uzoefu wa moja kwa moja kwa eCommerce ya watumiaji, wanaoanza sokoni pande mbili na SaaS. Jason anafurahiya kushirikiana na watu ambao wanatafuta kutatua shida na kutoa suluhisho muhimu. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  John Smith
  John ana Uzoefu wa Miaka 4+ kama Mtaalam wa Video ya Mahitaji (VOD). Daima anajifunza na kushiriki teknolojia mpya katika Viwanda vya Mahitaji ya Video. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Spier
  Jonathan Spier ni Mkurugenzi Mtendaji wa Rev. Ana zaidi ya miaka 20 ya uzoefu wa kujenga kampuni zinazoongoza kategoria, ikijumuisha majukumu mawili ya awali yaliyofaulu kama Mkurugenzi Mtendaji anayeungwa mkono na ubia katika NetBase na PLAE. Spier ana shahada ya kwanza katika Sayansi ya Kompyuta na heshima kutoka UC Berkeley na MBA na heshima kutoka Harvard Business School. Mzaliwa wa San Diegan, Spier anafurahi kuwa sehemu ya jumuiya ya teknolojia katika mji wake. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jim Stern
  Jim Stern ni mshauri wa kimataifa anayezingatia kupima dhamana ya kuunda na kuimarisha uhusiano wa wateja. Sterne ameandika vitabu nane juu ya uuzaji wa maingiliano, ni Rais mwanzilishi na Mwenyekiti wa sasa wa Chama cha Takwimu za Dijiti na inazalisha Mkutano wa eMetrics na Mkutano wa Takwimu za Vyombo vya Habari. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  János Szabo
  János Szabó ni mkakati wa dijiti na mtaalam wa mawasiliano. Baada ya zaidi ya miaka 10 ya uzoefu wa wakala wa matangazo, aliunda programu ya mawasiliano ya kuona na upakuaji zaidi ya milioni 2. Leo, János anaongoza timu ya Chatler, AI inayofunika huduma ya wateja. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Theifels
  Jessica Thiefels amekuwa akiandika kwa zaidi ya miaka 10 na kwa sasa ni mwandishi wa wakati wote, mshauri wa uuzaji wa yaliyomo na mmiliki wa biashara. Ametajwa katika Forbes na Business Insider na ameandikia Bikira, Manta, BPlans na zaidi. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  John Theis
  John Thies ni Mkurugenzi Mtendaji na Mwanzilishi mwenza wa Tuma barua pepe kwa Acid, huduma ambayo inawapa wauzaji barua pepe hakiki ya jinsi barua pepe zao zinaonyeshwa katika wateja maarufu wa barua pepe na vifaa vya rununu. Anakaa Denver, Colorado na mkewe na mtoto wake. Wakati hafanyi kazi yuko kwenye uwanja wa gofu au upandaji theluji kwenye poda safi ya Colorado. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Tomek
  Jonathan Tomek anahudumu kama Makamu wa Rais, Utafiti na Maendeleo katika Kipengele cha Dijiti. Jonathan ni mtafiti wa kijasusi wa tishio aliye na uzoefu na historia ya uchunguzi wa mtandao, kushughulikia matukio, uchambuzi wa programu hasidi na ujuzi mwingine mwingi wa teknolojia. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Justin Tsang
  Justin Tsang ni Meneja wa Bidhaa za Ukuaji katika Wazi, ambapo ameangazia kuunda bidhaa zisizolipishwa zinazowezesha wauzaji mapato kupata uzoefu wa uwezo wa teknolojia ya Clearbit. Justin ana uzoefu wa miaka 15 wa uuzaji, ukuaji na mafanikio ya mteja katika B2B SaaS, akiwa na ujuzi wa kupata, kuhifadhi na kuchuma mapato. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jaji Graham
  Inafaa kuwa Jaji alikua rais wa S1, kwa kuwa amekuwa katika ukingo unaoongoza wa ujasiriamali wa dijiti kazi yake yote. Kabla ya kujiunga na Sq1, alikuwa mwanzilishi mwenza na Mkurugenzi Mtendaji wa moja ya wakala wa dijiti aliyefanikiwa zaidi huko Texas. Jaji alisaidia wakala wake wa dijiti kukuza orodha ya mteja wake kujumuisha kampuni mashuhuri kama American Airlines, Mountain Dew, Pier 1 Import, Dillard's na Radio Shack. Mpokeaji mchanga zaidi wa tuzo ya Comdex ya "Biashara Ndogo ya Mwaka", (moja ya maonyesho makubwa zaidi ya biashara na maonyesho ya kompyuta ulimwenguni), Jaji amekuwa kiongozi katika uuzaji wa dijiti / media ya utendaji, uzoefu wa watumiaji na muundo wa wavuti na maendeleo ya vizuri zaidi ya miaka kumi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jamil Velji
  Jamil ndiye Mkurugenzi Mtendaji wa Mauzo rahisi ya kiotomatiki, Wakala wa Huduma ya Mauzo. Utaalam wake katika uuzaji, utapeli wa ukuaji, kizazi cha kuongoza na uuzaji na uuzaji wa uuzaji hutafsiri kuwa njia zenye busara, zinazofaa kuchukua mauzo kupitia paa! Jamil ana uzoefu wa miaka 9+ kama kiongozi wa kiwango cha juu cha ukuaji kwa kiwango cha kimataifa. Wateja wake na hadithi zao za ukuaji wa ukuaji zimeonyeshwa katika Forbes, BBC, Tech Crunch na Venture Beat. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  John Vuong
  John Vuong ndiye mmiliki pekee wa Mtaa wa SEO Tafuta Inc ,. Dhamira ya John ni kusaidia wamiliki wa biashara za mitaa kuboresha ushawishi wao mkondoni ili waweze kutawala tasnia yao. Pamoja na ustadi wake wa biashara na uelewa wa kiasili wa mazingira ya biashara ya ndani, John anaandika blogi zinazoelezea jinsi ya kubadilisha kampeni za SEO kulingana na mahitaji ya mteja. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Josh Wardini
  Josh Wardini ni Mchangiaji wa Mhariri na Meneja wa Jamii katika Hostingtribunal. Akiwa na asili ya awali katika mawasiliano na utaalam katika ukuzaji wa jamii, Josh anafanya kazi kila siku kurekebisha mfumo wa usimamizi wa rasilimali watu wa kampuni zilizo na dijiti. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Josh Wetzel
  Josh Wetzel ni Afisa Mkuu wa Mapato wa OneSignal, kiongozi wa soko katika ushiriki wa wateja, kuwezesha kushinikiza kwa rununu, kushinikiza wavuti, barua pepe na ujumbe wa ndani ya programu kwa zaidi ya kampuni 800,000. Ana kazi ya muongo mbili ya biashara ya dijiti na biashara ya programu, na alama za uongozi kwenye eBay, PubMatic na Bazaarvoice. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Williams
  Jeremy ni VP Masoko na Mawasiliano katika Nyota 12 Media na Candidio. Wanatoa huduma zote mbili za video na jukwaa la kuhariri huduma ya kibinafsi ya video. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jilian Woods
  Jilian Woods ni mwandishi wa habari wa kujitegemea na mwandishi anayechangia ana zaidi ya miaka miwili ya uzoefu wa uandishi. Kama mwandishi, yeye huona kusudi lake la kutengeneza na kushiriki maudhui yanayofaa na watu ambao wako tayari kujifunza kitu kipya. Mbali na kazi yake ya siku, unaweza kupata Jilian akihusika katika kujitolea au kufanya yoga. 
 	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  Jascha Kaykas-Wolff
  Jascha Kaykas-Wolff anaamini katika kanuni kuu mbili: Tafuta fursa ambapo hakuna mtu mwingine anayetafuta; Na, usife kamwe njia ile ile mara mbili. Ni mbinu inayozingatia mazoea ya uuzaji wa Agile. Pamoja na BA katika Saikolojia kutoka Chuo cha Whittier, ndio ambayo imemtumikia vizuri kitaalam na kibinafsi. Kama muuzaji wa muda mrefu na mshauri na uzoefu wa usimamizi wa watendaji katika Yahoo!, Microsoft, Webtrends, Involver (inayopatikana na Oracle), na Mindjet, sasa anaongoza uuzaji BitTorrent. 
 	   tovuti  
	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Katarzyna Banasik
  Meneja Masoko katika Emporix, jukwaa la biashara linaloweza kutungwa la B2B ambalo hufanya maarifa ya biashara kutekelezwa. Ninavutiwa na mitindo mpya ya teknolojia ya programu. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  KC Karnes
  KC Karnes ni mkakati maarufu wa uuzaji na mjasiriamali anayehusika na kukuza kampuni zingine za teknolojia kali huko Silicon Valley, pamoja na CleverTap, the Intelligent Jukwaa la Uuzaji wa Simu ya Mkononi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Kyle Christensen
  Kyle Christensen ni VP wa Uuzaji wa Bidhaa saa Majibu ambapo ana jukumu la kuendesha mkakati wa uuzaji wa bidhaa na kuweka nafasi kwa Wingu la Uuzaji wa Maingiliano ya Majibu. Hivi karibuni, Christensen alikuwa Mkurugenzi Mwandamizi wa Uuzaji na Usimamizi wa Bidhaa huko Zuora, ambapo aliongoza majukumu yote ya uuzaji na usimamizi wa bidhaa kwa matumizi yake ya Z-Billing na Z-Malipo. Kabla ya Zuora, Christensen alizindua na kuendesha uuzaji wa bidhaa kwa laini kadhaa za bidhaa za Salesforce.com, pamoja na Cloud Service na Data.com. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Cox
  Kelsey Cox ni Mkurugenzi wa Mawasiliano katika Safuwima ya Tano, wakala wa ubunifu ambaye ni mtaalam wa taswira ya data, infographics, kampeni za kuona, na PR ya dijiti huko Newport Beach, Calif. Ana shauku juu ya mustakabali wa yaliyomo kwenye dijiti, matangazo, chapa na muundo mzuri. Yeye pia anafurahiya pwani, kupika, na bia ya ufundi. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Kyle Dulay
  Kyle ni msanidi programu na mwanzilishi mwenza wa Collabstr, jukwaa la kuunganisha chapa na waundaji maudhui, soko kubwa zaidi duniani kupata na kuajiri washawishi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kenneth Evans
  Kenneth Evans ni Mkakati wa Uuzaji wa Yaliyomo kwa Kampuni za Juu za Kuendeleza App, jukwaa la utafiti wa kampuni za maendeleo ya programu nchini USA, UK, India, UAE, Australia na ulimwenguni kote. Amekuwa akichangia kwenye majukwaa na mabaraza anuwai anuwai. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Kirk Enright
  Kirk Enright ndiye Mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Watu Wenye Nguvu, jukwaa la mnunuzi la kiotomatiki la wataalamu wa uuzaji na uuzaji. Alianza kazi yake ya utangazaji na uuzaji kama mwandishi wa nakala lakini hatimaye akajikita katika majukumu ya kawaida katika uuzaji, ukuzaji wa yaliyomo, ukuzaji wa bidhaa, uwekaji chapa, na ushauri wa usimamizi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kelly Ground
  Kelly Ground ni Mkurugenzi Mkuu wa Mikakati na Maarifa katika Washirika wa Kuongeza kasi, wakala mkuu wa kimataifa wa uuzaji wa washirika ambao huweka kiwango cha jinsi chapa zinavyokuza na kuboresha ushirikiano wao wa uuzaji popote duniani. Miaka yake 15+ ya uzoefu wa uuzaji wa washirika humpa mtazamo wa kipekee wa jinsi ya kutoa mwongozo wa kimkakati na usaidizi kwa timu za usimamizi wa mpango wa ushirika wa kimataifa wa AP. Kabla ya kujiunga na AP mwaka wa 2016, Kelly alikuwa Meneja Mkuu wa Masoko wa Digitali katika HSN kwa zaidi ya miaka saba, akiendesha mapato ya faida na ukuaji mkubwa kupitia programu zao za ushirika na maonyesho. Kabla ya HSN, Kelly alikuza soko la mchapishaji kama Meneja wao wa Masoko na ana uzoefu wa ziada katika tasnia ya utengenezaji na mawasiliano ya simu. Kelly alipata BA ya sayansi ya siasa na uandishi wa habari mdogo kutoka Chuo Kikuu cha Clemson. Anaishi Tampa, Florida, na mume wake, watoto wawili, na mbwa. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kory Grushka
  Kory Grushka ndiye mwanzilishi wa Kampuni ya Hadithi, wakala wa ubunifu ambao husaidia viongozi wa biashara kusema hadithi muhimu kupitia mawasilisho, video / uhuishaji, infographics na dashibodi, kati ya zana zingine. Kory ni mkurugenzi wa ubunifu, mkakati, mtendaji wa maendeleo ya biashara na wakili wa zamani wa kampuni. Ana uzoefu mkubwa katika tasnia anuwai, akiwa amesimamia mkakati wa chapa, ubunifu na miradi ya kubuni kwa kampuni za Bahati 500 kuanzia CPG hadi teknolojia. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ken Harlan
  Ken Harlan ndiye Mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa MobileFuse, mojawapo ya Marekani kubwa zaidi katika majukwaa ya utangazaji wa programu yenye mamia ya wateja katika tasnia ya rejareja, vyakula na vinywaji, mikahawa, utalii, serikali na huduma za afya. Ulengaji kulingana na matukio, uthibitishaji wa eneo la hataza unaosubiri, wabunifu maalum na wenye athari, na maarifa ya punjepunje kwa kiwango kikubwa suluhisho la MobileFuse. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Katherine Horne
  Katie Horne ni mhandisi wa programu na mwandishi wa kiufundi. Ana digrii katika hisabati na uchumi kutoka Chuo cha Smith. Kazi yake inaangazia masomo anuwai kutoka kwa utambulisho na usimamizi wa ufikiaji kwa mwenyeji wavuti. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kieran Wilson
  Kieran Wilson ndiye Meneja Masoko wa Dijiti wa Maarifa ya Kujiendesha, ambayo hivi karibuni ilizindua Wordsmith for Marketing, programu ambayo inaendesha taarifa ya mteja kwa mashirika ya uuzaji ya dijiti. Kubobea katika mkakati wa uuzaji wa dijiti, uuzaji wa ndani, na kipimo na uchambuzi; Kieran huzungumza na anaandika juu ya mada hizi mara kwa mara. Ameunda na kuongeza idara tatu tofauti za uuzaji kutoka chini, pamoja na moja ya tanzu ya Omnicom na moja kwa wakala anayeongoza wa uuzaji wa media ya kijamii. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Katie Karr.
  Mimi ni Mkuu wa Uandishi wa Habari huko IUPUI ninazingatia Uhusiano wa Umma na mdogo katika Usimamizi wa Tukio. Hivi sasa ninapata ladha ya ulimwengu wa uuzaji kama mwanafunzi wa wakati wote huko DK New Media. Mwanafunzi mwenye kiburi, binti, dada, rafiki, na mama-mbwa. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Kenny Katzgrau
  Kenny Katzgrau ndiye Mkurugenzi Mtendaji wa Matangazo ya Mtaa na mwandishi wa Faida Kumi: Jinsi Wachapishaji wa Jarida na Habari za Hyperlocal watakavyoshinda katika Enzi ya Google na Facebook. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ksenia Kurganova
  Ksenia Kurganova ni mtaalamu wa uuzaji wa kidijitali aliye na uzoefu wa zaidi ya miaka saba wa kusogeza na kuchambua ulimwengu wa teknolojia katika makampuni. Hapo awali alifanya kazi katika YouTube na Yandex, ambapo alisimamia tafiti nyingi za watumiaji ili kujenga maarifa ya kina na kukuza mikakati madhubuti ya uuzaji, akizingatia sehemu tofauti za hadhira ikijumuisha Gen Z na milenia. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ksana Liapkova
  Mkuu wa ConvertSocial. Ksana amekuwa mzungumzaji katika mikutano ya hadhi ya kimataifa kuhusu uuzaji wa washirika na anawasiliana na zaidi ya wateja 35,000 wa Admitad ConvertSocial, wanaojihusisha na tasnia ya kublogi, ambayo inamruhusu kila wakati kufahamu mitindo ya hivi punde katika ulimwengu wa washawishi. Kabla ya kujiunga na timu ya Admitad, Ksana alikuwa akifanya kazi katika uuzaji wa washirika na uchumaji wa mapato kwa zaidi ya miaka 7, akisaidia chapa kuu kuzindua suluhisho zao kwenye metasearch ya huduma za usafiri. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kylie Ora Lobell
  Kylie Ora Lobell ni mwandishi wa kujitegemea anayeishi Los Angeles. Anaandika juu ya uuzaji wa NewsCred, Convince na Convert, CMO.com, Mtihani wa Media ya Jamii, na Jibu la Wima. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Kyle Mitnick
  Kyle Mitnick ndiye mwanzilishi na rais wa Mosaic Digital Systems, jukwaa la kwanza la tasnia ya kufanya-wewe-mwenyewe, jukwaa la uuzaji la ushirikiano wa SaaS ambalo tayari limesaidia kampuni 800 za e-commerce kutoa $150 milioni katika mauzo. Kyle Mitnick ana historia ya mafanikio katika teknolojia ya matangazo. Hapo awali, Kyle aliongoza wakala shirikishi wa utangazaji Advertise Purple kuwa kinara katika uwanja huo, huku zaidi ya chapa 4,000 katika wima 23 za biashara zikizalisha $4 bilioni katika mapato ya washirika. Mchangiaji wa Forbes, Kyle ni kiongozi wa mawazo katika ukuaji wa SMB e-comm, upataji wa wateja na teknolojia ya matangazo. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Mullett
  Kevin ni msanidi wa wavuti aliyethibitishwa, muuzaji wa mtandao, spika, blogger ya wageni, na mbuni anayeshinda tuzo na zaidi ya uzoefu wa wavuti wa miaka 13 na wavuti 300 za kawaida kwa mkopo wake. Kevin anatumia uzoefu wake wa mauzo na uuzaji wa miaka 15 pamoja na shauku ya media ya kijamii, utaftaji wa injini za utaftaji, muundo mzuri na utumiaji wa kusaidia wateja wa Cirrus ABS kufanikiwa mkondoni. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Kaskazini
  Kevin North ni Rais na Mkurugenzi Mtendaji wa Tiba, ambapo anahusika na maono ya kampuni, mkakati, ukuaji wa mapato na shughuli za biashara. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Kristal Putman-Garcia
  Krystal Putman-Garcia ndiye VP wa Uuzaji wa Ujamaa, ambapo husaidia mashirika kuongeza thamani ya hafla zao kukuza juhudi za mauzo na ushiriki. Ametumia miaka 15 iliyopita akifanya kazi katika uwezo anuwai wa uuzaji na ushirikiano, kutoka kwa kusimamia na kukuza udhamini wa mamilioni ya pesa katika Kituo cha Ugunduzi hadi kuongoza mikakati ya kuingiza soko kwa kifaa cha matibabu cha Israeli. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Raymond
  Kelsey Raymond ndiye mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Influence & Co., kampuni ya uuzaji ya maudhui ya huduma kamili ambayo ina utaalam katika kusaidia makampuni kuweka mikakati, kuunda, kuchapisha na kusambaza maudhui ambayo yanatimiza malengo yao. Wateja wa Influence & Co. huanzia kwa wanaoanzisha ubia hadi chapa za Fortune 500. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Seber
  Kelsey ni mtaalamu wa uuzaji wa jamii aliye na historia katika esports na teknolojia. Hapo awali alishikilia wadhifa wa Mkurugenzi Mtendaji katika Gator Gaming na akashiriki sehemu muhimu katika kuandaa na kukuza mashindano makubwa zaidi ya michezo ya kubahatisha huko Kusini-mashariki mwa Marekani. Kwa sasa yeye ni Meneja Masoko wa Jumuiya katika Pathwire, kukuza ukuaji kupitia chaneli za mitandao ya kijamii na mpango wa balozi wa Maverick. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Ngao za Keith
  Keith Shields ni mjasiriamali aliyeingizwa kwenye tasnia ya programu ya rununu. Kuanzia na kuundwa kwa mashindano ya wazo la Applits wakati mwanafunzi katika Chuo Kikuu cha Ohio State, ambacho kilipewa jina Inc.com"Coolest College Startup ya 2014," sasa anazingatia kutengeneza programu kwa waanzilishi na wajasiriamali na kampuni ya ukuzaji wa programu za rununu. Designli. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Tate
  Kevin Tate husaidia Wazi kufikia kampuni za B2B ambazo zinajaribu kuelewa wateja wao vyema na kuboresha fanicha yao ya kidijitali. Ana zaidi ya miaka 20 ya uzoefu wa uongozi katika mauzo, uuzaji na bidhaa, na utaalam wa kina katika SaaS ya biashara, eCommerce, uuzaji wa dijiti, media ya kijamii, na IoT. Kabla ya kujiunga na Clearbit, Kevin alishikilia majukumu ya mtendaji huko SurveyMonkey, Chirpify, na ShopIgniter. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kati Taylor
  Kati amekuwa katika uuzaji wa dijiti kwa miaka 12. Kazi yake ya kwanza ya kitaalam nje ya chuo kikuu ilikuwa kusimamia kampeni za uuzaji za barua pepe na wauzaji / wasambazaji wa ndani wa wavuti kwa chapa kuu tatu za kimataifa. Tangu wakati huo amechukua majukumu yanayohusiana, ya kimaendeleo. Katika Ufumbuzi wa juu wa Masoko, Kati ni mkakati wa uuzaji wa dijiti na mbuni wa picha. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Urrutia
  Kevin Urrutia ndiye mwanzilishi wa Voy Media, a Kampuni ya Matangazo ya Facebook huko New York. Anasaidia biashara kuongeza faida za Matangazo ya Facebook, na kusababisha uboreshaji mkubwa wa mauzo wakati unashusha gharama. Voy Media inasoma vizuri kila mteja na inakuja na suluhisho zinazofaa ili kuleta matokeo bora. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Kate Zeid
  Kate Zeid, Habari DAN Ukuaji na Uendeshaji SVP: Imeajiriwa na kampuni mama ya Hey DAN ya Civicom kuleta bidhaa mpya sokoni kote katika kundi mnamo 2005, Kate Zeid anaongoza timu ya ukuaji na uendeshaji ya Hey DAN. Kate anafanya kazi katika ukuzaji wa bidhaa, uuzaji, huduma kwa wateja na talanta na anaendelea kukuza ukuaji wa mapato kupitia uwekezaji katika aina inayofuata. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Lara Albert
  Lara ni Makamu wa Rais wa Masoko ya Kimataifa katika Globys ambapo anachukua majukumu ya uuzaji wa kampuni na kuongoza uuzaji wa bidhaa za muktadha wa kampuni. Hapo awali alikuwa na majukumu ya usimamizi wa chapa na uuzaji wa bidhaa huko Kraft Foods, America Online na VeriSign. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Larry Alton
  Larry ni mshauri huru wa biashara aliyebobea katika mwenendo wa media ya kijamii, biashara, na ujasiriamali. Mfuate kwenye Twitter na LinkedIn. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Boyajian Hagan
  Lindsay Boyajian Hagan ni VP wa Masoko katika Conductor, hujadili jinsi biashara zinavyoweza kuunda mikakati ya uuzaji ya kidijitali iliyounganishwa na ya kila njia, na sio kuzingatia chaneli yoyote pekee. Pia anaeleza kwa kina kwa nini uwekezaji wa masoko ya kikaboni unaongezeka na umuhimu wake kwa tasnia. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Buckler
  Laura Buckler ni mchangiaji katika Insha.Mshauri wa Mwanachuoni na mwandishi wa kujitegemea. Ana umakini na kujitolea kwa kazi yake, akibadilisha uzoefu wake wa maisha kuwa hadithi zinazoweza kulinganishwa. Akifanya kazi kama meneja wa masoko, alikuza hisia yake ya sita kuhusu kile ambacho watu wanatafuta. Unaweza kumfuata kwenye Twitter. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Luka Budka
  Luke Budka ni mkurugenzi wa TopLine Comms, shirika la dijiti la PR na SEO. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Larizza de Vera
  Larizza ni mwandishi wa kujitegemea anayeishi Ufilipino. Aliandika nakala kadhaa kwa gazeti la Asia Journal, na hivi karibuni alifanya kazi na kampuni ya sheria ya Miliki Miliki yenye makao yake makuu huko Singapore na mipango ya kutafuta taaluma ya baadaye katika sheria ya IP. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Duran
  Lindsay Duran ndiye afisa mkuu wa uuzaji huko Zilliant, ambapo ana jukumu la kuharakisha mikakati ya ukuaji, uzalishaji wa mahitaji, uuzaji wa bidhaa, mawasiliano ya ushirika, uwezeshaji wa mauzo, na uwekaji soko. Mkongwe katika uuzaji na uuzaji, Duran amefanya kazi moja kwa moja na kampuni za B2B kutambua na kutatua changamoto za kipekee za bei, uuzaji na mapato. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Nuccio
  Leslie Nuccio ni mkakati wa uuzaji wa yaliyomo huko Meltwater ambaye amekuwa katika uuzaji wa dijiti tangu biashara ya kwanza ya mtandao, na katika uuzaji wa media ya kijamii tangu 2008. Ameshikilia nafasi anuwai za uuzaji kwa miaka yote, ambayo yote imehusisha kuhadithia watu. Wakati yeye hajishughulishi na uuzaji, unaweza kumpata kwenye njia na mbwa (kujaribu kutofikiria juu ya uuzaji). 
 
 
 
 
 
	    
  
  Liz Greene
  Liz Greene ni mbwa anayependa, anasoma historia, geek ya kitamaduni kutoka Jiji zuri la Miti, Boise, Idaho. Unaweza kupata misadventures yake ya hivi karibuni kwenye blogi yake, Papo hapo. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Larry Harris
  Larry Harris ndiye Mkurugenzi Mtendaji wa Sightly, jukwaa la utangazaji wa video linalotumia watu kulenga kulenga watazamaji na matangazo yanayofaa zaidi ya video. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Haught
  Leslie ni msanidi wavuti, mwandishi na Mkurugenzi Mtendaji wa WebBuildersGuide. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Himmer
  Laura Himmer ni mhariri mzuri. Eneo lake la niche ni Mwongozo wa Uuzaji, kublogi kwa Mitindo, Mtindo wa Maisha na maandishi ya kuhamasisha. Yeye ni kituko cha mazoezi ya mwili na anapenda yoga. Laura ni mwanamke asiye na hofu na anayependa kujifurahisha. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Liza Knotko
  Liza Knotko ni Meneja Masoko wa Сontent huko SplitMetrics, zana ya kupima programu ya A / B inayoaminiwa na Rovio, MSQRD, Prisma na Zeptolab. SplitMetrics husaidia waendelezaji wa programu za rununu kukomesha uboreshaji wa duka kwa kutumia majaribio ya A / B na kuchambua matokeo. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Lee Lifeng
  Lee kwa sasa anaishi Singapore na anafanya kazi kama mwandishi wa nakala wa B2B. Ana tajriba ya muongo mmoja katika nafasi ya kuanzisha fintech ya Uchina kama PM wa TaoBao, MeiTuan na DouYin (sasa TikTok). 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Lauren Littlefield
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Lexie Lu
  Lexie Lu ni mbuni wa kujitegemea wa UX na blogger. Anaendelea na mitindo ya hivi karibuni ya wavuti na muundo wa UX na kila wakati ana kikombe karibu. Anaandika juu Choma ya Kubuni na inaweza kufuatwa kwenye Twitter @lexieludesigner. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Lisa Mories
  Lisa Mories ni Mkurugenzi Mtendaji wa Wakala wa uuzaji wa kidijitali wa New York</a, wakala wa uuzaji wa kidijitali ulioshinda tuzo katika New York, NY. Sisi ni tofauti. Wakala inayoongoza kwa miaka 20 iliyoorodheshwa kati ya 1% ya Juu ulimwenguni 
 
 


	   tovuti  

 
 
 
 	    
  
  Liza Nebel
  Liza ni Rais, COO, na Mwanzilishi mwenza wa BlueOther, jukwaa la mkakati wa chapa ya AI ambayo husaidia kampuni kushinda mashindano. Liza ametumia miaka 20 iliyopita kuendesha mikakati ya chapa na uuzaji kwa AT&T, Visa, DRM, American Express, Barclays, Time Warner, IBM, na wengine. Katika BlueOther, Liza anaongoza malipo ya kuunda mifumo ya ujifunzaji wa mashine inayotatua shida na kutoa ufahamu kwa kiwango na kasi kubwa. Kwa kazi yake, Liza ametambuliwa katika SF Business Times 'Wamiliki Wakuu wa Biashara 100 wa Wanawake. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Mpira wa Lorraine
  Mpira wa Lorraine miaka ishirini katika Amerika ya ushirika, kabla ya kupata fahamu zake. Leo, unaweza kumpata saa Pembe, kampuni ndogo ya uuzaji, iliyoko Carmel, Indiana. Pamoja na timu yenye vipaji vya hali ya juu (inayojumuisha paka Benny & Clyde) anashiriki anachojua kuhusu muundo wa wavuti, uingiaji, mitandao ya kijamii na uuzaji wa barua pepe. Kwa kujitolea kuchangia uchumi mzuri wa ujasiriamali huko Indiana ya Kati, Lorraine inalenga kusaidia wafanyabiashara wadogo kupata udhibiti wa uuzaji wao. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Lisa Speck
  Lisa Speck ni Mtafsiri Mwandamizi wa Takwimu huko Gongos, wakala wa mashauriano unaolenga kuendesha umakini wa wateja kwa kampuni za Bahati 500. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Swanson
  Laura Swanson ni mshauri mwandamizi wa FitForCommerce, na zaidi ya miaka 20 ya uongozi katika uuzaji wa njia nyingi, akichukua maeneo mengi ya utaalam - kutoka Ununuzi, Upangaji na Ugawaji, Utumishi, Uendeshaji wa Uuzaji, IT / Telecom na Clienteling hadi Mkakati wa Omnichannel. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Hekalu la Lavon
  Hekalu la Lavon ni Mtaalam wa Media Media huko Vyombo vya habari vya BLAST, kuandaa mipango ya mawasiliano kwa wateja wa biashara-kwa-biashara ikielezea malengo, mikakati, na mbinu. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Tjepkema
  Lindsay Tjepkema ndiye Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi mwenza wa Casted, jukwaa la kwanza na pekee la uuzaji lililojengwa karibu na podcast zenye chapa. Akiwa na uzoefu zaidi ya miaka 15 katika uuzaji wa B2B, pamoja na kuendesha wakala wake wa ushauri, yeye ni kiongozi hodari ambaye amekuwa na mafanikio makubwa ya kujenga na kukuza timu za uuzaji katika kiwango cha mitaa na cha ulimwengu. Baada ya kuzindua podcast yenye chapa kwa kampuni ya uuzaji ya ulimwengu, Lindsay aligundua shauku yake ya mazungumzo halisi. Hii ilimfanya aanzishe Casted kusaidia wauzaji kufungua uwezo kamili wa yaliyomo kwa kutumia nguvu ya podcasting. Kampuni hiyo imepata kuvuta haraka kati ya chapa ambazo zinataka kuunda unganisho kubwa na hadhira yao kupitia mazungumzo halisi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Lance Weatherby
  Lance Weatherby ni Makamu wa Rais wa Mauzo na Masoko katika Piga Reli. Ana shauku ya kujenga kampuni za mtandao zinazolenga wateja na rekodi iliyothibitishwa ya mafanikio. Alifanya kazi kama Kichocheo cha Kuanza na Kituo cha Maendeleo ya Teknolojia ya Juu huko Georgia Tech na ameshikilia nafasi za ukuzaji wa biashara, uuzaji na nafasi za jumla za usimamizi katika nCrowd, CipherTrust, EarthLink, na MindSpring. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Weller
  Leslie ni Mkurugenzi wa Uuzaji wa Bidhaa katika ZineOne, jukwaa linaloendeshwa na AI ambalo linabinafsisha hali ya utumiaji ya wageni wako wasiojulikana ili uweze kuinua mapato huku ukilinda ukingo. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mahendra Allodi
  Mahendra ndiye Mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa accelQ, jukwaa la upimaji endelevu linalotokana na wingu ambalo linaendesha API na upimaji wa wavuti bila kuandika mstari mmoja wa nambari. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Marty Thompson
  Mimi ni mkakati wa biashara ya kijamii katika Masoko mawili ya Ndizi. Kulaumu wazazi wangu, malezi yangu ya moyoni, au kutamani kwangu mambo ya zamani, lakini watu wananiambia mimi ni mzuri, mzuri katika kujenga uhusiano na kujadiliana, kuziba pengo kati ya kile wateja wanatarajia, na ni kampuni gani nzuri zinapaswa kuwa (lakini kawaida sio) 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Nettleton
  Kama Mshirika Msimamizi katika Sandler DTB, ninasaidia wateja kuboresha kwa kiasi kikubwa utendakazi wa injini yao ya mapato kwa kutumia Mbinu ya Uuzaji wa Sandler, mfumo uliothibitishwa unaowezesha matokeo thabiti na endelevu ya mauzo. Nina uzoefu wa zaidi ya miaka 25 katika usimamizi wa mauzo na mauzo, unaohusisha sekta mbalimbali kama vile programu, SaaS, wafanyakazi, na ushirikiano wa mifumo. Podikasti yangu ni Podcast Chaguomsingi ya Faida. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Maulik Patel
  Maulik Patel ni Mwanzilishi na Mkurugenzi wa www.clickmatix.com.au. Shauku yake ya kusaidia watu katika nyanja zote za uuzaji mkondoni inapita katika chanjo ya tasnia ya wataalam anayotoa. Yeye ni mtaalam wa uuzaji wa Mtandao, Uboreshaji wa Injini za Utaftaji, Media ya Jamii, Uuzaji wa Ushirika, Uuzaji wa B2B, Matangazo ya Mtandaoni ya Google, Yahoo na MSN. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Azevedo
  Mike ni Rais & Afisa Mkuu Mtendaji wa Clustrix. Mike ana zaidi ya miaka 25 ya uuzaji na uzoefu wa uongozi mtendaji katika matumizi ya uchambuzi wa kiwango, kompyuta ya gridi, miundombinu ya uhifadhi, usalama, na rejareja. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Meghan Bazaman
  Meghan Bazaman ni mchambuzi mkuu katika GetApp, kushiriki maarifa kuhusu teknolojia ya uuzaji na programu zinazoibuka. Alisomea Utangazaji katika Chuo Kikuu cha Texas huko Austin na ana uzoefu wa kufunika teknolojia, vyombo vya habari, huduma ya afya na biashara ya mtandaoni tangu 2011. Kabla ya kujiunga. GetApp, Meghan alisimamia tafiti za utafiti wa masoko zilizounganishwa na aliongoza mipango ya uuzaji wa maudhui kwa kampuni inayoongoza ya data, maarifa na ushauri. Ana utaalam maalum katika kufanya utafiti wa uchunguzi, kuunda taswira za data, na kuwasilisha maarifa muhimu kwa washikadau. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Maria Bocheva
  Mariia ni Mtendaji wa Maendeleo ya Biashara na uzoefu wa miaka 6+ pamoja na uuzaji na historia ya usimamizi wa bidhaa. OWOX BI hutumia uchambuzi wa mwisho hadi mwisho na husasisha ripoti moja kwa moja kwenye kampeni za matangazo, uchambuzi wa kikundi, ROPO, CPA, ROI, ROAS, LTV, САС, sifa, na zaidi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Karibu na Boriboune
  Meen ni mwanafunzi wa Masoko ya Butler akiingiliana na timu huko DK New Media. Wajibu wa Meen ni pamoja na utafiti na utengenezaji wa yaliyomo kwa wateja wao, chini ya uongozi wa Jenn Lisak. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Caldwell
  Mwanzilishi wa kubuni barua pepe tangu 1999, ndiye mwanzilishi wa Ndio barua pepeKikundi cha Huduma za Ubunifu kilichoshinda tuzo (wateja ni pamoja na HP, Coca-Cola, At & T, eBay, Kodak, Microsoft, Intel, Warner Bros na zingine nyingi). Matthew alipokea Shahada ya Kwanza ya Uuzaji kutoka Chuo Kikuu cha Indiana na akasoma Ubunifu wa Sanaa / Picha katika Chuo Kikuu cha Sanaa cha Pacific Kaskazini Magharibi na Chuo cha Sanaa na Ufundi cha Oregon. Mathayo hapo zamani alikuwa Mkurugenzi wa Ubunifu wa ThrustMaster, Labtech, Logitech na @Once. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Mandeep Chahal
  Mandeep Singh, mwanzilishi wa Ugunduzi wa SEO, kampuni inayoongoza ya uuzaji wa dijiti ni mwanaharakati mzoefu katika uwanja wa uuzaji wa SEO na uwanja wa uuzaji wa dijiti. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Molly Clark
  Molly Clark ni Mkurugenzi wa Masoko huko inMotionSasa. Ana uzoefu wa miaka 10+ katika uuzaji wa dijiti, shughuli za uuzaji, mtiririko wa kazi wa ubunifu, mkakati, na maendeleo. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Cunsolo
  Mike Cunsolo ni CMO wa Tambua, mtandao wa uwasilishaji wa yaliyomo ambayo inafanya iwe rahisi kupata CDN na kufanya kazi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Darrow
  Mhandisi kwa historia, Matt Darrow ametumia kazi yake ya miaka 15+ katika programu ya Enterprise. Hapo awali akifanya kazi katika ujenzi wa Deloitte na kupeleka suluhu za programu maalum kwa kampuni kubwa zaidi ulimwenguni, Matt kisha akagundua taaluma katika Uhandisi wa Uuzaji (PreSales) ili kuongeza ujuzi wake wa kina wa mifumo ya Biashara na kuitumia kwenye mkakati wa biashara. Kwanza katika BigMachines (Inayopatikana na Oracle) na kisha Zuora (IPO), ujenzi wa uzoefu wa Matt na kuendesha mashirika ya kimataifa ya PreSales ulimpa maarifa yake ya kipekee ya soko ili kujenga Vivun. Tangu msimu wa 2019, Matt na timu ya Vivun wamechangisha zaidi ya $130M ili kujenga jukwaa la kwanza la AI kwa PreSales kubadilisha jinsi kampuni za biashara kuwa biashara (B2B) zinavyoenda sokoni. Ikiwa na bidhaa za Operesheni za PreSales, Mipangilio ya Mauzo ya Bidhaa, Demo Automation na Xpert Analytics, Vivun husaidia kampuni kama Snowflake, ADP, Coupa na Docusign kutambua viwango vipya vya ukuaji bora. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Doane
  Michael Doane ni mwandishi, muuzaji, na msanidi wa wavuti ambaye amependa tasnia ya hafla. Katika CadmiumCD anafundisha wapangaji wa hafla juu ya faida za Tech Tech. Pata nakala yake ya bure Maendeleo katika Teknolojia ya Tukio, kujifunza jinsi Tukio Tech linavyoweza kuboresha Matukio yako ya B2B. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Michelle Downs
  Kama Meneja wa Mitandao ya Kijamii kwa Nyota 12 Media, Michelle sio tu anasimamia mitandao ya kijamii, lakini pia anaweza kubishana na maudhui ya ubunifu kuwa mkakati kamili wa uuzaji mtandaoni. Wakati hatengenezi mitandao ya kijamii kuwa umbo, au kupiga na kuhariri video za nyuma ya pazia za Nyota 12, mara nyingi anapindisha mwendelezo wa muda. Utafiti wake wa kusafiri kwa wakati unajumuisha kuchambua vipindi vya Doctor Who na kusoma njia sahihi ya kumlinda Daleks. Wakati yeye hajaribu kusumbua kupitia wakati, anapenda kupitisha wakati kwa kutazama sinema au kwa kunasa muda kwa kamera yake. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Della Penna
  Michael Della Penna ni Afisa Mkakati Mkuu katika InMarket. Michael ana zaidi ya uzoefu wa miaka 25 akifanya kazi katika data, matangazo ya dijiti, na tasnia ya uuzaji. Michael ametambuliwa kama moja ya Magazeti ya B-to-B "Watu 100 wenye Ushawishi Mkubwa katika Biashara-kwa-Biashara na Uuzaji wa Maingiliano" mara tano kwa michango yake inayoendelea ya kuanzisha uuzaji bora wa dijiti. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Dyer
  Matt Dyer ni Mkuu wa Mauzo na Masoko katika Zilliga, ambapo atafanya kazi katika tarafa za Teknolojia ya Biashara na Uuzaji kwa wateja wa biashara zaidi kwenye huduma ya Bail ya Zilliqa. Matt huleta zaidi ya miaka 18 ya utaalam wa biashara kutoka kwa mauzo na mitazamo ya soko. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Miriam Ellis
  Miriam Ellis ni sehemu ya Mkoa wa Moz timu. Wakati haandiki jarida la kila Mtaa la Moz na kujibu maswali kwenye jukwaa la Maswali na Majibu, anawasaidia wateja wake kujua mikakati yao ya SEO ya Mtaa katika kampuni yake mwenyewe Ubunifu wa Mtandao wa Solas. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Mark Emond
  As Mahitaji ya ChemchemiMwanzilishi na Rais, Mark ana shauku kubwa ya kusaidia viongozi wa uuzaji kubadilisha mazoea yao ya Uuzaji wa Mapato, kuwawezesha kuwa viongozi wa kimkakati katika shirika lao. Mark anapenda kuwashauri na kuwafundisha wateja jinsi ya kukuza mikakati ya hali ya juu, lakini ya hali ya juu, ya Uuzaji wa Mapato na kuwawezesha na majukwaa ya teknolojia ya uuzaji jumuishi ili kutoa ushiriki wa kibinafsi, wa njia nyingi kwa kiwango. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Frederiksen
  Michael alipata digrii katika sayansi ya kompyuta na biashara, baadaye alihitimu na alama za juu kutoka kwa programu mashuhuri ya media ya Denmark. Utaalam wake ni pamoja na kujaribu teknolojia za dijiti, mwelekeo wa ubunifu, muundo wa UI / UX wa wavuti na programu ya rununu na ndiye mwanzilishi mwenza wa Shawishi Maoni. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Furneaux
  Matthew Furneaux ni mkongwe wa teknolojia ya eneo na uzoefu wa zaidi ya miaka 20 katika kusaidia biashara za kimataifa kufikia wateja wao duniani kote. Kama mkurugenzi wa upelelezi wa eneo katika Loqate, kampuni ya GBG, Furneaux inawajibika kwa mkakati na uvumbuzi. Yeye pia ni mtaalam wa rejareja na eCommerce na akiwa Loqate, amefanya kazi na chapa maarufu za eCommerce ikijumuisha Nordstrom, Sephora, Kohl's, Ralph Lauren na Michaels. Kabla ya kujiunga na GBG, Matthew alianzisha Anwani ya Ulimwenguni (iliyopatikana baadaye na Trillium Software) na kusaidia kuunda muundo wa jukwaa moja la huduma ya kimataifa ya uthibitishaji wa eneo. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Megan Glover
  Muuzaji wa mahitaji ya BtoB, Megan ina rekodi iliyothibitishwa ya kutumia njia za uuzaji mtandaoni na nje ya mtandao ili kutoa miongozo na kukuza biashara iliyofungwa. Utaalam kama huo ni pamoja na Utafutaji na Uuzaji wa Mitandao ya Kijamii, Ushirikiano wa Uuzaji na Malezi, Sifa za Kuongoza, Tovuti na Ubadilishaji wa Blogu. Megan kwa sasa ni Mkurugenzi wa Masoko katika Programu ya RICS. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Grigsby
  Mike Grigsby amehusika katika uuzaji wa sayansi kwa zaidi ya miaka 25. Alikuwa mkurugenzi wa utafiti wa uuzaji huko Million hudhurungi na ameshikilia nafasi za uongozi huko Hewlett-Packard na Pengo. Akiwa na utajiri wa uzoefu wa wataalam mbele ya uuzaji wa sayansi na uchambuzi wa data, sasa anaongoza mazoezi ya kimkakati ya uchambuzi wa rejareja katika Lengo. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Mike Gunderson
  Mike Gunderson ndiye mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Respond Now LLC, incubator ya bidhaa ya majibu ya moja kwa moja ambayo husaidia biashara ndogo, za kati na za biashara kuleta mawazo yao sokoni kupitia uuzaji wa moja kwa moja. Bidhaa zake ni pamoja na PostReminder, VoteReminder, na Jibu Haraka. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michel Habiger
  Micheal Habiger ni mwandishi mwenye uzoefu wa yaliyomo na muuzaji na uzoefu wa miaka 6. Hivi sasa mtaalam mwandamizi wa uuzaji huko FuataUpFred. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Mika Heath
  Micah Heath ni mkurugenzi wa utafiti wa bidhaa na maendeleo katika Nafasi ya Kimantiki, kampuni ya Inc. 500 yenye makao yake makuu Oregon yenye ofisi kote nchini. Shirika hili linatoa usimamizi kamili wa PPC, SEO, na suluhu za uundaji tovuti kwa biashara kubwa na ndogo, na liliorodheshwa kama mahali pa tatu bora pa kufanya kazi Amerika na Inc. Magazine. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michelle Huff
  Michelle ni Programu-ya ProgramuAfisa Mkuu wa Masoko, na anasimamia chapa ya kampuni, mahitaji, na juhudi za upanuzi wa wateja. Michelle anakuja Sheria-On na uzoefu wa miaka 17+ kusaidia kampuni zinazoongoza sokoni, pamoja na Salesforce na Oracle, kuunganisha wateja na suluhisho za teknolojia kukuza biashara zao. Hivi majuzi, Michelle alikuwa GM wa mgawanyiko wa Data.com wa Salesforce baada ya kuwa VP wa Uuzaji wa kikundi hicho. Kabla ya umiliki wake huko Salesforce, Michelle alikuwa Mkurugenzi Mwandamizi huko Oracle na Meneja Mwandamizi wa Uuzaji wa Bidhaa huko Stellent (iliyopatikana na Oracle). 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Stelzner
  Michael Stelzner ndiye mwanzilishi wa Media Jamii Examiner, mwandishi wa kitabu, Kuandika Karatasi Nyeupe: Jinsi ya Kukamata Wasomaji na Kuwaweka Washiriki na Ripoti ya Sekta ya Masoko ya Mitandao ya Kijamii, na mtu aliyeongoza mikutano mikubwa, kama vile Summit ya Mafanikio ya Mitandao ya Kijamii.Kama kiongozi wa mawazo bunifu na mfanyabiashara mwenye uzoefu, Stelzner amepata heshima kamili ya viongozi wa mitandao ya kijamii na wataalam wa masoko ya biashara sawa. Katika muda wa chini ya miezi 18, SocialMediaExaminer.com ilikua kutoka utoto hadi kujivunia zaidi ya watumiaji 94,000 wa barua pepe kila siku na sasa ina zaidi ya wasomaji 600,000 wa kila mwezi na 150,000 wanaofuatilia barua pepe. Kanuni ambazo Stelzner anafundisha ndizo dhana ambazo zilimsaidia kujenga biashara mbili zilizofanikiwa sana ambazo zilimfanya kuwa mtaalam mkuu katika tasnia zote mbili. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Martha Jameson
  Martha Jameson ni mhariri wa yaliyomo na msomaji uthibitishaji wa Essayasistant.org na WanasayansiBrits. Kabla ya kupata shauku yake ya kuandika, Martha alifanya kazi kama mbuni wa wavuti na meneja. Vipaumbele vyake vya juu ni kutumia uzoefu, motisha na maarifa kusaidia wasomaji kwenye blogi kama Maandishi Asili. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Mike Jones
  Kama Mkurugenzi Mshiriki wa Utafutaji wa Kulipishwa wa Kifupi, Mike ni muuzaji mtaalam wa vyombo vya habari vya kidijitali, na mtaalamu wa mikakati ya kampeni za utafutaji zinazolipishwa. Analeta uzoefu wa miaka mitano katika tajriba ya uuzaji wa injini tafuti na ameunda na kudhibiti bajeti za kampeni zinazozidi $10M+. Mike ameratibu na kuongoza utekelezaji wa kampeni za kimkakati za SEM na ukuzaji ubunifu, kwa kuzingatia malengo ya biashara ya Mteja, akifanya kazi kwa mapana katika mifumo mbalimbali ya usimamizi, ikiwa ni pamoja na Search 360, Google Ads Editor, na Microsoft Ad Editor. George alipata Shahada yake ya Sayansi katika Masoko kutoka Chuo Kikuu cha Jimbo la Pennsylvania. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Margaret Lee
  Margaret ni mtaalamu wa masoko aliye na uzoefu na zaidi ya miaka 14 ya tajriba ya tasnia, anayesifika kwa maono yake ya kimkakati na ustadi wa uongozi. Utaalam wake unaenea katika nyanja mbalimbali za uuzaji, ikiwa ni pamoja na uuzaji wa B2B na mkakati wa PR na utekelezaji, upatanishi unaofaa wa uuzaji, mauzo, na kazi za bidhaa, na mbinu za utangulizi za kuweka miadi ili kuwezesha timu za mauzo. Yeye ni mwenye maono linapokuja suala la kujenga mifumo ya uchanganuzi inayoendeshwa na data ambayo inafafanua upya mikakati ya uuzaji. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Korsunsky
  Pamoja na mchanganyiko tofauti wa uzoefu wa kampuni ya ujasiriamali na Bahati 500, Michael Korsunsky ana mchanganyiko wa kipekee wa uchambuzi wa uuzaji, kulenga tabia, na teknolojia na ustadi wa usimamizi wa hadhira, inayomuwezesha kusaidia kuendesha Kampuni ya MGID Inc. ukuaji huko Merika Kabla ya MGID, Korsunsky alishikilia nafasi ya makamu wa rais mwandamizi huko AUDIENCEX, teknolojia ya matangazo na kampuni ya uuzaji ambayo inatoa suluhisho za mwisho hadi mwisho za chapa na washirika wa wakala. Kampuni hiyo ilitoa mkakati mzuri na suluhisho zenye nguvu za uvumbuzi kwa watangazaji wanaoendeshwa na utendaji. Katika miongo miwili iliyopita, Korsunsky pia alishikilia uongozi wa juu na nafasi za kimkakati huko Cyberdefender, Legacy Interactive, Bidz, Modnique na wengine. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Melina Koycheva
  Melina ni Meneja Uendeshaji wa Masoko huko Milengo, aliyebobea katika Ujanibishaji & Mikakati ya Soko la Kimataifa 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Koziolek
  Max ndiye mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Spectrm - jukwaa la otomatiki la utangazaji bila msimbo kwa chapa ili kubadilisha wateja kwenye utafutaji, kijamii na onyesho. Uchanganuzi wa Spectrm chatbot, suluhu za otomatiki za uuzaji na AI ya mazungumzo hurahisisha kubinafsisha uzoefu wa wateja kwa kiwango. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Kremer
  Max Kremer ndiye mwanzilishi mwenza na CTO wa Moto wa majaribio, kihariri cha kuona cha kusanidi uchanganuzi wa wavuti. Max anaishi teknolojia ya kula na kupumua, pikipiki, na hivi majuzi, miradi ya ukarabati jifanyie mwenyewe. Anatikisa ndevu za msimu wa baridi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Mukund Krishna
  Mukund aligundua kuwa Utangazaji wa Utangazaji, neno na dhana mpya, ilikuwa ikijitokeza katika uwanja wa uuzaji ambao ulidhihirisha wazo la kuunda watetezi wa chapa kutoa ufikiaji wa kikaboni wa bidhaa kupitia chaneli za media za kijamii. Kwa wazo hili akilini, Mukund alianzisha SOCXO na kuingiza wazo la kuunda jukwaa rahisi lakini lenye nguvu la wavuti na bidhaa ya asili ya biashara kwa Enterprises kuungana na kuongeza nguvu kwa jeshi la wafanyikazi, washirika na wateja kuwa watetezi wa chapa na washawishi wadogo kwenye media ya kijamii. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mikel Lindsaar
  Mikel ni mjasiriamali wa mfululizo na uzoefu kuanzia muundo wa miundombinu ya mtandao, hadi VOIP na upigaji simu hadi uundaji wa programu maalum za wavuti na kuendesha biashara zilizofanikiwa za SaaS. Yeye ndiye Mkurugenzi Mtendaji na Mwanzilishi wa StoreConnect, Suluhu la Salesforce AppExchange ambalo pamoja na Salesforce hutoa suluhisho la eCommerce lenye Nguvu Zaidi la SMB. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Mandell
  Nyota wa mitandao ya kijamii na wakili Mike Mandell alibadilisha uwepo wake mtandaoni kutoka kwa watu mia kadhaa hadi zaidi ya wafuasi milioni 11. Kozi yake mpya ya mtandaoni inafunza biashara ndogo ndogo, zinazoanzishwa, na wajasiriamali jinsi ya kueneza virusi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Marius Marcus
  Marcus Marius, Mkurugenzi Mtendaji na Mwanzilishi wa Mtandao wa Marcus Media na Wakala wa Utangazaji wa MarcusADS, ni mtu mwenye uzoefu katika tasnia ya IT na magari. Akiwa na tovuti nyingi zenye mamlaka ya juu katika niches mbalimbali na historia dhabiti ya ushirikiano na makampuni makubwa, anafanya vyema katika kujenga miunganisho kwenye LinkedIn, kuanzisha ushirikiano, na kukuza urafiki wa kitaaluma huku akiacha athari kubwa katika mauzo na masoko. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Maximoff
  Mimi ndiye mwanzilishi mwenza wa Belkins, wakala mkuu wa kizazi kipya aliyeorodheshwa wa #1 wa B2B, na Folderly, jukwaa la utatuzi wa barua pepe linalotumika na Google Startups Fund. Kwa zaidi ya miaka kumi ya uzoefu katika Uuzaji na Uuzaji wa B2B, nina shauku kubwa kuhusu teknolojia ya mauzo, kutoa huduma ya kiwango bora, na bidhaa za ujenzi zinazobadilisha tasnia. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mary McKeown-Christie
  
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Bwana Mester
  Mór Mester ni Mkuu wa Masoko katika Automizy, mfumo wa kiotomatiki wa uuzaji wa barua pepe wa SaaS ambao ni rahisi kutumia. Dhamira yake ni kusaidia biashara ndogo ndogo na mashirika kutekeleza otomatiki ya uuzaji ili kuongeza tija na mapato. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Alama ya Montini
  Mark Montini ndiye Afisa Mkuu wa Matokeo katika Mikakati ya m2M, kampuni ya uuzaji wa franchise ya Atlanta ambayo ina utaalam katika kuunganisha kimkakati teknolojia, uuzaji, na data kukuza msingi wa wateja wao. Inajulikana kwa uwezo wake wa usanifu wa mipango ya uuzaji iliyosambazwa kikamilifu, Mark amesaidia kukodisha biashara, kampuni za Bahati 500, kampuni za kuanzisha, zisizo za faida, na hata mashirika ya kisiasa huongeza mapato. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Nayomi Chibana
  Nayomi Chibana ni mwandishi wa habari na mwandishi wa TembeaKituo cha Kujifunza cha Kuona. Ana MA katika Uandishi wa Habari na Vyombo vya Habari kutoka Chuo Kikuu cha Hamburg huko Ujerumani na alikuwa mhariri wa jarida la uchunguzi wa kisiasa la Amerika Kusini kwa miaka kadhaa. Licha ya kufanya utafiti juu ya mwenendo wa hivi majuzi katika media ya maongezi ya muda mrefu, anapenda kusafiri na kujifunza juu ya tamaduni zingine. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Marisa Negri
  Marisa Negri ni guru wa uuzaji wa dijiti wa wakati wote na mpangaji wa hafla ya muda. Marisa anaunganisha digrii yake kutoka Chuo Kikuu cha Georgia katika matangazo, sosholojia, na media mpya na uzoefu wa ushirika na boutique katika ukuzaji wa biashara, uuzaji wa dijiti, tangazo / PR, na upangaji wa hafla na kampuni kama vile Sanaa za Elektroniki, Picha kuu, Utangazaji wa Turner, na Matukio ya Sashay. Asili kutoka New York na akiwa amezunguka pwani zote mbili, sasa anaita Midtown Atlanta nyumbani. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Maria Novikova
  Maria ni Afisa Mkuu wa Masoko katika Xenoss, anayeongoza timu za mauzo na masoko katika kampuni ya ukuzaji programu ya AdTech & MarTech yenye makao yake NYC. Akiwa na uelewa wa kina wa sekta hii, Maria husaidia makampuni yanayoongoza kusalia na maarifa ya hivi punde yenye maudhui ya kina, na kuhakikisha kwamba wanaweza kufanya maamuzi sahihi kuhusu uundaji wa suluhisho lao maalum. Akiwa na shauku ya AdTech & MarTech, Maria ametumia takriban muongo mmoja akifanya kazi katika uuzaji wa kidijitali. Yeye ni muuzaji aliyeidhinishwa na Google, mwanachama hai wa jumuiya mbalimbali za sekta, na Mwanachama wa Baraza la IAB Tech Lab. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mohsin ali
  Mohsin ni mshauri na mwalimu moyoni. Amekuwa kwenye tasnia kwa miaka kumi, akisaidia watu kufikia malengo yao kupitia uuzaji wa kidijitali. Sio tu kuhusu kupata trafiki zaidi au kubadilisha bora - ni juu ya kuhakikisha kuwa unaweza kuwasilisha ujumbe wako kwa ufanisi ili hadhira yako iweze kuelewa unachohitaji kufanya! 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Alama ya Packham
  Mark Packham alijiunga na DigiCert mnamo Julai 2016 na anasimamia mkakati wa chapa, kuongoza gen, uongozi wa mawazo, mkakati wa yaliyomo, uhusiano wa umma, uuzaji wa dijiti, na uhusiano wa wachambuzi. Analeta uzoefu wa zaidi ya miaka 20 kama muuzaji mkakati na msimamizi wa chapa ya ulimwengu, akiwa ameongoza ushiriki wa uuzaji wa ulimwengu na kampuni kama Salesforce.com, Microsoft, Verizon, na Abbott. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Peggs
  Michael Peggs ndiye mwanzilishi wa Media ya Marccx, wakala wa uuzaji wa dijiti aliyebobea katika SEO na Uuzaji wa Yaliyomo. Kabla ya Marcxx, Peggs alifanya kazi katika Google katika ukuzaji wa biashara, akiunda media za dijiti na ushirikiano wa matangazo. Yeye pia ni blogger na podcaster, mwenyeji wa Chuo Kikuu cha Juu cha 10 na kipya cha Podcast You University. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Mario Peshev
  Mario Peshev ndiye Mkurugenzi Mtendaji mpya aliyeteuliwa wa Rush.app, suluhisho bora zaidi la otomatiki baada ya ununuzi kwa majukwaa ya e-commerce yanayofanya kazi kwenye Shopify. Mnamo Juni 2023, kampuni ilitangaza kwamba Peshev, mjasiriamali aliyefanikiwa na maarufu na mshauri wa biashara, alijiunga na kampuni kama Mkurugenzi Mtendaji wake mpya. Peshev ina historia tajiri ya ujasiriamali, ikiwa imefanikiwa kujenga biashara nyingi za watu saba. Yeye ni mwekezaji wa malaika aliyekamilika, mshauri wa biashara mwenye ujuzi ambaye amesaidia zaidi ya biashara 400 kuongeza na kuboresha michakato yao, na mwandishi mahiri ambaye kazi yake imeangaziwa katika vyuo vikuu zaidi ya 30. Mario pia ni Mkurugenzi Mtendaji wa DevriX, wakala wa kimataifa wa WordPress unaohudumia tasnia kutoka kwa uchapishaji hadi fintech, huduma ya afya, biashara ya kielektroniki na zaidi. Peshev inawawezesha wajasiriamali kwa ushauri wa busara kupitia ushauri wa Growth Shuttle na kwa kusaidia wanateknolojia wa ndani na kimataifa na ufadhili wa masomo, mafunzo na fursa za elimu. Mario pia ni mwekezaji wa malaika na SeedBlink. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Madhu Puranik
  Madhu Puranik ndiye Mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Revlitix, jukwaa la uchanganuzi wa mapato ambalo hutumia AI kufanya uchanganuzi otomatiki kwa timu za mapato. Anapenda kushiriki mawazo yake kuhusu wanaoanza, uuzaji wa B2B, uuzaji wa mapato, uchanganuzi wa uuzaji, na maswala yanayohusiana na zana za SaaS. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mehul Rajput
  Mehul Rajput ni Mkurugenzi Mtendaji wa Hifadhi ya akili, kampuni ambayo hutoa huduma za ukuzaji wa programu za rununu katika mifumo ya iOS na Android kwa wateja wa ulimwengu. Anapenda kuandika kwenye teknolojia za rununu, ukuzaji wa programu, vifaa vya kuanza, ujasiliamali na uuzaji wa programu za rununu. Yeye ni mchangiaji wa kawaida kwa Mjasiriamali, HuffingtonPost, Business.com, TechCocktail, SiteProNews, Inc42, Business2Community na wengine wengi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Ray
  Michael ni Mkurugenzi wa Media ya Jamii katika STIR Utangazaji na Uuzaji Jumuishi. Vyombo vya habari vya kijamii sio zaidi ya kazi kwake, ni shauku ambayo imemruhusu Michael kuchanganya ubunifu wake, akili yake ya uchambuzi, na mapenzi yake kwa huduma ya wateja kuwa kazi ambayo huwa ngumu kila wakati na sio ya kuchosha. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Reynolds
  Nimekuwa mjasiriamali kwa zaidi ya miongo miwili na nimeunda na kuuza biashara nyingi, ikijumuisha wakala wa uuzaji wa kidijitali, kampuni ya programu na biashara zingine za huduma. Kutokana na historia ya biashara yangu, mara nyingi mimi huwasaidia wateja wangu na changamoto zinazofanana, ikiwa ni pamoja na kuanzisha biashara, au kujenga na kuboresha biashara. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Manash Sahoo
  Manash ana uzoefu wa zaidi ya miaka 30 katika kutengeneza, kuongeza na kuunganisha programu kama masuluhisho ya huduma. Kama mwanzilishi mwenza na mshirika katika DK New Media, Manash ana jukumu la kutathmini na kukuza mteja wao na talanta ya maendeleo ya ndani, kuweka kipaumbele na kutekeleza masuluhisho ya kiotomatiki, na kukuza miunganisho ngumu na hatari. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Saldi
  Kuwajibika kwa Mafanikio yote ya Wateja, Msaada, Huduma, na Ushirikiano katika Preact. Preact ni huduma ya mafanikio ya wateja inayotegemea wingu ambayo inasaidia kampuni za programu ya usajili kuongeza kiwango cha maisha ya mteja kwa kupunguza ujanja, kupata wateja wapya waliolipwa, na kuongeza mapato ya watumiaji. Preact mifano ya matumizi na mifumo ya tabia kwa kutumia uchambuzi mkubwa wa data, sayansi ya tabia, na ujifunzaji wa mashine. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Mathayo Schmoldt
  Matthew Schmoldt amekuwa Mtangazaji wa Mtandao tangu 2009. Yeye ndiye mwanzilishi wa ohthethingsyoucanbuy.com, mahali ambapo yeye mashairi kuhusu bidhaa za kushangaza. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Schultz
  Michael Schultz anaongoza Maendeleo ya Masoko na Biashara kwa ClearSlide. Kabla ya ClearSlide, aliwahi kuwa VP wa Mikakati ya Ushirikiano huko DocuSign, ambapo aligundua na kusimamia ushirikiano na mipango muhimu ya kampuni kwa zaidi ya miaka mitatu ya ukuaji wa haraka. Michael alitumia karibu miaka nane na Microsoft Corporation katika majukumu anuwai ya usimamizi wa bidhaa na uuzaji wa SaaS kufuatia kupatikana kwa mkutano wa wavuti wa PlaceWare. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Shanahan
  Matt Shanahan ni CMO saa Azuqua, kampuni inayosaidia biashara kugeuza mtiririko wa kazi kati ya matumizi ya SaaS, pamoja na kijamii, barua pepe, uuzaji wa uuzaji au mifumo ya CRM ambayo ni muhimu kwa mafanikio ya wateja. Matt ana uzoefu wa karibu miaka 30 katika tasnia ya teknolojia, kuanzia Accenture hadi startups. Yeye ni mjasiriamali aliyethibitishwa kama VP wa uuzaji wa bidhaa na usimamizi wa Documentum kutoka kwa kuanza kupitia toleo la awali la umma na hivi karibuni kama mwanzilishi mwenza na SVP ya mkakati wa Uchanganuzi wa Skauti. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Shearer.
  Michael ni Mkurugenzi wa Masoko wa Matokeo halisi. Michael ni mtaalam wa ubunifu, mkakati na ubunifu wa Teknolojia ya Uuzaji ambaye hupata mafanikio kwa kutambua mifumo, kutengeneza suluhisho za ubunifu na kutumia teknolojia ya kisasa zaidi ili kujenga mwamko wa chapa katika kuunga mkono malengo ya uuzaji na mauzo. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Stone
  Matt Stone ni makamu mkuu wa rais wa uuzaji katika Verisk Marketing Solutions, mshirika mkuu wa data kwa tasnia ya bima na rehani. Matt ana uzoefu wa miaka 25 wa kuendesha gari kwa uaminifu, upatikanaji wa mtandaoni, na mapato kwa wanaoanzisha SaaS na chapa za kimataifa za teknolojia. Kabla ya kujiunga na Jornaya, Biashara ya Verisk, Matt alikuwa na majukumu ya utendaji katika Photon, 1E, na Real Capital Analytics. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Molly Stovold
  Mimi ni Molly, Mwandishi wa Maudhui Mtazamo wa Mtaa mwenye Shahada ya Kwanza ya Heshima katika Mafunzo ya Maendeleo na Kihispania. Ninapenda kuandika sana hivi kwamba pia nina blogi yangu ambayo ninaandika juu ya kila kitu kinachonivutia; kutoka kwa kusafiri peke yake hadi kuishi kwa akili. Iangalie kwa mollystovold.com. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Sudyin
  Max ndiye Kiongozi wa Mafanikio ya Wateja katika Pushwoosh. Anawezesha wateja wa SMB na Enterprise kuongeza miradi yao ya uuzaji ya uhifadhi kwa uhifadhi wa juu na mapato. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Szczesny
  Mike Szczesny ni mmiliki na makamu wa rais wa EDCO Awards & Specialties, msambazaji mahususi wa bidhaa za utambuzi wa wafanyakazi, bidhaa zenye chapa na tuzo za riadha. Szczesny anajivunia uwezo wa EDCO wa kusaidia makampuni kufanya hatua ya ziada katika kutoa shukrani na shukrani kwa wafanyakazi wao kama vile tuzo za maadhimisho ya kazi. Anaishi Fort Lauderdale, Florida. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Marko Tanner
  Kama mwanzilishi mwenza na COO, Mark anasimamia uuzaji na shughuli za Qwilr, na amesaidia kujenga timu ya mauzo iliyosambazwa kabisa ulimwenguni. Katika Google, alisaidia kuunda ushirikiano mwingi wa wachapishaji ambao ulisababisha Vitabu vya Google Play na ebook kwenye Android. Alirejea Australia mnamo 2013, na akaanza Qwilr na mwanzilishi mwenza Dylan Baskin kurudisha mawasiliano ya biashara kupitia hati. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Tirone
  Mike ni Mkakati Mkakati wa Uuzaji wa Dijiti kwa R2i. Anapenda sana vitu; kuiunda, kuiuza, kuitumia, kuichambua na kuiboresha. Kama mawasiliano ya asili na digrii ya uandishi, miaka ya kumiliki kampuni ya upigaji picha na ulevi wa ulimwengu wa uuzaji wa dijiti, uzoefu wangu na shauku zinachanganya vizuri kama mkakati mkakati wa uuzaji wa dijiti. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Madhavi Vaidya
  Madhavi ni Mwandishi wa Maudhui ya Ubunifu na uzoefu wa miaka 8 + katika tasnia ya B2B. Kama mwandishi wa yaliyomo mwenye uzoefu, lengo lake ni kuongeza thamani kwa biashara kupitia ustadi wake wa kipekee wa uandishi wa yaliyomo. Anakusudia kuanzisha daraja la lugha kati ya teknolojia na ulimwengu wa biashara na mapenzi yake kwa neno lililoandikwa. Mbali na kuandika yaliyomo, anapenda kupaka rangi na kupika! 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Mick Wilson
  Mick Wilson, Makamu wa Rais wa Mafanikio ya Wateja huko Rio SEO. Mick ni mtaalamu wa uuzaji wa maingiliano na uzoefu wa miaka 15+ katika Dijiti, CRM na Uuzaji wa Mitaa. Anaongoza timu ya Mafanikio ya Wateja huko Rio SEO, na amekuwa na kampuni hiyo tangu kuanzishwa kwake. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mrengo wa Madelyn
  Madelyn Wing ni mkurugenzi wa uuzaji wa bidhaa na wateja kwa CallRail na ana mapenzi kwa vitu vyote vinavyoingia na uuzaji wa dijiti. Kwa msingi wa kufanikiwa kwa mteja na ujenzi wa jamii, Madelyn sasa anazingatia wakati wake kusaidia wanunuzi kugundua bidhaa nzuri za teknolojia ambazo zinasuluhisha shida zao za kutatanisha za uuzaji. Kama mtaalam wa dijiti anayejitangaza, anapenda kuunganisha nukta kati ya data kusaidia wafanyabiashara wadogo kuongeza mabadiliko ya mkondoni na kutoa matokeo yenye nguvu. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Muhammad Yasin
  Muhammad Yasin ni Mkurugenzi wa Masoko katika PERQ (www.perq.com), na Mwandishi aliyechapishwa, akiamini sana matangazo ya njia nyingi ambayo hutoa matokeo kupitia njia za kitamaduni na za dijiti. Kazi yake imetambuliwa kwa ubora katika machapisho kama INC, MSNBC, Huffington Post, VentureBeat, ReadWriteWeb, na Buzzfeed. Historia yake katika Uendeshaji, Uhamasishaji wa Chapa, na Mkakati wa Uuzaji wa Dijiti unasababisha njia inayotokana na data ya kuunda na kutimiza kampeni za uuzaji za media zinazoweza kutisha. 
 	   tovuti  
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  Natalia Andreychuk
  Nataliya Andreychuk ni Mkurugenzi Mtendaji wa Viseven, Mtoa Huduma za Global MarTech kwa Sayansi ya Maisha na Viwanda vya Pharma. Yeye ni mmoja wa wataalam wa juu katika uuzaji wa maduka ya dawa ya dijiti na utekelezaji wa maudhui ya kidijitali na ana zaidi ya miaka 12 ya uongozi thabiti nyuma ya ukanda wake. Andreychuk ni miongoni mwa viongozi wa kike hodari katika ulimwengu wa Teknolojia ya Uuzaji. Asili yake pana katika teknolojia ya habari, uuzaji, mauzo, na uwanja wa maduka ya dawa humtofautisha na shindano hilo. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nathan Barnett
  
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Neil Berman
  Neil Berman ndiye mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Delivra, mtoa huduma wa uuzaji wa barua pepe na ushauri wa kimkakati. Kwa karibu miaka 20 katika tasnia ya programu, Berman anaendelea kuongozwa na shauku ya kupata suluhisho za ubunifu ambazo husaidia wateja kushinda katika tasnia zao. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Nate Burke
  Nate Burke alianzisha Diginius mnamo 2011. Anajulikana kama upainia wa mapema wa biashara na mjasiriamali. Alizindua biashara yake ya kwanza ya mtandao mnamo 1997 na ni mteule mara mbili Ernst & Mjasiriamali mchanga wa Mwaka. Ana BA katika Sayansi ya Kompyuta na MBA kutoka Chuo Kikuu cha Alabama. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Casares
  Nick Casares ni Mkuu wa Bidhaa katika PolyientX - Njia ya Web3 ya kuwazawadia wateja, jumuiya na mashabiki. Ungana na Nick kwenye LinkedIn na Twitter. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nathan Chandra
  Nathan ndiye Mwanzilishi Mwenza wa WeLink, ufuatiliaji wa mitandao ya kijamii na jukwaa la tangazo linalolengwa ambalo huleta thamani kutoka kwa mazungumzo ya kijamii kulingana na eneo, kuruhusu wauzaji kuchuja kupitia kiasi kikubwa cha data ya kijamii katika dashibodi rahisi ya kisasa. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Chasinov
  Nick Chasinov ndiye mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Teknicks, wakala wa ukuaji wa uuzaji ambao hufungua ukuaji endelevu, unaoweza kutetewa, na unaojumuisha ukuaji wa bidhaa kwa kampuni za SaaS. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nir Debbi
  Nir Debbi ndiye mwanzilishi mwenza na Mkuu wa Mauzo na Masoko huko Ulimwenguni-e. Nir ana zaidi ya uzoefu wa miaka 10 katika upangaji mkakati na maendeleo ya biashara katika sekta za hali ya juu na kifedha. Kabla ya kuanzishwa kwa ushirikiano wa Global-e, aliwahi kuwa SVP, Mkuu wa Mkakati na BizDev katika Benki Hapoalim, kufuatia kipindi kama Mkuu wa Mkakati wa Uuzaji kwa benki hiyo. Pia ana MBA na B.Sc. katika Uchumi, wote kutoka Chuo Kikuu cha Tel-Aviv. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Nikola Djordjevic
  Nikola Djordjevic, MD, Mkuu wa Yaliyomo katika MedAlertHelp.org. Akitoka Serbia, Nikola ni daktari wa dawa ambaye alianza mradi huu mnamo 2018 kutokana na shauku yake ya kusaidia wengine, haswa wazee. Mbali na kukagua mifumo ya tahadhari ya matibabu, anaandika pia blogi iliyojitolea kwa afya, kuzeeka, kustaafu, na mada zingine zinazohusiana na wakubwa. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Natasa Djukanovic
  Mchumi na elimu, Natasa Djukanovic ndiye mkurugenzi wa mauzo na uuzaji wa Kikoa.ME, kampuni ya teknolojia ya kimataifa inayofanya kazi katika uwanja wa mtandao ".ME." Ametumia kazi yake yote katika makutano ya benki, media ya kijamii, uongozi na teknolojia, na anajaribu kila wakati kujua siri ya kuwa katika sehemu tatu tofauti kwa wakati mmoja. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Nate Gadzhibalaev
  Nate ndiye mwanzilishi wa Amplifr, huduma ambayo husaidia watu binafsi na wafanyabiashara kwa kupanga moja kwa moja machapisho yao ya media ya kijamii, kuwasaidia kupata pesa zaidi. Kwa historia ya kusimamia bidhaa, maendeleo ya biashara, na ukuaji wa kimataifa, analenga kusaidia watu binafsi na biashara kwa kuwaonyesha jinsi wanaweza kuendelea kukuza hadhira yao kwa faida na kwa ufanisi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Nate Holmes
  Nate Holmes ndiye mratibu wa uuzaji wa Widen Enterprises na kiendelezi chake cha chapa ya Smartimage. Nate anapenda sana usimamizi wa chapa, uuzaji wa maudhui na uchanganuzi wa uuzaji. Nate anafurahia kufanya kazi na watu wa asili tofauti katika mashirika ya ukubwa tofauti, kuanzia timu za mawasiliano ya masoko katika makampuni makubwa hadi wakuu wa biashara za ukubwa mdogo hadi wa kati. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Carter
  Nick Carter ni mjasiriamali kweli moyoni. Anapenda ujasiriamali kwa ujumla. Nick alianza na kuendesha biashara 5 katika kazi yake. Lengo lake kuu ni kujistarehesha na fursa mbalimbali za kusisimua za biashara na matukio mapya. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nikhil Raj
  Nikhil Raj ana uzoefu wa miaka 7+ katika SEO na Uuzaji wa Dijiti. Alifanya kazi moja kwa moja na Douglas Karr kusimamia wateja kadhaa wa kikanda na kitaifa na uboreshaji wa injini za utaftaji za mitaa, kitaifa na kimataifa. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nitin Lahoti
  Nitin ndiye mwanzilishi mwenza wa Mobisoft Infotech, Kampuni ya Suluhisho la Dijiti. Washirika wa Mobisoft Infotech na wafanyabiashara wa saizi zote kujenga, kuboresha na kupima bidhaa kwenye majukwaa yanayotumia teknolojia za usumbufu na kuchanganya muundo, uhandisi na uvumbuzi ili kufanikisha wateja wetu 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Noel Reinhold
  Baada ya hapo awali kufanya kazi kama Mkurugenzi wa Teknolojia kwa mtaalamu wa uuzaji wa maudhui Taylor & Pond Digital Marketing Agency, Noel Reinhold analeta ujuzi wake kwa kiharakisha cha e-commerce Front Row. Amejitolea kufanya kazi kwa ushirikiano na timu ya maendeleo na wateja wetu ili kuhakikisha kuwa masuluhisho yetu yanalenga mahitaji na malengo yao mahususi, na kutoa matokeo ambayo yanaleta mabadiliko kweli. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Noemi Rhodes
  Kama Meneja Mshiriki, Utafutaji Unaolipishwa wa Kifupi, Noemi huleta takriban muongo mmoja wa uuzaji kamili wa kidijitali, na utaalam wa utendaji kazi mbalimbali wa kupanga mikakati, kutekeleza, na kushirikiana kwenye mipango ya kulipia ya media. Kutumia MFA katika uandishi na uchapishaji; uzoefu wima kote Fedha, Afya, na B2B; na usuli wa kijamii, kulipwa, SEO, barua pepe, na ukuzaji wa wavuti - Noemi anaonekana kuchukua mtazamo wa anga na kutazama kampeni za mtu binafsi kama sehemu ya jumla kubwa ambayo hatimaye inalenga kuendesha thamani ya biashara. Hii inahusisha mbinu inayozingatia data ambayo hutenga suluhu kwa kutambua kwa uwazi matatizo na kurahisisha utendakazi huku pia ikitoa nafasi kwa ubunifu na muunganisho wa binadamu. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nina Ritz
  Nina ni mtafiti wa kiufundi na mwandishi katika DesignRush, soko la B2B linalounganisha chapa na wakala. Anapenda kushiriki uzoefu wake na maudhui yenye maana ambayo huelimisha na kuwatia moyo watu. Masilahi yake kuu ni muundo wa wavuti na uuzaji. Katika wakati wake wa kupumzika, wakati yuko mbali na kompyuta, anapenda kufanya yoga na kuendesha baiskeli. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Slade
  Nick ni mwanzilishi mwenza wa Cipher Sports Technology Group. Yeye ni kiongozi mwenye uzoefu mkubwa katika vyombo vya habari, maudhui ya kidijitali, mahusiano ya umma na mawasiliano. Mwanafikra mbunifu na wa kimkakati anayestawi katika mazingira ya kasi, Nick daima anatafuta miradi ya kusisimua na changamoto mpya. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Neil Thacker
  Neil amekuwa Meneja wa Go to Market katika Teknolojia ya PlayBox. Jukumu lake linahusisha mawazo, utekelezaji, na maendeleo ya mikakati ya kimataifa ya masoko ya kidijitali kwa masoko ya utangazaji duniani kote. Ndani ya jukumu hili, anasimamia vyema muundo na ubunifu, ukuzaji wa maudhui, na shughuli zingine ndani ya wigo wa Uuzaji wa Dijiti. Kando na hili, yeye hufanya shughuli za mauzo za kila siku na hufanya kazi ili kudumisha uhusiano bora wa mteja, muuzaji, na wasambazaji. Neil ni mshindi wa tuzo ya IABM Andrew Jones Young Person of the year. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Wentz
  Nick Wentz yuko WaziMakamu wa Rais wa Masoko. Katika jukumu hili, anasaidia Clearbit kufikia kampuni za B2B ambazo zinajaribu kuelewa wateja wao vyema na kuboresha fanicha yao ya kidijitali. Ana zaidi ya muongo mmoja wa uzoefu wa uuzaji, na utaalam wa kina katika uzalishaji wa mahitaji na uuzaji wa ukuaji. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Olga Bondareva
  Wakati wa masomo yake, Olga alikuwa mshiriki katika mpango wa Washirika wa Wanafunzi wa Microsoft na aliwahi kuwa mwinjilisti wa teknolojia ya Microsoft. Baada ya kumaliza masomo yake, alianza kufanya kazi katika Microsoft kama Mtaalamu wa Uuzaji wa Kidijitali na akaendelea haraka hadi nafasi ya Kiongozi wa Uuzaji wa Mitandao ya Kijamii katika Ulaya ya Kati na Mashariki. Akiwa Microsoft, aliwajibika kwa uwepo wa kampuni kwenye mitandao ya kijamii katika Ulaya ya Kati na Mashariki, miradi ya kidijitali, Uuzaji wa Jamii, na programu za Utetezi wa Wafanyakazi. Baada ya kuachana na Microsoft, alikua Mwanzilishi Mwenza na Mkurugenzi Mtendaji wa ModumUp. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Oscar Florea
  Oscar ni Spiralytics ' busara zaidi Mtaalam wa PR mtandaoni. Ustadi wake bora wa kujenga uhusiano umehimiliwa na uzoefu wa miaka kusaidia makampuni katika kila aina ya tasnia kusimamia picha yao. Jamaa huyu anakula ufikiaji mkakati wa kifungua kinywa! 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Owen Hemsath
  Owen Hemsath ni Mtaalam wa YouTube na aliyeokoka Saratani. Rais wa Video ya video, Owen amejenga biashara ya ulimwengu kutoka rahisi YouTube channel. Yeye ni mtaalam anayeheshimiwa sana juu ya mada zinazohusiana na YouTube, matangazo ya video ya Facebook, muundo wa wavuti, na uuzaji wa video. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Oleksii Rabosh
  Oleksii Rabosh ndiye Kiongozi wa Timu ya Mafanikio ya Wateja katika Jooble. Kama mshiriki wa Timu ya Jooble's Customer Success Team, Oleksii alikuwa na jukumu la kutafuta na kutekeleza masuluhisho ambayo yanakidhi malengo ya wateja, kuchanganua utendakazi wa kampeni, na kushirikiana na idara zingine ili kuongeza thamani kwa wateja wetu. Oleksii ilisimamia kwingineko ya wateja zaidi ya 50 katika masoko tofauti. Kama Kiongozi wa Timu ya Mafanikio ya Wateja, Oleksii alilenga kudumisha mbinu ya mauzo ya haraka, inayozingatia wateja, inayoendeshwa na data ambayo huwasaidia wateja wetu kutumia vyema uwezo wao katika uuzaji wa matangazo ya kazi ya kisasa. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Olivia Ryan
  Olivia ni mwanablogu mwenye shauku ambaye anaandika juu ya mada ya uuzaji wa dijiti, kazi, na maendeleo ya kibinafsi. Yeye hujaribu kila wakati kujifunza kitu kipya na kushiriki uzoefu huu kwenye wavuti anuwai. 
 	   Facebook  
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  Oliva Saikia
  Oliva ana uzoefu wa miaka 6+ katika uuzaji na ukuzaji wa biashara katika jiografia nyingi na mashirika makubwa na madogo. Hivi sasa, yeye ndiye Meneja Masoko huko Poket. Poketi ni jukwaa la Usimamizi wa Uaminifu la wingu ambalo husaidia biashara kuhifadhi wateja na kuongeza mauzo. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Ohad Samet
  Ohad Samet ndiye mwanzilishi mwenza na Mkurugenzi Mtendaji wa TrueAccord, jukwaa la kupona la algorithmic la kwanza. TrueAccord inatumia ujifunzaji wa mashine, uchambuzi wa tabia na njia ya kibinadamu kusaidia biashara na wafanyabiashara wadogo kupata malipo bora na kudumisha uhusiano mzuri wa wateja. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Osman Sirin
  Pendeza hutoa zana anuwai za uuzaji wa dijiti kwa wataalam wa uuzaji wa utendaji katika vifurushi kamili kwa mahitaji tofauti. Tunakusaidia kwa usindikaji wa mchakato unaotokana na data katika usimamizi wa kampeni kwa matangazo, ununuzi, zabuni, na huduma zingine anuwai za uuzaji. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Peter Arvai
  Peter ni Mkurugenzi Mtendaji wa Prezis, programu ya uwasilishaji inayoingiliana, ambayo alianzisha mnamo 2008 na Adam Somlai-Fischer na Péter Halácsy, mbunifu na mzushi, kama njia ya kuunda njia ya kukumbukwa na ya kuvutia kwa watu kushiriki hadithi. Kabla ya kuanzisha Prezi, Peter alianzisha omvard.se, kampuni ambayo inakusanya data juu ya matokeo ya matibabu kwa wagonjwa wa hospitalini, na vile vile kukuza mwandishi wa habari wa kwanza wa rununu ulimwenguni ili watu waweze kufuata Mazungumzo ya TED kutoka kwa vifaa vyao vya rununu. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Patrick Posner
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Pavel Beinia
  Pavel Beinia ni mjasiriamali wa serial na mtaalam wa kina katika tasnia ya ushawishi ya uuzaji. Miradi yake ni pamoja na wakala wa ushawishi wa ubunifu wa Famesters, na ugunduzi wa washawishi & jukwaa la akili la uuzaji la BuzzGuru. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Brenner
  Akiwa na uzoefu wa zaidi ya miaka 25 katika uongozi wa vyombo vya habari na burudani na teknolojia, Paul Brenner alihudumu katika majukumu kadhaa, ikiwa ni pamoja na Rais wa kitengo na Kampuni ya Uendeshaji ya Emmis. Akiwa Rais wa NextRadio/TagStation, kazi yake ililenga uvumbuzi wa kimataifa kupitia kuwezesha FM Chip katika simu mahiri zote kwa kipimo cha watazamaji, uzoefu ulioboreshwa wa watumiaji wa ndani ya gari, na majukwaa ya maelezo ya data kwa redio zote zinazotangazwa. Mnamo 2019, Paul alijiunga Vibenomics kama Afisa Mkuu wa Mikakati ili kusaidia kukuza mkakati wa soko-kwa-soko wa suluhisho la utangazaji la kwanza la kampuni la Sauti Nje ya Nyumbani™. Baada ya uzinduzi uliofaulu, Brenner alipandishwa cheo na kuwa Rais wa Audio OOH ili kusimamia juhudi zote zinazohusu shughuli za kuzalisha mapato na ushirikiano unaohusiana na hivi karibuni alijiunga na Kamati ya Utafiti ya DPAA na Kamati mpya ya IAB Retail Media. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Chaney
  Paul Chaney ni Mwandishi wa Wafanyikazi wa Mwelekeo wa Biashara Ndogo. Anaangazia habari za tasnia, pamoja na mahojiano na watendaji na viongozi wa tasnia kuhusu bidhaa, huduma, na mwenendo unaoathiri wafanyabiashara wadogo. Yeye ni mfanyabiashara mkongwe wa mtandao na uzoefu wa miaka 20 katika kusaidia wafanyabiashara wadogo kujifunza jinsi ya kutumia wavuti kwa madhumuni ya uuzaji. Hapo awali, alikuwa mhariri wa Uuzaji wa Wavuti Leo na mhariri aliyechangia kwa muda mrefu kwa Biashara ya Kiutendaji. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Watoto wa Paul
  Paul Childs ni mkongwe wa teknolojia ya matangazo na uzoefu wa zaidi ya miaka 15 wa kujenga na kukuza biashara za kimataifa za utangazaji wa vifaa vya mkononi katika nafasi ya programu katika upande wa mahitaji na usambazaji. Ameshikilia nyadhifa nyingi za juu za uongozi katika viwango vya VP na C vinavyojumuisha maendeleo ya biashara, shughuli, mauzo, na uuzaji. Paul alianzisha kampuni ya Adfonic mnamo 2008, ambayo iliendelea kuwa mojawapo ya DSP zinazoongoza za rununu ulimwenguni. Hivi majuzi, Paul alikuwa Ofisi Kuu ya Mapato huko Smadex, ambapo alisaidia kukuza na kutoka kwa biashara hadi Entravision. Paul kwa sasa ni VP Maendeleo ya Biashara huko MOLOCO. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Prasanna Chitanand
  Prasanna ni Mtaalamu Mkuu wa SEO katika Express Analytics. Ana uzoefu katika SEO, Mitandao ya Kijamii, Kublogi, Usimamizi wa Sifa Mtandaoni, Matangazo ya Google, na Uboreshaji wa Video za YouTube. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Poulomi Damany
  Poulomi Damany ana uzoefu wa zaidi ya miaka 15 katika programu ya biashara, uchimbaji wa data, mkusanyiko na usimamizi wa data. Poulomi inaongoza usimamizi wa bidhaa na uuzaji wa ghala la kipekee la data ya wingu ya BitYota. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Pete Eppele
  Pete huleta uzoefu wa mkakati wa bidhaa wa miaka 20, kusaidia kampuni za Bahati 500 kuunganisha Takwimu Kubwa ili kuboresha utendaji wa biashara. Kama Makamu wa Rais Mwandamizi wa Bidhaa na Sayansi, Pete anawajibika kuongoza MzuriR & D juhudi na kufafanua lifecycle bidhaa na mahitaji. Kabla ya Zilliant, Pete aliwahi kuwa Makamu wa Rais wa Uuzaji wa Bidhaa huko Yclip. Kabla ya Yclip, Pete alisimamia uchimbaji mkubwa wa data na msaada wa uamuzi wa KD1 uliotumiwa na Walgreens, Uboreshaji wa Nyumba wa Lowe na Pepsi / Frito Lay. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Pam Erlichman
  Pam Erlichman ndiye Afisa Mkuu wa Masoko wa Jebbit. Kwa zaidi ya miaka 25 ya uzoefu wa uuzaji, Pam anahusika na chapa ya Jebbit na mkakati wa uuzaji. Kabla ya kujiunga na Jebbit, Pam alikuwa Makamu wa Rais wa Masoko wa Oracle Data Cloud ambayo ni pamoja na uundaji na ukuaji wa tasnia ya Oracle Data Cloud kwanza ya Hotline ya Data na chapa za Lab za Data; kutoa mkakati wa data na elimu kwa chapa, media na washirika wa wakala. Pam alijiunga na Oracle Data Cloud kupitia upatikanaji wa Datalogix, ambapo aliunda na kukuza kazi ya uuzaji tangu kuanzishwa kwake. Kabla ya Datalogix, Pam alifanya kazi huko Digitas, akiongoza uhusiano na chapa za kiwango cha ulimwengu pamoja na Delta Air Lines, AT&T, FedEx, Ahold USA, Mistari ya Cruise ya Mashuhuri na Bima ya Maendeleo. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Pauline Farris
  Pauline anaongea Kireno, Kiingereza, Kihispania na Kiitaliano. Alisafiri ulimwenguni kuzama katika tamaduni mpya na kujifunza lugha. Leo anajivunia kuwa mshiriki wa kupiga kura wa Chama cha Watafsiri wa Amerika na mshiriki hai wa Baraza la Uongozi la Idara yake ya Lugha ya Ureno. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Polina Haryacha
  Polina Haryacha ni Mwanzilishi huko CloutBoost, inayoendeshwa na data, wakala wa uuzaji unaozingatia ununuzi ambao unaunganisha chapa na wachezaji wenye nia kama hiyo. Kwa zaidi ya miaka kumi ya uzoefu katika uuzaji wa bidhaa, upatikanaji wa watumiaji, na uchambuzi wa uuzaji, Polina ni mtaalam aliyejulikana aliye kwenye TechCrunch, AdExchanger, Adweek, na media zingine za tasnia. Yeye pia ni mzungumzaji katika mikataba ya juu ya uuzaji wa dijiti, pamoja na Mkutano wa Dijiti na PubCon, ambapo anashiriki utaalam wake katika kuzindua na kukuza michezo ya rununu, PC, na kutuliza. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Peter Ibarra
  Peter Ibara ni mtaalamu mwenye uzoefu na shauku ya kufanya kazi katika makutano ya uvumbuzi, athari, na uwajibikaji. Akiwa na usuli dhabiti wa kuunganisha watu na timu na malengo ya kimkakati ya shirika, Peter amejijengea taaluma ya kuvutia katika teknolojia ya utangazaji na majukwaa ya data ya wateja. Kwa sasa Peter anatumika kama Mkuu wa AdTech Solutions for Amperity, jukwaa la data la wateja ambalo linatumia AI kupeana Mteja 360 wa kina na anayeweza kutekelezeka. Katika jukumu hili, Peter anaongoza mkakati wa bidhaa wa Amperity kwenye vyombo vya habari vya dijitali, Mitandao ya Reja reja, data ya wahusika wengine. ushirikiano, ushirikiano wa adtech, na kuwezesha baada ya kuki za mhusika wa kwanza. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  PJ Taei
  PJ ndiye mwanzilishi na rais wa Uscreen, aliye ndani-mmoja jukwaa la uchumaji video ambayo inawapa nguvu wajasiriamali wa video na waundaji kupata mapato kutoka kwa yaliyomo na kujenga jamii na biashara zinazoendelea karibu na video zao. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Philip Kushmaro
  Philip Kushmaro, Uendeshaji wa VP saa Kiwango, alizaliwa Canada kwa babu ya Commodore 64 Guru na baba ambaye anachukia kila kitu cha dijiti, ambacho kilimgeuza kuwa mtu ambaye hapendi tu kila kitu cha dijiti lakini anapenda kuelezea. Yeye ni uhandisi wa programu, mtaalam wa IT aliyeidhibitishwa na Microsoft, msimamizi wa wavuti na mengi zaidi. Siku moja aliamua kuacha yote ili kupanua upande wake wa ubunifu. Kuandika juu ya vitu ambavyo anachukia kufanya imekuwa zaidi ya burudani. Wakati haandiki au hafanyi kile anachofanya kwa kazi, unaweza kumpata kwenye mazoezi ya mazoezi huko MMA na Mbrazili Jiu Jitsu. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Phil Lockhart
  Phil Lockhart ni afisa mkuu wa kidijitali na mshirika katika kampuni ya ushauri ya kidijitali ya Credera. Ana uzoefu mkubwa katika mabadiliko ya dijiti, uwezeshaji wa martech, na biashara ya kielektroniki. Uzoefu wake ni pamoja na kuendeleza mbinu za kampuni nzima zinazohusu mabadiliko ya kidijitali, ujumuishaji wa usanifu wa marTech, safari za wateja, uwezeshaji wa AdTech, upangaji wa masoko na uwekaji otomatiki, akili ya maudhui, uchanganuzi na maelezo, A/B na majaribio ya aina mbalimbali, na uboreshaji wa ubadilishaji. Phil inawajibika kwa faida na hasara katika maeneo yote ya martech na uwezo wa kidijitali ya Credera. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul-Louis Valat
  Paul-Louis ni Meneja wa Trafiki katika Plezi, programu ya otomatiki ya uuzaji ya B2B kwa wauzaji. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Pavel Obod
  Pavel Obod ni mjasiriamali, mwanzilishi wa Studio ya Sloboda, na mwekezaji wa mali isiyohamishika. Anapenda kuungana na wajasiriamali na ameanzisha vilabu vingi vya biashara kwa CEO, mauzo, na mameneja wa miradi nchini Ukraine na Belarusi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Okhrem
  Mshauri wa ukuzaji wa bidhaa dijitali na mshauri wa biashara ya mtandaoni aliye na uzoefu wa miaka 10+. Digital ukuaji hacker na mwanzilishi katika Biashara ya kimantiki. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mtu wa Peo
  Peo ni mkakati wa uuzaji wa dijiti aliye na msingi wa ushauri, ujasiriamali. Kabla ya kuanzisha DanAds mnamo 2013, alikuwa na majukumu kadhaa ya juu katika tasnia ya media na IT na uzoefu wa karibu miaka kumi akifanya kazi katika uvumbuzi wa teknolojia. Peo pia alikuwa sehemu ya timu ya uanzishaji wa Dola ya Hybris, media ya dijiti na kampuni ya matangazo. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Philip Portman
  Philip Portman ndiye mwanzilishi / Mkurugenzi Mtendaji wa Textdrip, jukwaa la kutuma maandishi la biashara kwa bima, rehani, mali isiyohamishika, na mauzo ya jua. Ameunda startups kadhaa kutoka chini kwenda juu kama; landlineremover.com, argosautomation.com, na recruitdrip.com. Yeye ni mtaalam mkuu katika uuzaji wa SMS na otomatiki katika uuzaji wa kidijitali. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Petri Rahja
  Petri Rahja ndiye mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Scopshot, jukwaa la rununu kwa utaftaji wa picha na video. Mbali na uzoefu wa kitaalam katika uwanja wa IT, Petri pia ana uzoefu wa usimamizi wa biashara, akiongea kabisa zaidi ya miaka 20. Ahadi zake za hapo awali ni pamoja na Accenture, BEA Systems Inc., Iobox Oy, CRF Box Oy na Iprbox Oy. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Patrick Tripp
  Patrick Tripp huleta uzoefu wa miaka 17 katika teknolojia, ushauri na tasnia ya uuzaji kwa jukumu lake kama makamu wa rais wa mkakati wa bidhaa kwa Jukwaa la Uuzaji la Convergent katika RedPoint Ulimwenguni. Hapo awali, Patrick alikuwa akisimamia mkakati wa uuzaji wa barua pepe na njia kuu huko Adobe. Kabla ya hapo, aliongoza mkakati wa suluhisho la uuzaji wa wakati halisi huko Neolane, ambayo ilinunuliwa na Adobe mnamo 2013. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Pamela Webber
  Pamela Webber ni Afisa Mkuu wa Masoko huko 99designs, soko kubwa zaidi duniani la ubunifu wa picha mtandaoni. Katika 99designs, Pamela anaongoza timu ya masoko ya kimataifa inayohusika na upataji wa wateja na kuongeza thamani ya maisha ya wateja. Mbali na uzoefu wake kama mfanyabiashara, Pamela huleta uzoefu wa kwanza kama mjasiriamali wa e-commerce na kufanya kazi na wanaoanza kukua haraka. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Pini Yakuel
  Pini Yakuel, mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Optimoja, biashara yenye faida na inayoongeza kasi, ina zaidi ya uzoefu wa miaka kumi katika uuzaji wa wateja unaotokana na uchanganuzi, ushauri wa biashara na mauzo. Shauku yake ya kuelewa kinachosababisha tabia ya mteja ilimwongoza kuongoza maendeleo ya Optimove, Wingu linaloongoza kwa Uuzaji wa Wateja wa tasnia, kuwawezesha wauzaji kukuza wigo wa wateja wao. Optimove hutumiwa na biashara 180+, pamoja na Zynga, Caesars Interactive, Lucky Vitamin, na Outbrain. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Paige Zandri
  Paige Zandri, Mkurugenzi wa Mtandao wa Wakili katika Sheria ya Priori, inawajibika kukuza mtandao wa wakili katika kila wilaya za utendaji za Priori. Paige ni wakili wa zamani wa kufanya kazi katika NYC na ni mwenyekiti mwenza wa Kamati ya Mazoezi ya Solo na Dhamana Ndogo katika Chama cha Mawakili wa Kaunti ya New York. Paige alihitimu kutoka Shule ya Sheria ya Brooklyn na alikuwa mchezaji wa mpira wa miguu wa Idara ya Kwanza katika Chuo Kikuu cha Maryland, Kaunti ya Baltimore. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Jitihada za Garigliano
  Quest Garigliano huleta miaka 8 ya uzoefu wa kimkakati wa uuzaji kwa Suluhisho za Mitaa za CMG. Kama Meneja wa Uuzaji wa Ukuaji, Quest hufanya kazi na timu ya CMG kupanga na kutekeleza kampeni za media zinazolipishwa, pamoja na juhudi za uuzaji za ndani na nje. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rasheed Ahamed
  Rasheed Ahamed anafanya kazi kama Kiongozi wa Ukuaji wa Kikaboni huko Moja kwa moja, Automatad ni bidhaa ya media ya dijiti Co, ambayo hutoa suti ya suluhisho za mpango wa uchumaji ambao unasababisha ufanisi na uchumaji bora kwa kiwango. Kutumia jukwaa la wachapishaji wa dijiti wanaweza kuunda, kupata mapato na kuboresha uzoefu bora wa matangazo. 
 	   tovuti  
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  Russell Artzt
  Russ Artzt ndiye mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Washirika wa Dijiti, ambaye pamoja na Vince Re, Technologist Mkuu, walitengeneza suluhisho za programu inayotegemea wingu kusaidia biashara kutawala mazingira yao ya dijiti. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Ray Beharry
  Nina shauku ya uuzaji, mkakati, teknolojia, hadithi za hadithi, na ujifunzaji wa maisha yote. Sifa kuu ya taaluma yangu ni kuleta uchawi wa teknolojia kwa watazamaji ambao hapo awali hawajaikumbatia. Ninagundua jinsi chapa zinaishi, zinatofautisha, na zinaunganisha kwa kuelezea hadithi zao katika zama za dijiti. Kama VP ya Uuzaji, utaalam wangu uko katika kukuza mkakati wa biashara, na kutekeleza uwekaji chapa, majukwaa ya mawasiliano, ufahamu wa watumiaji, na safari ya mteja kupitia dijiti, na kijamii. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Rick Bodey
  Rick Bodey ni CMO na mshirika katika Ezzy, wakala wa uuzaji wa kidijitali ulioko Scottsdale, Arizona. Tangu 2004, Rick ameunda na kuacha kazi tatu za kuanzia na kuongoza zaidi ya 100 katika mbinu duni za uanzishaji. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ravi Chalaka
  Ravi Chalaka ni CMO wa Jifflenow na mtaalam wa Masoko na Maendeleo ya Biashara, ambaye huunda na kutekeleza mikakati ya biashara, kutoa mahitaji na kuongeza mwamko wa chapa / bidhaa katika masoko ya ushindani. Kama VP ya Uuzaji katika kampuni kubwa na ndogo za teknolojia, Ravi aliunda timu na chapa zenye nguvu na kuwezesha ukuaji wa mapato haraka kwa suluhisho anuwai kulingana na Big Data, SaaS, AI na programu ya IoT, HCI, SAN, NAS. Ravi ana digrii za MBA katika Uuzaji na Fedha na ni msemaji wa tasnia na mtangazaji 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rick Chavie
  Rick Chavie aliteuliwa Mkurugenzi Mtendaji wa EnterWorks mnamo Mei 2015. Alikuja kwa EnterWorks baada ya kutumikia kama SVP, Global Solution Management na mahuluti na SAP's Kikundi cha Ushirikiano wa Wateja na Biashara, ambapo alileta pamoja biashara ya dijiti na ya mwili na mali za CRM kwa uzoefu wa wateja bila mshono. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Rebecca Clyde
  Rebecca Clyde ndiye mwanzilishi mwenza na Mkurugenzi Mtendaji wa Botco.ai, mwanzilishi anayetoa mazungumzo ya akili ya kulea kwa wateja wa huduma za afya. Kwa zaidi ya miaka 20 katika uuzaji wa dijiti katika tasnia ya teknolojia, anapenda sana kuendeleza wanawake katika teknolojia na aliwahi kuwa mkurugenzi mwenza wa wasichana wa Tech Phoenix kwa miaka 3. Kabla ya Botco.ai, Rebecca alianzisha wakala wa uuzaji wa dijiti, Mawazo Collide, sasa katika mwaka wake wa 15 akihudumia wateja wa biashara ya ulimwengu. Hapo awali alikuwa meneja wa uuzaji katika Intel na anashikilia MBA kutoka Chuo Kikuu cha Arizona State. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ryan Crozier
  Ryan Crozier ndiye mwanzilishi wa Boon ya Wakala, shirika la uuzaji wa dijiti lililenga kusaidia watu kufanya wema mkondoni. Ana uzoefu wa uuzaji wa miaka 15+ na amesaidia wafanyabiashara kadhaa kutekeleza mfumo wa StoryBrand katika uuzaji wao. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Rishi Dave
  Rishi Dave ndiye afisa mkuu wa uuzaji wa Dun & Bradstreet. Rishi alijiunga na Dun & Bradstreet mnamo Februari 2014 kutoka Dell ambapo alikuwa mkurugenzi mtendaji wa uuzaji wa dijiti. Rishi ana digrii katika uhandisi wa kemikali na uchumi kwa heshima kutoka Chuo Kikuu cha Stanford na MBA katika uuzaji kutoka Shule ya Wharton, Chuo Kikuu cha Pennsylvania. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Davydov
  Roman Davydov ni E-commerce Technology Observer katika Mpito. Akiwa na uzoefu wa zaidi ya miaka minne katika tasnia ya TEHAMA, Roman hufuata na kuchanganua mienendo ya mabadiliko ya kidijitali ili kuongoza biashara za rejareja katika kufanya maamuzi sahihi ya ununuzi wa programu linapokuja suala la otomatiki la usimamizi wa biashara na duka. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ross Denny
  Ross Denny ni rais na mwanzilishi mwenza wa Ezzy, wakala wa uuzaji wa kidijitali ulioko Scottsdale, Arizona. Baada ya kuanzisha kampuni ya kando mnamo 1994, aliacha jukumu lake kuu katika General Electric, wakati huo kampuni ya Fortune 5, na kuwa mjasiriamali wa serial kama mwanzilishi na/au mshirika katika biashara 10 zinazozalisha mauzo ya zaidi ya dola bilioni 2, na safari tatu zilizofanikiwa. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ronald Gabriel
  Ronald Gabriel ni Mhariri Msaidizi katika Washauri wa Biashara. Ana zaidi ya uzoefu wa miaka 8 katika kuandika kuhusu eCommerce, Rejareja, Uuzaji, na Teknolojia. Yeye pia ni mvulana wa nambari ambaye anafurahia Crossword yake na Sudoku. Wakati si kuhariri au kuandika, anaweza kupatikana akitazama marudio ya Wahusika na kuchora baadhi ya wahusika wake. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Robert Glazer
  Robert Glazer ndiye mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Washirika wa Kuharakisha, mwanzilishi, na Mwenyekiti wa BrandCycle na mwandishi wa Ushirikiano wa Utendaji: Zamani za Checkered, Kubadilisha Baadaye na Baadaye ya Kusisimua ya Uuzaji wa Ushirika. Yeye ni mjasiriamali wa kawaida na rekodi ya kipekee na shauku ya kukuza mapato na faida kwa kampuni zenye msingi wa B2C, akishirikiana na chapa kama Adidas, ModCloth, Reebok, Target, Prints Tiny, Gymboree, na Warby Parker. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Ron Dhahabu
  Ron Gold ni rais na Mkurugenzi Mtendaji wa Marketing Works, kampuni ya huduma kamili ya uhusiano wa umma na uuzaji iliyoko East Setauket, NY Yeye pia ndiye mwanzilishi na mwenyeji mwenza wa kipindi cha redio cha Sauti isiyo ya Faida kwenye Redio ya Habari ya 103.9 FM LI News. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rakshit Hirapara
  Rakshit ni muuzaji wa yaliyomo huko UaminifuXpert, kampuni ya mpango wa uaminifu nchini India. Ana ujuzi wa kuvutia katika mipango ya uaminifu, uuzaji, na uhifadhi wa wateja. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Richard Hollis
  Kwa uwezo wake wa sasa, Richard Hollis ndiye mmiliki, mwanzilishi, na Mkurugenzi Mtendaji wa Holonis Inc, iliyo San Diego, California. Wakishirikiana na mtoto wake, Hayden Hollis, wenzi hao walibuni maono ya kuunda jukwaa la biashara ya media ya kijamii iliyojumuishwa kikamilifu, iliyotabiriwa juu ya uelewa na kanuni za holons, wazo kwamba suluhisho wakati huo huo ni sehemu na kwa ujumla. Holonis inapeana nguvu biashara za ukubwa wote na teknolojia iliyojumuishwa ambayo ni ya kufurahisha, rahisi, na yenye gharama nzuri kutumia, lengo katika akili ni kuweka manati na kuwasha upya uchumi kwa watumiaji wote katika mstari wa mbele wa mapinduzi ya dijiti yanayobadilika haraka. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Ritesh Patil
  Ritesh Patil ndiye mwanzilishi mwenza wa Infisch ya Mobisoft ambayo husaidia kuanza na biashara katika teknolojia ya rununu. Anapenda teknolojia, haswa teknolojia ya rununu. Yeye ni mwanablogu mwenye bidii na anaandika juu ya matumizi ya rununu. Anafanya kazi katika kampuni inayoongoza ya ukuzaji wa android na watengenezaji wa programu wenye ujuzi wa android ambayo imeunda programu mpya za rununu katika nyanja mbali mbali kama Fedha, Bima, Afya, Burudani, Uzalishaji, Sababu za Jamii, Elimu na zingine nyingi na ameshinda tuzo nyingi kwa hiyo hiyo. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  RJ Horsley
  RJ Horsley ni Rais wa Huduma ya SpotOn, LLC, malipo ya chini na kampuni ya programu inayofafanua upya tasnia ya huduma za wauzaji kwa kuunganisha uwezo wa malipo wa njia nyingi na suluhisho za programu kwa kampuni kuendesha na kukuza biashara zao vizuri. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Revathi Krishna
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  Rajneesh Kumar
  Soko la dijiti na udanganyifu wa ukuaji, Rajneesh Kumar kwa sasa ni mkuu wa uuzaji wa dijiti katika Huduma za Pimcore Global. Pimcore ni jukwaa la ujumuishaji wa chanzo wazi cha ushirika wa tuzo kwa usimamizi wa data kuu (PIM / MDM), usimamizi wa uzoefu wa mtumiaji (CMS / UX), usimamizi wa mali za dijiti (DAM), na eCommerce. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Ryan Lucht
  Kabla ya kujiunga Metroli za Cro, alitoa huduma kamili ya uuzaji inayoendesha programu yenye mafanikio ya upimaji kama Mkurugenzi wa Masoko katika Mahojiano Mkubwa. Ryan huleta jicho la kimkakati, uelewa wa kina wa saikolojia ya mtumiaji, na ubunifu wa shauku ya kuboresha kwa timu ya Met Metro. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel McPherson
  Rachel kwa sasa anafanya kazi kama makamu wa rais wa mawasiliano katika Collab ya Kazi. Baada ya kumaliza digrii ya bwana katika Mawasiliano alifuata taaluma katika tasnia ya dijiti, haswa katika uuzaji na uhusiano wa umma. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Randy Mercer
  Randy ni mtaalamu wa maudhui ya bidhaa za kila kituo na uzoefu wa tasnia zaidi ya miaka 15. Anaongoza timu za kimataifa za usimamizi wa bidhaa za 1WorldSync na usanifu wa suluhisho, akipatanisha jalada la kampuni na mahitaji ya sasa ya wateja na mitindo inayoibuka ya soko. Mtoa maoni wa mara kwa mara kwa vyombo vya habari vya kitaifa na biashara vinavyoangazia habari za rejareja na biashara ya mtandaoni, Randy hutumia usuli wake mpana katika data ya bidhaa na upatanishi wa maudhui, uundaji wa programu-tumizi za kielektroniki na uundaji wa suluhisho ili kuongoza ramani ya mkakati ya bidhaa ya 1WorldSync na maono. 
 	   tovuti  
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  Ravi Narayanan
  Ravi Narayanan ndiye Mkuu wa Mazoezi ya Kimataifa ya Maarifa na Uchanganuzi huko Nisum na mshauri anayependekezwa wa chapa zinazoongoza za Fortune 500. Anahudumia CxOs na timu zao, akiwasaidia kutumia Uchanganuzi wa Juu na teknolojia za blockchain ili kusaidia kubadilisha uzoefu wa wateja, kuboresha utendakazi, na kukuza ukuaji na uvumbuzi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Rocketdotnet
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Roma Kapadiya
  Roma Kapadiya ni Mchambuzi wa SEO na Msimuliaji hadithi huko Nimblechapps - akampuni ya kukuza programu msetoMsingi nje ya India. Anaamini kutumia mkakati anuwai kuunda uwepo wa biashara mkondoni unaofurahisha na kutoa. Kama hobby, anaandika juu ya teknolojia mpya na inayokuja, kuanza, zana za programu, na biashara na muundo wa wavuti. Unaweza kumfuata kwenye Twitter na Facebook. 
 	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Rekha Pant
  Rekha Pant, ni mtaalamu wa IT, B.Tech kutoka Chuo Kikuu cha RGPV, Bhopal, India. Pamoja na taaluma yake ya IT, amejigeuza mwenyewe kuwa mwandishi hodari anayeangazia mada tofauti katika Mawasiliano ya Dijiti, Elimu, Uuzaji na IT. Na talanta yake adimu, amechapisha vipande vya blogi za ace kama mgeni kwenye wavuti nyingi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Rudrendu Kumar Paul
  Rudrendu Kumar Paul ni mtaalamu wa tasnia ya AI na Applied ML na uzoefu wa zaidi ya miaka 15 katika sekta nyingi. Hivi sasa anahudumu kama Mtaalam wa AI katika Timu ya Sayansi ya Data huko Walmart Connect, ameshikilia majukumu muhimu katika kampuni za kimataifa kama PayPal na Staples. Ustadi wa kitaaluma wa Rudrendu unajumuisha nyanja mbalimbali, ikiwa ni pamoja na Akili Bandia, Kujifunza kwa Mashine Yanayotumika, Sayansi ya Data, na Maombi ya Uchanganuzi wa Hali ya Juu. Ametumia AI kwa visa vingi vya utumiaji katika sekta tofauti kama vile utangazaji, rejareja, biashara ya mtandaoni, fintech, vifaa na roboti. Mbali na mafanikio yake ya kitaaluma, Rudrendu anachangia kikamilifu katika mfumo wa ikolojia wa kuanzia kama jaji na mtaalam katika mashindano kadhaa ya uanzishaji wa kimataifa. Anakagua majarida ya kitaaluma ya kifahari kama vile IEEE, Elsevier, na Springer Nature na anahudumu kama Mwanachama wa Bodi ya Ushauri katika Chuo Kikuu cha California, Riverside. Rudrendu ana MBA, MS katika Sayansi ya Data kutoka Chuo Kikuu cha Boston, na Shahada ya Kwanza ya Uhandisi wa Umeme. 
 	   LinkedIn  
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  Mito Pearce
  River ni Mkurugenzi wa Masoko wa BoomTown, jukwaa la mali isiyohamishika mkondoni lililoko Charleston, SC. Mito ina zaidi ya uzoefu wa miaka 9 katika uuzaji mkondoni na nafasi ya matangazo, ikifanya kazi na kampuni nyingi za Bahati 500 kwenye biashara ya e-commerce, kusafiri na wima ya mali isiyohamishika. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel Peralta
  Rachel alifanya kazi katika tasnia ya kifedha ya kimataifa kwa karibu miaka 12 ambayo ilimruhusu kupata uzoefu na kuwa mkufunzi, mkufunzi, na kiongozi anayeweza sana. Alifurahiya kuhimiza washiriki wa timu na wachezaji wenzake kuendelea kujiendeleza. Anajua vizuri juu ya shughuli, mafunzo, na ubora katika mazingira ya huduma kwa wateja. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rochelle Richelieu
  Rochelle huleta zaidi ya miaka 20 ya uzoefu wa biashara ya SaaS kutoka kwa kampuni kama eGain, Sage Intacct na Marketo. Baada ya kujenga na kuendesha biashara yake mwenyewe kwa miaka 7+, Rochelle alileta shauku yake ya kujenga na kukuza uhusiano wa wateja kwenye uwanja wa teknolojia na ameshikilia majukumu ya uongozi katika kampuni za saizi zote. Rochelle alianza na Marketo kabla ya IPO na alikuwa na majukumu ya upainia katika Huduma za Utaalam, Usimamizi wa Miradi na Elimu. Rochelle alibeba kwingineko ya Utekelezaji wa Biashara zaidi ya 300 na ilikuwa muhimu katika ukuzaji wa Njia ya Wateja ambayo ilisaidia Marketo kupima kupitia IPO na bado inatumiwa na wateja wa biashara. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Roy Robinson
  Roy ni Afisa Mkuu wa Bidhaa katika Nitajie Mimi, jukwaa la Uhandisi wa Rufaa linaloongoza sokoni. Ninawajibikia moja kwa moja vipengele vyote vya dira, mkakati na maendeleo ya bidhaa kutoka kwa mawazo hadi uzinduzi wa bidhaa. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mbio Ronen
  Ran Ronen ni Mkurugenzi Mtendaji wa Equally AI, kampuni ya teknolojia inayojitolea kufanya mtandao kuwa mahali pa kufikiwa zaidi na kila mtu. Kwa suluhu zake za kibunifu na teknolojia ya hali ya juu, Equally.ai inabadilisha jinsi biashara inavyokaribia ufikivu. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Renae Scott
  Mkakati wa chapa inayoendeshwa, mjenzi wa timu anayehimiza na kiongozi mtendaji anayehusika kikamilifu na utaalam mkubwa wa kukuza mauzo na faida kwa chapa kuu za watumiaji wakati wa kuongezeka kwa ushindani na kushuka kwa uchumi. Uzoefu katika Mkahawa, Uimara, na Bidhaa zilizofungashwa. Stadi kali ya uongozi wa franchise. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ronen Shnidman
  Ronen ni mwinjilisti wa bidhaa huko Bomba, kampuni iliyojitolea kuifanya iwe rahisi kutumia habari za kijamii na za kitaalam juu ya watu. Unaweza kumfuata na habari mpya na sasisho kutoka Pipl kwenye Twitter. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel Skroback
  Rachel Skroback ndiye Mwandishi wa Yaliyomo katika Mkutano wa Fomu. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Robby Chinja
  Robby Slaughter ni mtiririko wa kazi na mtaalam wa uzalishaji. Lengo lake ni kusaidia mashirika na watu binafsi kuwa na ufanisi zaidi, ufanisi zaidi na kuridhika zaidi kazini. Robby ni mchangiaji wa kawaida katika majarida kadhaa ya mkoa na amehojiwa na machapisho ya kitaifa kama Wall Street Journal. Kitabu chake cha hivi karibuni ni Kichocheo kisichoweza kushindwa cha Matukio ya Mitandao.. Robby anaendesha a ushauri wa kuboresha biashara kampuni. 
 	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tajiri Smith
  Rich Smith ni CMO wa Jornaya, kampuni inayoongoza ya ujasusi wa data ya kitabia ambayo husaidia kampuni kuvutia na kuhifadhi wateja wanaotumia mtandao wa wamiliki wa ununuzi zaidi ya 35,000 na kulinganisha tovuti za kizazi. 
 	   tovuti  
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	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Richard Smullen
  Richard Smullen ndiye Mkurugenzi Mtendaji wa Mtiririko wa sauti. Hapo awali aliwahi kuwa mwanzilishi mwenza na Mkurugenzi Mtendaji wa Genesis Media LLC, media inayofuata ya kizazi kipya, jukwaa la matangazo ya video halisi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Rosie Stano
  Kwa miaka mingi, Meneja Mshirika na Masoko Rosie ameunda uhusiano usio na kifani na washirika wa jukwaa na uchanganuzi ili kuwasaidia wateja kufikia malengo yao. Katika muda wake wa ziada, anaweza kupatikana akicheza filimbi ya jazz na kukosoa kahawa ya ndani kwenye blogu yake. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rae Steinbach
  Rae ni mhitimu wa Chuo Kikuu cha Tufts na Uhusiano wa Kimataifa na digrii ya Kichina. Baada ya kutumia muda kuishi na kufanya kazi nje ya nchi nchini China, alirudi NYC kufuata taaluma yake na kuendelea kudhibiti yaliyomo kwenye ubora. Rae anapenda sana kusafiri, chakula, na uandishi (kwa kweli). 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Kirumi Sulla
  Roman aliingia katika ulimwengu wa data ya kidijitali mwaka wa 2013. Ameweza kushiriki katika maeneo mengi: msanidi wa mbele, kiongozi wa mwisho, kiongozi wa maendeleo, mmiliki wa bidhaa, na Mkuu wa Bidhaa. Kwa hivyo, alishiriki katika kutengeneza kifuatiliaji cha kubofya; CRM-zana kwa mashirika; zana za kupanga na kutathmini michakato ya ununuzi wa media; na huduma ya wavuti ya umma ili kuunganisha wanunuzi na wateja na kuhakikisha mwingiliano mzuri kati yao. Tangu 2019 amekuwa akifanya kazi JustControl.it 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ravi Swaminathan
  Ravi Swaminathan ndiye mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa TaskHuman, jukwaa la wakati halisi la kufundisha dijitali ambalo huunganisha kila mfanyakazi 1:1 na mtandao wa kimataifa wa makocha kupitia Hangout ya Video katika takriban mada 1000 za kazi ya kila siku na maisha ya kibinafsi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  J. Askofu Rusty
  Nimetumia miaka 5 iliyopita kusaidia chapa nzuri kuunda uzoefu wa kushangaza kwa timu zao za mauzo wakati wa mwingiliano mmoja wa mauzo. Kusaidia watu wa uuzaji kufanya kazi yao ni shauku yangu. Wakati sifanyi kazi, niko kwenye uvuvi wa bahari huko San Diego, Ca. 
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  Roman Vasylenko
  Roman Vasylenko ndiye anayesimamia eWizard, Jukwaa la Uzoefu wa Maudhui kwa Biashara Kubwa za Pharma na Sayansi ya Maisha ambayo huboresha Uendeshaji wa Maudhui ya Dijitali. Ana zaidi ya miaka 12 ya utaalam wa ukuzaji wa programu. Roman ni mwanzilishi mwenza na Afisa Mkuu wa Teknolojia huko Viseven, ambapo ana jukumu la kukuza bidhaa za ubunifu na mabadiliko ya teknolojia. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kumar wa Kirumi
  Roman ni mtaalam wa uuzaji katika kampuni za Fintech, Startup, na IT. Kampuni yake ambapo yeye ndiye Mkurugenzi Mtendaji na Mwanzilishi, Uuzaji wa soko, ina wateja ulimwenguni kote, pamoja na San Francisco, London, Nigeria, Magharibi na Ulaya ya Mashariki. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Ryan smith
  Ryan ni Meneja wa Media Jamii na Maendeleo ya Biashara huko Raidious. Yeye ni mtaalam wa uhusiano wa umma ambaye ni mtaalam wa kutumia media ya kijamii kama zana ya mawasiliano ya uuzaji. Ryan ana uzoefu katika michezo, siasa, mali isiyohamishika, na tasnia zingine nyingi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Reuben Yonatan
  Reuben Yonatan ndiye mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa GetVoIP, Nyenzo ya kulinganisha ya VoIP ambayo husaidia kampuni kuelewa na kuchagua suluhisho la mawasiliano ya biashara kwa mahitaji yao mahususi. Reuben husaidia SMB kuoanisha mkakati wa biashara na utamaduni na kuboresha miundombinu ya shirika kwa ujumla. Mfuate kwenye Twitter @ReubenYonatan 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sagil Babu
  Sagil ni mtetezi mwenye shauku ya kuziba pengo kati ya vijana wenye akili timamu na wajasiriamali waliofaulu. Kama mtangazaji wa kipindi cha Sagil Talks Too Much, Sagil hushiriki katika mazungumzo ya utambuzi na watu wenye mawazo ya kibunifu, wakishiriki safari zao na vidokezo vya mafanikio, na kutoa nyenzo muhimu kwa vijana wanaotafuta kujitengenezea njia zao za ujasiriamali. Zaidi ya podcasting, Sagil ni Mshauri aliyejitolea wa Masoko wa AI, anayekaa mstari wa mbele katika mitindo ya uuzaji ili kusaidia biashara kustawi katika mazingira ya dijitali. Unganisha na ushirikiane kwa safari ya pamoja ya uwezeshaji na ukuaji. 
 	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Sienna Amelia
  Sienna ni msomaji mkali, mwandishi mwenye shauku, mkali wa sinema, tama ya mtu binafsi na mengi zaidi. Ninapenda kuandika juu ya teknolojia na jinsi inavyofaa katika maisha yako ya kila siku. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Savannah Marie
  Savannah Marie ni mwandishi wa kujitegemea na mpenzi wa uuzaji mkondoni. Ana shauku ya kufuata SEO, uuzaji mkondoni na mwenendo wa kijamii. Mfuate Twitter na Google+. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Saranya Babu
  Saranya Babu ni Afisa Mkuu wa Masoko wa Cloudin, kampuni ya wingu ya uzoefu wa media kwa chapa nyingi maarufu ulimwenguni. Ikiwa na zaidi ya mali bilioni 50 chini ya usimamizi na wateja 10,000 duniani kote (Nike, Tesla, Peloton, Neiman Marcus, StitchFix na nyinginezo), Cloudinary ndiyo kiwango cha sekta ya wasanidi programu, waundaji na wauzaji wanaotafuta kuunda uzoefu wa kuvutia wa mtandaoni kwa wateja wao. Saranya ni kiongozi wa masoko wa B2B aliyebobea hapo awali akiongoza timu ya uuzaji huko Wrike (iliyonunuliwa na Citrix mnamo 2021) na Instapage, ambapo alitekeleza, akaunda na kuongeza mikakati ya hali ya juu ya uuzaji. Ana uzoefu wa kufanya kazi katika bootstrapped, VC inayofadhiliwa, Private Equity inayomilikiwa, na makampuni ya umma na mafanikio yaliyothibitishwa kufikia ukuaji wa 2X - 10X katika mapato na uthamini. Yeye ni mpokeaji wa tuzo ya 2021 ya Silicon Valley Women of Influence na ameorodheshwa katika tuzo ya 2020 ya B&T Women in Media. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shane Barker
  Shane Barker ni mshauri wa uuzaji wa kidijitali ambaye anajishughulisha na uuzaji wa ushawishi, uuzaji wa yaliyomo, na SEO. Yeye pia ni Mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Content Solutions, wakala wa uuzaji wa kidijitali. Ameshauriana na kampuni za Fortune 500, washawishi na bidhaa za kidijitali, na idadi ya watu mashuhuri wa A-List. 
 	   tovuti  
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  Sammy Bliss
  Sammy Bliss ni makamu wa rais wa huduma za wateja katika ASV Experiential, tukio na vazi la masoko la uzoefu lililoko Torrance, California. Uzoefu wa ASV ni mtoa huduma kamili ambaye ana utaalam wa kuunda uzoefu wa uuzaji wa moja kwa moja wa chapa za B2B na B2C. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sesie Bonsi
  Sesie ni wakili aliye na ujuzi na ujuzi wa hali ya juu katika nyanja za teknolojia ya simu na miundombinu ikijumuisha lakini sio tu kanuni za mawasiliano za kimataifa, mifumo ya malipo ya simu na kanuni za kifedha, m-commerce na kanuni za biashara ya kijamii. Mchezaji wa timu makini na aliyehamasishwa na ujuzi bora wa kuchanganua biashara na uwezo wa kuchanganua na kuboresha michakato ya biashara katika teknolojia ya simu. Ina ruhusu mbili katika teknolojia ya malipo. Visa Technology Partner, na FIS Fintech Accelerator Cohort 1 mwanzilishi. Mtaalamu mzuri na mwenye bidii na asili tofauti katika ujasiriamali, biashara, sheria, na muundo wa shirika. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Hardigree
  Scott Hardigree ni Mkurugenzi Mtendaji huko Alama ya alama, wakala wa uuzaji wa huduma kamili wa barua pepe na ushauri ulioko Orlando, FL. Scott anaweza kupatikana kwa scott@indiemark.com. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Stefan Des
  Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi mwenza huko LeadsBridge. Suite ya zana za kiotomatiki kwa Watangazaji wa Facebook. Matangazo ya Jamii na Uuzaji wa kupendeza. Pakua Stefan's Hacks ya Facebook ya Matangazo ya Insider. 
 	   tovuti  
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  Shawn Dickerson
  Shawn ana takriban miaka 20 ya uzoefu wa uuzaji na mahitaji ya uzalishaji, ikijumuisha kampuni za Fortune 1000, kampuni zinazoungwa mkono na ubia na waanzishaji wadogo. Shauku yake ya kuleta mbinu ya Agile kwa timu za uuzaji inang'aa katika mtazamo wake wa kuyapa mashirika mwonekano na zana zinazohitajika kukuza mapato na kutoa mahitaji. Kwa sasa Shawn ni Mkurugenzi wa Uuzaji wa Suluhu kwa kampuni ya programu ya Enterprise Work na Project Management inayotegemea wingu Mbele ya kazi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Donald
  Kama Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi wa Ubunifu wa Dijiti, Scott hutumia roho yake ya ujasiriamali, ubunifu na shauku kwa vitu vyote vya dijiti ili kupanua biashara yake kuwa shirika lisilo na utaalam. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Serban Enache
  Kwa zaidi ya uzoefu wa miaka 20 katika muundo na media mpya, Serban amethibitishwa kuwa mtendaji mwenye ujuzi, akifanikiwa kuchanganya uwezo wa ubunifu na mtendaji. Alianzisha Archiweb mnamo 1998, kiongozi aliyeshinda tuzo kati ya kampuni za usanifu wa wavuti huko SE Ulaya, na akafikiria wakala wa baadaye wa hisa katika mapema 2000. Kama Mkurugenzi wa Ubunifu wa Archiweb amesaidia kampuni nyingi kuanzisha au kuboresha uwepo wao mkondoni. Serban anashughulikia mkakati wa maendeleo ya biashara kwa Dreamtime, na inahusika sana katika shughuli za kila siku za jamii ya wavuti. Yeye ni mtaalam wa maono ambaye anaamini katika kuvuruga kanuni za biashara kutafuta chaguzi mpya. Alianza Dreamstime na kamera ya dijiti ya kizamani, ya sasa na ya zamani na mkusanyiko wake wa picha. Alifuata ndoto yake na sasa Dreamstime, mbali na kuwa wakala na biashara, ndio mahali pa kukusanyika kubwa kwa wapiga picha na wabunifu. 
 	   tovuti  
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  Samantha Gilbert
  Samantha R. Gilbert amekuwa akifanya kazi kama mwandishi wa habari katika wakala wa uchapishaji mkondoni huko New York, USA kwa miaka 2. Yeye pia ni mtaalam wa uandishi wa mada katika mada kama vile kublogi, sanaa ya kisasa, na elimu. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Sean Gordon
  Sean Gordon ana rekodi ya kina ya kuajiri, kuajiri, mafunzo, na kufungua talanta ya watu. Sean ilianzishwa vidREACH.io kufufua na kubinafsisha mawasiliano kupitia nguvu ya video. Sean ameunda njia mpya za biashara, kuamsha tamaduni za kampuni zilizodumaa, na kushauri mamia ya wafanyikazi ambao wameendelea kufanya mambo makubwa. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Steve Hartert
  Steve Hartert ni Afisa Mkuu wa Masoko huko JotForm, zana inayoongoza ya kuunda fomu mkondoni. Steve ana zaidi ya miaka 30 ya uzoefu wa usimamizi wa uuzaji na amefanya kazi na kampuni za Bahati 500 na waanzilishi. Ana shahada ya kwanza kutoka Chuo Kikuu cha California State Polytechnic, Pomona, na MBA kutoka Chuo Kikuu cha California State, San Bernardino. 
 	   tovuti  
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  Solomon Hedaya
  Mnamo 2021, Solomon Hedaya alijiunga na Fortress Brand, kiongeza kasi cha chapa ya kimataifa ambayo sasa imekuwa sehemu ya Front Row. Kama Afisa Mkuu wa Ukuaji, Solomon amekuwa sehemu muhimu ya juhudi za uunganishaji na ununuzi wa Front Row, akiongoza shughuli zote za ukuaji wa isokaboni kwenye jukwaa zima, ikijumuisha miamala ya M&A, mkakati wa muda mrefu, ubia, ubia, na uwekezaji. Kando na kutafuta na kufunga mikataba ya kimkakati iliyopelekea kile kinachojulikana sasa kama Front Row, Solomon alisaidia kuongoza mchakato wa kujumuisha kila mshirika chini ya mwavuli wa Mstari wa Mbele. 
 	   tovuti  
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  Uislamu wa Shafqat
  Shafqat Islam ndiye mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Karibu, chapa ya NewsCred. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Sheryl Jones
  Sheryl ni Mtaalam wa Uuzaji wa Sr. huko Uplers ambaye ana uzoefu mzuri wa kubuni safari za watumiaji zilizoainishwa vizuri katika uwanja wa uuzaji wa dijiti. Yeye hutumia utaalam wake wa uuzaji wa dijiti kusaidia biashara kuteka ROI muhimu. 
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  Samweli Kellett
  Ninaongoza timu ya yaliyomo katika Exponea (programu ya uuzaji ya kila mmoja, inayowezesha uzoefu wa wateja wa kibinafsi kwa kiwango), ambapo ninasimamia utengenezaji wa nakala za e-commerce na masomo ya kesi, pamoja na yaliyomo kwenye wavuti na hafla. Shauku yangu ni hadithi ya hadithi: Ninatafuta kila wakati njia mpya na za ubunifu za kuelezea mada ngumu. Wakati sipo kwenye dawati langu, ninafurahiya kucheza na kikundi changu cha ucheshi, kutazama filamu na runinga, na kupanga safari yangu ijayo. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Kolbert-Hyle
  Sam Kolbert-Hyle ni Rais & Mkurugenzi Mtendaji wa Brandlive. Brandlive husaidia chapa bora zaidi ulimwenguni kuunda hali ya matumizi ambayo huhamisha watu - kutoka kwa mikutano ya ndani ya ukumbi wa jiji na roho hadi hafla kuu za uuzaji ambazo huingiza mapato. Chini ya uongozi wa Sam, Brandlive imekua kutoka kwa wafanyakazi wachache hadi zaidi ya 150 na iliandaa matukio ya marquee kwa makampuni kama Nike, Nintendo, Ark Invest, The Wall Street Journal, Square, Google, GoPro, na Adidas, na iliorodheshwa #1 katika Live. Matukio kwenye orodha ya Makampuni Bunifu Zaidi katika 2021 na katika kitengo cha video ibuka mnamo 2022. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Steve Marcinuk
  Steve Marcinuk ni mtaalam wa mahusiano ya umma na uzoefu wa zaidi ya miaka 10. Yeye ndiye mwanzilishi mwenza na Mkuu wa Operesheni katika Mahusiano ya Akili, ambapo anahusika kikamilifu katika nyanja zote za uendeshaji na ukuaji wa kampuni - hii inatoka kwa kizazi cha teknolojia ya AI PR kwa jukwaa, hadi kwa huduma za mteja. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stephen Marshall
  Stephen Marshall ni Mkurugenzi wa Mkurugenzi Mtendaji wa Be Basic na uzoefu mkubwa katika uuzaji na huduma za kifedha huko Meridian, Idaho. Kazi yangu imeangaziwa na kutajwa katika anuwai ya uchapishaji, pamoja na Tweak Biz yako, Maarifa ya Biashara ya rununu, Nomiki za Jamii, Klabu ndogo ya Biz, Nishati ya Kati, Dzone, Jumuiya ya Biz, Blogi yake na zaidi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Melnick
  Sam Melnick ni VP wa Masoko huko Alokadia, kiongozi katika programu ya Usimamizi wa Utendaji wa Uuzaji, akisimamia zaidi ya $ 20B katika matumizi ya uuzaji hadi leo. Yeye ni mshindi wa kushinda tuzo na anayeshughulika na uchambuzi na uzoefu kama mtaalam wa uuzaji huko Vivox, mchambuzi wa tasnia ya CMO huko IDC, na msimamizi wa mafanikio ya wateja katika Injini za Latti. Sam ni mzungumzaji wa mara kwa mara kwenye hafla za tasnia ya uuzaji na mwandishi hodari wa utafiti wa uuzaji. Alitambuliwa kama mtaalamu wa teknolojia ya uuzaji wa 50 mwenye ushawishi mkubwa, pamoja na mmoja wa washawishi wa juu wa New England 40 katika yaliyomo na uuzaji wa dijiti. Sam ni mhitimu wa Shule ya Usimamizi ya Isenberg ya UMass Amherst. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stephen Morgan
  Mwanzilishi mwenza wa biashara ya mabadiliko ya dijiti, Squiz. Squiz ni mmoja wa watoa huduma wa ulimwengu wa suluhisho zinazoongoza kwa wavuti. Inashauriana, inaunda na inasimamia wavuti zinazohusika na matumizi ya mkondoni kutumia bidhaa zetu za wazi za Usimamizi wa Uzoefu wa Wavuti, Suiz ya Suiz. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Sameer Narula
  Sameer amekuwa na Manthan kwa karibu miaka 7 akiongoza usimamizi wa bidhaa kwa mistari mingi ya bidhaa. Katika jukumu hili, anawajibika kwa usimamizi kamili wa bidhaa za maisha kutoka kwa kuzaa, ukuaji hadi kupitishwa. Kwa ujumla, Sameer ana uzoefu wa miaka 20+ aliyebobea katika kutoa suluhisho za teknolojia inayoongozwa na teknolojia katikati ya biashara kubwa. Ana uzoefu mkubwa wa kufanya kazi na kampuni za teknolojia ya niche / anza katika kuanzisha au uwezo wa wanachama wa timu ya msingi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sanket Patel
  Sanket Patel ndiye Mwanzilishi na Mkurugenzi wa Blurbpoint Media, SEO, na kampuni ya uuzaji wa dijiti. Shauku yake ya kusaidia watu katika nyanja zote za uuzaji mkondoni inapita katika chanjo ya tasnia ya wataalam anayotoa. Yeye ni mtaalam wa uuzaji wa Mtandao, Uboreshaji wa Injini za Utaftaji, Media ya Jamii, Uuzaji wa Ushirika, Uuzaji wa B2B, Matangazo ya Mtandaoni ya Google, Yahoo na MSN. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Sharat Potharaju
  Sharat Potharaju ndiye mwanzilishi-Mwenza na Mkurugenzi Mtendaji wa Beaconstac, anayehusika na kuunda mkakati wa jumla na utekelezaji. Sharat imejitolea kufikia maono ya Beaconstac ili kuwezesha muunganisho wa kidijitali na kila kitu halisi na mahali kwenye sayari. Kabla ya kazi yake ya ujasiriamali, Sharat alitumia miaka michache kufanya kazi katika benki ya uwekezaji katika Merrill Lynch huko New York. Sharat ana shahada ya uzamili katika usimamizi wa uhandisi kutoka Chuo Kikuu cha Duke na shahada ya kwanza ya uhandisi kutoka Taasisi ya Teknolojia ya India (IIT) Madras. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sridhar Ramanathan
  Sridhar Ramanathan anahudumu kama mwanzilishi mwenza na COO wa Kikundi cha Aventi, wakala wa uuzaji wa bidhaa zinazohitajika unaojitolea kuleta talanta ya ubora wa kimataifa ya kwenda sokoni kwa wateja wa teknolojia ya juu wa B2B. Sridhar ana uzoefu wa miaka 20+ katika kampuni za teknolojia - kutoka kwa kampuni zinazoanza hadi kampuni za chip za bluu. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sudip Saha
  Sudip Saha, COO ya Ufahamu wa Soko la Baadaye, utafiti wa soko linaloshinda tuzo na kampuni ya ushauri. Mtaalam wa biashara anayelenga ukuaji na uzoefu mkubwa katika utafiti wa soko na usimamizi wa mradi katika wima katika APAC, EMEA, na Amerika, Sudip ni mwamini mwenye nguvu na mtetezi wa suluhisho zenye msingi wa ubunifu, na mkazo katika kuunda suluhisho zilizobinafsishwa ili kukidhi mahitaji anuwai ya mteja. . 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sarah Saker
  Sarah Saker ni mkufunzi wa biashara na mwandishi wa kujitegemea anayejishughulisha na kusaidia michakato ya usanidi wa SMBs kwa msaada wa wateja na ukuaji wa kutabirika. Wakati sio kuandika au kufundisha, Sarah anaweza kupatikana kwenye shamba lake (dogo, lakini linakua!) Shamba la familia. Unganisha na Sarah kwenye kuhusu.me/ssaker kwa msaada wa kufundisha au kuandika. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Samir Sampat
  Samir Sampat ni Mshirika wa Masoko na Matukio Smith.ai. Wapokezi pepe wa Smith.ai 24/7 na mawakala wa gumzo la moja kwa moja hunasa na kubadilisha miongozo kupitia simu, gumzo la tovuti, maandishi na Facebook. Unaweza kufuata Smith.ai kwenye Twitter, Facebook, LinkedIn, na YouTube. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Schoeneberger
  Scott Schoeneberger ni mshirika mkuu katika Bluewater, kampuni ya teknolojia ya kubuni-mbele ambayo husaidia kusaidia usimulizi wa hadithi kwenye turubai za kidijitali na halisi. Inabobea katika ujumuishaji na huduma za teknolojia ya hafla, Bluewater huunda nyakati za uzoefu kwa chapa, miradi yao na hafla. Scott imechapishwa katika Eventbrite, Mjasiriamali, na Baraza la Mawasiliano la Forbes. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shawn Schwegman
  Shawn Schwegman ndiye Mwanzilishi mwenza na Afisa Mkakati Mkuu wa DemandJump. Shawn hapo awali alifanya kazi na Overstock.com, ChaCha, Sally Beauty, Target, NewEgg, eToys, Cisco, Costco, na zaidi. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sabrina Sedicot
  Sabrina Sedicot ni mfanyabiashara mwenye uzoefu, anayezingatia mambo yote ya kidijitali. Anafanya kazi Appnova, wakala wa ubunifu wa ubunifu ulioko London na Roma. Anafanya kazi kwenye miradi katika muundo wa UX/UI, eCommerce, Branding & Content Production. Amehamasishwa na aina zote za usimulizi wa hadithi dijitali na anapenda kuunda masuluhisho maalum ambayo yanaweza kutoa uzoefu ili kuunda chapa. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sumiya Sha
  Sumiya ndiye mwandishi wa wavuti Vyombo vya habari vilivyopendwa. Kama mwandishi wa yaliyomo, Sumiya amejaribu miundo mingi ya wavuti na anatarajia kuzishiriki na wasomaji wake. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Suzi Shapiro
  Suzi Shapiro ametumia maisha yake yote kujifunza juu ya jinsi watu wanavyofanya kazi na jinsi ya kutumia habari hii kufanya maisha yao kuwa bora. Suzi ana uzoefu wa miaka mingi kama profesa wa Saikolojia na Informatics na kama Mtafiti wa Uzoefu wa Mtumiaji na amefanya kazi na watu kutoka biashara anuwai, kutoka Ufundi hadi Fedha hadi Tiba hadi Elimu. Suzi kwa sasa ni Mshauri Mkuu wa Uzoefu wa Mtumiaji na GravityDrive. Mbinu zao za Usanifu wa Uzoefu wa Mtumiaji zinaweza kuboresha michakato, huduma na bidhaa. Pia ana jukumu la kuendeleza mafunzo kwa watu wanaotaka kuboresha michakato ya Usanifu wa Uzoefu wa watumiaji katika kampuni zao. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Stephanie Shreve
  Stephanie Shreve ni Makamu wa Rais wa Ushirikiano wa Washirika katika PowerChord. Yeye ni mtendaji wa programu na uuzaji wa kidijitali aliye na uzoefu wa miaka 20+ akiongoza timu zinazofanya vizuri ili kusaidia chapa za kimataifa na washirika wa kimkakati. Akiwa na rekodi ya utendakazi, Stephanie hujitahidi kujenga uhusiano thabiti na wateja ili kuunda masuluhisho yanayoleta matokeo ya biashara. Anakumbatia fursa zinazotolewa na teknolojia zinazoibukia kufikia masoko mapya na kukuza biashara. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stefanie Siclot
  Stefanie Siclot ni sehemu ya timu ya SEO katika Roketi ya Ukuaji, wakala wa uuzaji wa kidijitali ulioko Los Angeles. Ana jukumu la kuongeza ubora na wingi wa trafiki ya tovuti ambayo inamaanisha furaha kwake. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Smith
  Sam Smith ni Mwanzilishi-Mwenza na CTO huko Demanwell, jukwaa la SEO la msingi la Indianapolis ambalo linachanganya AI generative, data ya SEO, na ubinafsishaji ili kukuza ukuaji wa mapato ya kikaboni. Sam ni mjenzi wa muda mrefu wa suluhu za teknolojia kwa wauzaji bidhaa za kidijitali na anataka uwe na siku nyingi sana. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stefan Smulders
  Mjasiriamali wa SaaS | Mwanzilishi wa programu salama zaidi ya walimwengu kwa LinkedIn Automation /Expandi.io | kwa zaidi ya miaka 5 Mwanzilishi wa LeadExpress.nl 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Senraj Soundar
  Senraj anaongoza timu ya usimamizi huko UnganishaKiongozi kuelekea lengo la msingi la "ubora wa uhandisi na huduma kubwa kwa wateja". Kabla ya ConnectLeader, alianzisha kampuni mbili zilizofanikiwa za huduma za programu ambazo ziliajiri wafanyikazi zaidi ya mia moja Amerika na kutengeneza bidhaa za programu za hali ya juu kwa wateja. Senraj alipata MS katika digrii ya Sayansi ya Kompyuta (na heshima kubwa zaidi) kutoka Chuo Kikuu cha Massachusetts na digrii ya BS katika Uhandisi wa Umeme kutoka Chuo Kikuu cha Anna, Chennai, India. Mnamo 1992, Senraj alipokea tuzo maarufu ya "Teknolojia ya Kitaifa" kutoka kwa Rais wa India kwa uvumbuzi bora nchini. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Stephanie Sperry
  Stephanie Sperry ni Mkurugenzi Mkuu wa Masoko huko Huduma ya Rasilimali. Uzoefu wake na maarifa kwa nafasi ya kipekee Sperry ili kuongeza uwezo wake kuhakikisha HudumaSource inazingatia kuboresha safari ya mteja kwa wateja wa kampuni. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Shirley Stark
  Shirley Stark kwa sasa anafanya kazi katika InfoCleance kama Kiongozi wa Timu ya Masoko. Ana uzoefu wa kutosha katika uuzaji wa B2B na anapenda kuandika blogi, vidokezo, kusoma nakala za b2b, Kuunda mikakati ya Biashara na kusafiri. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sean Sullivan
  Sean Sullivan ni mwenyeji wa Kubadilisha Kahawa. Wakati hayuko podcasting, unaweza kumpata Sean kwenye hafla za mitandao, hafla za kitamaduni, na maduka ya kahawa akinukuu sinema nyingi. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Steve Kremer
  Steve anajielezea kama "nchi kidogo, rock-n-roll" kama techie na muuzaji. Aliacha WISH-TV nyuma mnamo 1995 na kuwa mmoja wa wabunifu wa kwanza wa Wavuti na washauri wa Indy. Njiani alifanya kazi kwa startups ikiwa ni pamoja na iProperty.com, Narrowline, OneCall Internet, Vontoo, ChaCha ambapo alikuwa mfanyakazi #4 na kwa sasa ni Mkurugenzi wa Matangazo ya Mtandao wa ChaCha. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Suzi Tripp
  Suzi Tripp alijiunga na Brooks Bell mnamo 2011, akisimamia na kukuza mipango ya majaribio ya orodha yao inayopanuka ya kampuni za biashara. Katika jukumu lake la sasa kama VP of Insights, Suzi anaweza kuendelea na shauku yake ya kutengeneza mikakati ya majaribio yenye athari na kufunua ufahamu wa maana wa wateja kutatua shida ngumu za biashara. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shannon Tucker
  Shannon ni mtaalamu wa mahusiano ya umma aliye na uzoefu ambaye hupata wateja kwenye habari. Shannon anaamini katika nguvu ya uhusiano jumuishi wa umma kwa kuchanganya media zilizopatikana, zilizolipwa, na zinazomilikiwa. Shannon ni Mkurugenzi Mwandamizi Uhusiano wa Vyombo vya Habari katika SSPR. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Samantha Ulita
  Samantha Ulita ni Mkurugenzi wa Ukaguzi wa Wateja wa Mtandaoni katika Cyberbacker, mtoa huduma anayeongoza wa huduma pepe za msaidizi duniani kote. Kwa dhamira thabiti ya kuridhika kwa mteja nyuma ya safari ya maoni ya mteja wa Cyberbacker, Ulita anasuka pamoja mfululizo wa maoni ambayo yanatetea sauti za wamiliki wa biashara nchini Amerika Kaskazini na Wana Cyberbackers waliojitolea nchini Ufilipino ambao wanasisitiza mafanikio ya kampuni. Utaalam wake unaenea hadi ufuatiliaji wa kila siku wa tovuti, kukumbatia maoni chanya na hasi, na anafanya vyema katika kushughulikia mawasiliano kwa ustadi wakati wa changamoto. Anaangalia kwa uangalifu mapigo ya moyo ya mitandao ya kijamii na kwa ustadi hubadilisha hisia kuwa mikakati ya vitendo, kukuza uwazi, ukuaji, na hali ya umoja isiyo na kifani ndani ya jumuiya mbalimbali za Cyberbacker. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Vaughan
  Scott Vaughan, CMO wa Kuunganisha, inaongoza mkakati wa kampuni ya kwenda sokoni na inalenga katika kutambua na kuendeleza msingi wa wateja unaokua kwa kasi wa kampuni na uhusiano wa soko. Shauku yake inalenga katika kufungua uwezo wa masoko, vyombo vya habari na teknolojia ili kuendesha biashara na thamani ya wateja. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Suzy Viola
  Suzy Viola ni mtaalam wa uuzaji wa media ya kijamii na mpiga picha. Anapenda kushiriki maarifa na masilahi yake kwa kila mtu ambayo humwongoza kuwa mwandishi wa kujitegemea. Na Oh! Yeye pia ni msafiri. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Steve Weiss
  Steve Weiss ni Mkurugenzi Mtendaji wa Tuliza na mjasiriamali wa maisha yote na muuzaji wa mtandao. Tangu kuanza biashara yake ya kwanza ya mamilioni ya dola wakati bado ni kijana, Steve amefuata fursa bora za biashara mkondoni, kwa sasa anazingatia jukwaa la matangazo la Facebook. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Smith Willas
  Smith Willas ni mwandishi wa kujitegemea, blogger, na mwandishi wa habari wa dijiti. Ana digrii ya usimamizi katika Ugavi na Usimamizi wa Uendeshaji na Uuzaji na anajivunia historia anuwai katika media ya dijiti. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Sarah Williams
  Sarah Williams ni mjasiriamali wa Berlin, akiuza mtaalam katika mawasiliano ya mkondoni. Angalia kuanza kwake kupendeza kwa dijiti - Jarida la Wingman - jarida la mtindo wa maisha mkondoni kwa wanaume. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Suzie Wilson
  Suzies anajiita WordPressaholic ambaye anapenda kuandika kwa watumiaji wa WordPress. Kabla ya kuhamia kwa mwandishi wa yaliyomo, alikuwa mtafiti wa yaliyomo na maarifa ya SEO. Suzie sasa ni mashine ya kuandika yaliyomo juu ya programu-jalizi za WordPress na mafunzo ambayo bado anaamini kuwa atakuwa mwanaanga siku moja. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Sofia Wilton
  Sofia Wilton ni mwandishi wa habari na taaluma lakini anaandika hadithi fupi kwa wakati wake wa ziada. Hadithi zake zinachapishwa katika magazeti ya ndani na zinatambuliwa vizuri kwa hadithi zake za kupendeza. Anaandika pia blogi za Ziwa B2B kuhusiana na mambo ya sasa. Kama mwandishi mwenye shauku, yeye hutumia wakati wake wote wa bure kuandika. Anaishi New York lakini anasafiri wakati mwingi kwa sababu ya taaluma yake. Hii inampa nafasi ya kuchunguza maeneo mapya na pia kujumuisha uzoefu wake katika hadithi zake kutoa hali halisi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Stacey Ajabu
  Stacey Wonder ni muuzaji mwenye uzoefu wa maandishi na mwandishi wa kujitegemea. Stacey ameunda machapisho mengi ya blogi kwa milenia kwenye mada zinazohusiana na elimu, maendeleo ya kibinafsi, kazi, na uuzaji. Stacey kila wakati hujaribu kukuza ustadi wake wa kitaalam na kushiriki mazoea bora na wengine. Wakati sio busy na miradi yake, Stacey anaandika hadithi fupi za upelelezi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Sammy Zhou
  Sammy ni muuzaji wa dijiti na mpenda picha na upigaji picha za video. Yeye hujaribu kila wakati kutafuta kitu kipya katika yaliyomo na anapenda kugawana vidokezo na ujanja kwenye uuzaji. Inafanya kazi kwa FlexClip, anapenda kila kitu kinachohusiana na utengenezaji wa video. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Sean Zinsmeister
  Sean ufundi nafasi, ujumbe na mkakati wa jumla wa kwenda kwa soko kwa Infer's trove ya mifano ya uchambuzi ya kizazi kijacho. Mara baada ya kuridhika kukisia mteja mwenyewe, Sean alijiunga na Infer kutoka Nitro, kampuni ya programu ya usimamizi wa hati inayotegemea San Francisco, ambapo aliunda na kuongoza timu ya uuzaji inayoshinda tuzo. Sean ana digrii za juu kutoka Shule ya Biashara ya Suffolk Sawyer na Kaskazini mashariki mtawaliwa katika uuzaji mkakati na usimamizi wa miradi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Taulbee Jackson
  Taulbee Jackson ni Rais / Mkurugenzi Mtendaji wa Raidious Digital Content Services. Raidious ni kampuni ya uuzaji ya dijiti iliyojengwa kutengeneza, kusimamia, kudhibiti, kupima na kupima yaliyomo mkondoni na mazungumzo kwa wakati halisi, ikitumia timu ya mikakati, waandishi, wahariri, watayarishaji, na waandishi ambao hufanya kazi kama timu ya habari ya CNN ya chapa. Pata maelezo zaidi kwenye raidious.com. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Tony Barbagallo
  Tony ni CMO wa Clustrix, hifadhidata inayoongoza ya SQL iliyoundwa kwa ajili ya wingu na hifadhidata ya kwanza iliyojengwa mahususi ili kukidhi mahitaji ya kuongeza mapato, utendaji na upatikanaji wa tovuti za leo za biashara ya mtandaoni. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Beveridge
  Tim ni mshauri anayeongoza wa kimkakati na uzoefu wa zaidi ya miaka 20 akifanya kazi kwenye makutano ya uuzaji na teknolojia. Akiwa na hamu ya kuendesha uzoefu mzuri wa wateja na matokeo yenye nguvu ya biashara, Tim alijiunga na Silverbullet kama GM ya Ushauri wa Kimkakati mnamo Desemba 2019. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Beyer
  Tim Beyer ni COO wa kimataifa wa kukuza teknolojia Biashara Sana, na kwa sasa yuko NYC kama Rais na Mkurugenzi Mtendaji wa eneo la Amerika. Tim ana Shahada ya Kwanza katika Utawala wa Biashara wa Kimataifa na Shahada mbili za Uzamili katika Fedha (MSc) na Sheria ya Fedha (LLM). 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Thomas Brodbeck
  Tom Brodbeck ni Mkubwa Mkakati wa dijiti na Kiongozi wa Timu ya Dijiti huko Hirons, wakala wa uuzaji kamili wa huduma huko Indianapolis. Uzoefu wake umezingatia SEO, uuzaji wa dijiti, uuzaji wa wavuti, na utengenezaji wa sauti / video. Pia ameonyeshwa kwenye Jamii Media Leo na Jarida la Injini ya Utafutaji. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Tony Brown
  Tony ana uzoefu wa miaka 25 katika data na uchanganuzi, unaolenga kufikia matokeo bora ya biashara. Ameshikilia majukumu ya juu katika Kundi la Benki la Lloyds na Teradata. Mnamo 2018 alianzisha mpango wa kuanzisha data na uchanganuzi, Prickly Cactus, ambao ulipatikana na suluhisho za D4T4 mnamo Julai 2021. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Troy Burk
  Troy Burk, Mkurugenzi Mtendaji na Mwanzilishi wa Haki ya Kuingiliana, ni kiongozi anayetambuliwa wa mawazo na msemaji juu ya mada ya uuzaji wa baiskeli ya maisha, uuzaji wa uuzaji, bao la kuongoza na kulea, na uuzaji wa barua pepe Troy alipata digrii ya shahada ya kwanza kutoka Chuo Kikuu cha Ball State. Anaishi Indianapolis na mkewe na watoto wake watatu ambapo anafanya kazi katika Kamati ya Uuzaji ya Uanachama ya Jumuiya ya Greater Indianapolis na anahusika na michezo ya vijana. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Taylor Chrisman
  Taylor Chrisman ni sehemu ya timu ya Uuzaji wa Yaliyomo huko Uuzaji wa Dijiti ya Nguvu. Ana shauku ya kusimulia hadithi za chapa kupitia maudhui shirikishi na ya kuvutia na majukwaa ya mitandao ya kijamii. Taylor ni mwandamizi katika Chuo Kikuu cha San Diego akisomea Masoko. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Thibaud Clement
  Thibaud Clement ndiye Afisa Mtendaji Mkuu na Mwanzilishi mwenza wa Loomly. Tangu kuhitimu kutoka Grenoble Ecole de Management, Ufaransa na Chuo Kikuu cha Ottawa, Canada nyuma mnamo 2011, Clement amefanya kazi na mkewe na mshirika wa biashara, Noemie, akizindua biashara nne zilizofanikiwa. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Thibaut de Lataillade
  Thibaut De Lataillade, GetApp GVP, ana zaidi ya uzoefu wa miaka 25 katika usimamizi wa biashara, mauzo, na uuzaji chini ya ukanda wake. Ana rekodi iliyothibitishwa katika wingu, uhamaji, uuzaji wa dijiti, CRM, uuzaji, uuzaji, na mikakati ya ukuaji. Thibaut ameshikilia nyadhifa za usimamizi na utendaji katika kampuni kubwa za teknolojia kama vile Cegedim na SAP. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ted Dhanik
  Ted Dhanik ni Mkurugenzi Mtendaji na mwanzilishi mwenza wa kujishughulisha: BDR, Inc Ted hutumika kama Afisa Mtendaji Mkuu anayesimamia uuzaji mkakati, uuzaji na ukuzaji wa biashara, usimamizi wa uhusiano wa mteja na upatikanaji wa yaliyomo. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Tim Duncan
  Tim Duncan ni Miongozo ya Mazoea ya Ukuaji wa Bidhaa katika Roketi ya Chupa, ikilenga kusaidia bidhaa kuongeza vitendo vya thamani ndani ya uzoefu wao wa wateja kupitia utaftaji wa ununuzi, ubadilishaji, ujumuishaji na metriki za utunzaji. Kabla ya Roketi ya chupa, Tim alifanya kazi katika IBM kama Mshauri wa Usimamizi wa Mchakato wa Biashara, na alihitimu kutoka Chuo Kikuu cha Oklahoma na digrii katika Uhandisi wa Kiraia. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Flint
  Tim Flint ni Rais wa Takwimu za Flint, wakala wa dijiti umezingatia media ya kulipwa mkondoni, uchambuzi wa wavuti, na uboreshaji wa kiwango cha ubadilishaji kwa kampuni kubwa na ndogo. Yeye pia ndiye mwanzilishi wa Smartups Indy, kikundi cha kukutana kila mwezi ambacho hufundisha waanzilishi wa mwanzo na wauzaji wanaofanya kazi kwa wanaoanza jinsi ya kukuza biashara zao vizuri. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Tyler Foster
  Tyler Foster ni CTO na mwanzilishi mwenza katika Evolv AI, ambapo anaongoza maendeleo, utafiti, uzoefu wa mtumiaji, na shughuli za kiufundi. Analeta uzoefu wa miaka 20, akiwa amefanya kazi Sentient Technologies, Cloudera, Apollo Group, na Intel. Tyler hutumia uwezo wa kujifunza kwa mashine ili kubadilisha jinsi chapa za majaribio kwenye chaneli za kidijitali. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tricia Gellman
  Tricia Gellman ni CMO wa Drift, jukwaa la kuongeza kasi ya mapato. 3x CMO (zamani wa Checkr na Salesforce Canada), Tricia ndiye mwandishi wa CMO 3.0 jarida la kila mwezi, na mwenyeji wa Podcast ya Mazungumzo ya CMO. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Thor Schrock
  Chini ya uongozi wa Thor, Kampuni ya Kompyuta ya Schrock Innovations imepigiwa kura kampuni ya kujitegemea ya # 1 ya kukarabati kompyuta ya Lincoln kila mwaka tangu 2001 katika soko na washindani wengi wenye fujo. Thor alikua Ubunifu wa Schrock kutoka ukingoni mwa kufilisika mnamo 2004 hadi $ 1.5 milioni kwa nyumba ya nguvu ya huduma mnamo 2009 na maeneo ya Omaha na Lincoln, NE. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Hickle
  Na asili tofauti tofauti kutoka uchumi hadi ucheshi, Tim Hickle amepata nyumba bora katika nafasi ya uuzaji wa dijiti. Leo, Tim ni Mkakati wa Uuzaji wa Dijiti wa Ubunifu wa Miles. Lengo lake kuu ni kusaidia kampuni inayokua ya chapa kujenga orodha ya matoleo ya huduma za dijiti karibu na utaalam wake, pamoja na uuzaji wa ndani, kukuza barua pepe, na biashara ya kijamii. Ikiwa unataka kuungana, jisikie huru kupiga Tim barua pepe kwa TimHickle@gmail.com au unganisha kwenye Twitter @TimHickle 
 
 
 
 
 
	    
  
  Todd Johnson
  Todd Johnson ni mkurugenzi wa akaunti ya Emerald Colour, na zaidi ya muongo mmoja wa uzoefu katika tasnia ya ubunifu, kubuni na kuchapisha. Amevutia chapa kuu za kitaifa na kimataifa kwa orodha ya rangi ya Emerald inaendelea kuongoza ukuaji wa wakala. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tara Kelly
  Mzushi mzushi, mwandishi aliyechapishwa na mwanzilishi, rais na Mkurugenzi Mtendaji wa Programu ya SPLICE, Tara anapenda sana uwezo wa teknolojia kubadilisha maisha kuwa bora. Amekuwa akielekeza imani hiyo mara kwa mara katika kukuza teknolojia zinazoongeza shughuli, kuwezesha utoaji bora wa huduma, na kuboresha uzoefu wa wateja. Hii imesababisha kuundwa kwa kampuni tatu za uzoefu wa wateja na kugeuza wazo la ubunifu kuwa teknolojia ya hati miliki, ya wamiliki ambayo hutumia mito ya data kuunda ujumbe wa kibinafsi, wa kiotomatiki. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Krozek
  Tim Krozek ndiye Mkurugenzi Mtendaji wa Boost Media, soko kuu la ubunifu wa matangazo ya kidijitali. Kabla ya Boost Media, Krozek alikuwa na jukumu la Efficient Frontier's mapato ya kimataifa na juhudi za kupata mteja. Alisaidia kukuza timu ya asili ya watu 15 hadi wafanyikazi 220 na mapato zaidi ya $ 40 milioni. Frontier bora baadaye ingenunuliwa na Adobe (NASDAQ: ADBE). Pia aliendesha mauzo ya kimataifa ya Support.com na maendeleo ya biashara, usimamizi wa programu, na huduma za mteja. Baadaye alisimamia juhudi za kuzalisha mapato za Flite.com kwa chapa yake, wakala na biashara ya wachapishaji. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Kuhr
  Tom Kuhr ni mtendaji mkakati wa uuzaji na asili kubwa katika uuzaji wa dijiti, shughuli za mapato, na media ya kijamii. Yeye ni mkongwe wa kuanza kwa mafanikio na amesaidia kukuza mtaji, kujenga timu zenye kiwango cha ulimwengu, na kuunda mipango ya uuzaji na maendeleo ya biashara ambayo ilikuza ukuaji wa haraka. Kama CMO ya nzi wa kijani, anafanya kazi kwa karibu na michezo, media, chapa za watumiaji, na franchise kusanikisha na kuongeza mipango ya uuzaji ya nguvu. Inawakilisha sauti ya mteja, bidhaa za Tom za kushinda tuzo na uzoefu wa kipekee wa wateja umesababisha njia nyingi za kufanikiwa kupitia IPO na upatikanaji. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Lemke
  Tim Lemke anaongoza taaluma ya teknolojia ya uzoefu huko Barefoot, ambayo inajumuisha timu ya wasanifu wa suluhisho, wanateknolojia wa uuzaji, wasanidi programu na wachambuzi wa biashara. Yeye na timu yake wana jukumu la kubadilisha dhana za ubunifu kuwa uzoefu wa kidijitali uliounganishwa, wa njia mbalimbali. Hii ni pamoja na muundo wa suluhisho la teknolojia, utekelezaji wa jukwaa, uundaji wa nambari maalum, uboreshaji wa uuzaji, uidhinishaji wa maudhui, ubinafsishaji na utumaji barua pepe. Anashughulikia kazi kutoka kwa mtazamo wa uzoefu-kwanza, kumaanisha kwamba anazingatia mtumiaji na kuunda suluhisho la teknolojia ili kuunda matumizi bora kwa mtumiaji huyo badala ya kuruhusu teknolojia kuamuru suluhu. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Mkejeli wa Terri
  Terri Mock ni Afisa Mkuu wa Reveue wa Ve Interactive, mtoa huduma ya matangazo ya dijiti na huduma za uuzaji kwa zaidi ya kampuni 10,000 za e-commerce ulimwenguni. Dhihaka ana uzoefu zaidi ya miongo miwili kama kiongozi mtendaji, akiwa na lengo la kukuza ukuaji wa mapato, kuunda mikakati ya kwenda sokoni na kuongeza shughuli za biashara kwa kampuni za teknolojia. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Tom Mucklow
  Tom Mucklow anaongoza Anwani Timu katika kutoa suluhisho kamili na nzuri kwa ununuzi mkondoni na usumbufu wa uwasilishaji nchini Merika Jukwaa la uthibitishaji wa anwani ya kiwango cha juu huboresha na kurekebisha mchakato wa kukagua wauzaji wa mkondoni na wateja wao kwa kujaza habari za anwani, kupunguza matokeo na kila kitufe, na kudhibitisha data sahihi ya anwani kwa zaidi ya nchi 240 ulimwenguni. Kama kiongozi wa Addressy, Tom anafanya kazi ya kuwasilisha uokoaji wa gharama, uzoefu wa watumiaji, na faida za ubora wa data ya teknolojia ya uthibitishaji wa anwani kwa biashara kote Amerika. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Thea C. Myhrvold
  Thea C. Myrhvold ni mwanzilishi anayetambulika ulimwenguni na Mkurugenzi Mtendaji wa GETBee, jukwaa la kugawana maarifa la B2B iliyoundwa kuboresha uzoefu wa ununuzi wa watumiaji na kubadilisha hali ya baadaye ya kazi. Akiwa na rekodi ya kufanikiwa katika teknolojia na uvumbuzi kwa zaidi ya miaka 10, anajulikana kwa uongozi wenye nguvu na ujuzi wa mawasiliano na uwezo wa kiasili wa kujenga na kuongeza kiwango cha kuanza kwa teknolojia. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tori Atkinson
  Tori Atkinson ni mtengenezaji wa yaliyomo kwa Msaada wa Uuzaji wa Sinso, kusaidia maduka ya kujitegemea na rahisi kuwezesha biashara zao kupata faida zaidi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Tony Patrick
  Tony Patrick ni mkurugenzi wa SEO na uchanganuzi wa Maudhui ya Intero Digital & PR Divisheni, ambayo hapo awali ilikuwa Influence & Co. Intero Digital ni wakala wa uuzaji wa huduma kamili wa kidijitali ambao Kitengo cha Maudhui na PR husaidia biashara kuboresha kizazi chao kikuu, SEO, kuwezesha mauzo, na uongozi wa mawazo - yote yanaendeshwa na uuzaji wa maudhui na PR. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Piazza
  Tim Piazza ni mshirika wa Social Life Marketing na mwanzilishi wa ProSocialTools.com, rasilimali ndogo ya biashara ya kufikia wateja wa ndani kwa kutumia mitandao ya kijamii na uuzaji wa simu. Wakati hatengenezi suluhu za kiubunifu zinazoharakisha michakato ya biashara, Tim anapenda kucheza mandolini na fanicha za ufundi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tyson Haraka
  Tyson Quick ndiye Mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Instapage, kiongozi katika uboreshaji wa baada ya kubofya. Alianzisha Instapage mnamo 2012 baada ya kuona jinsi wauzaji na wafanyabiashara wa ukuaji walipoteza pesa katika kutofanya vizuri kampeni za matangazo. Tangu wakati huo maono yake yamekuwa kuunda safu ya bidhaa za utaftaji wa baada ya kubofya ambazo huongeza faida kupitia ubinafsishaji wa matangazo. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Travis Smith
  Travis alizaliwa na kukulia katika nchi ya mbali iitwayo Nebraska, na baada ya kwenda vyuo vikuu huko Missouri, alimaliza MBA yake na Masters ya Saikolojia ya Jamii katika Chuo Kikuu cha Ball State. Travis amekuwa vitu vingi, pamoja na mpiga picha, mkufunzi, disc ya mchezo wa kukokotoa, mfanyabiashara anayesimamia, barista, mtalii anayehamahama, msanii wa sandwich, msanii wa sandwich, meneja wa ofisi, mtafiti, mada ya utafiti, lackey ya HR, na meneja wa mradi, yote ambayo yamemuandaa kwa jukumu la Mchambuzi wa Uzoefu wa Mtumiaji. Kwa Tuitive, anasimamia utafiti wa watumiaji, upimaji wa watumiaji, uundaji wa mitindo ya watumiaji, kukusanya mahitaji, na kumuweka mwanadamu katika muundo wa kibinadamu. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Tetyana Seredyuk
  Tetyana Seredyuk, PhD, ni mwanzilishi mwenza na Afisa Mkuu wa Mikakati katika kisanduku cha vlog, Mkuu wa Kikundi cha Masoko huko Noosphere, na Mshauri Mkuu katika makampuni kadhaa ya masoko na teknolojia ya juu. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Siani
  Tom ni mtaalam wa uuzaji mkondoni na zaidi ya uzoefu wa miaka 5 katika tasnia hii ya dijiti. Yeye pia anashirikiana na chapa zingine zinazojulikana ili kutoa trafiki, kuunda faneli za mauzo, na kuongeza mauzo mkondoni. Ameandika idadi kubwa ya nakala juu ya uuzaji wa media ya kijamii, uuzaji wa chapa, kublogi, kujulikana kwa utaftaji, n.k. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tanya Singh
  Tanya ni muuzaji mashuhuri wa yaliyomo ambaye ana uzoefu zaidi ya miaka mitano katika teknolojia zinazoibuka kama blockchain, Flutter, Mtandao wa Vitu katika uwanja wa maendeleo ya matumizi ya rununu. Katika miaka yote hii, alifuata kwa karibu tasnia ya teknolojia na sasa anaandika juu ya matukio ya hivi karibuni yanayotokea katika ulimwengu wa maombi. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Thomas kali
  Thomas Stern ni makamu mkuu wa rais wa huduma za wateja huko ZOG Digital, ameshinda tuzo nyingi kwa kampeni za kimkakati za dijiti kutoka Gannett Co Inc., ni mwanachama wa bodi ya Search Engine Marketing Professional Organisation (SEMPO) Arizona, na ana vyeti vingi vya Google. Stern ana BA katika Mkakati wa Mawasiliano kutoka Chuo Kikuu cha Kansas, na ana Cheti cha Masters katika Uuzaji wa Mtandao kutoka Chuo Kikuu cha San Francisco. Katika wakati wake wa bure, Stern anafurahiya kutembea, baiskeli na kusafiri. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tav Tepfer
  Akiwa Afisa Mkuu wa Biashara wa Jabmo, Tav Tepfer anaongoza Uuzaji wa kampuni duniani kote, Mafanikio ya Wateja na Uendeshaji wa Huduma Zinazosimamiwa. Yeye ni mtendaji wa kimataifa wa SaaS aliye na uzoefu na uzoefu wa zaidi ya miaka 15 katika programu ya biashara ikijumuisha Hati, Zilliant, IBM na Oracle. Tav ni mkimbiaji mahiri, anafurahia kucheza dansi za nchi, na huwaandalia marafiki zake tafrija ya mara kwa mara huko Austin, Texas. Tav ni mhitimu wa Chuo Kikuu cha Texas Woman na Shahada ya Sayansi katika Hisabati. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Treanor
  Tom Treanor ndiye Afisa Mkuu wa Masoko katika Takwimu za Hazina, ambapo huendesha uhamasishaji kwa suluhisho la biashara ya kampuni ya CDP (jukwaa la data ya wateja). Tom alipata MBA kutoka Shule ya Biashara ya Wharton, na pia Mwalimu wa Sanaa katika Mafunzo ya Kimataifa kutoka Chuo Kikuu cha Pennsylvania. 
 	   tovuti  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Maporomoko ya maji
  Tom Waterfall ni Mkurugenzi wa Ufumbuzi wa Biashara kwa EMEA na APAC huko Webtrends. Anawajibika kwa kutoa mikakati ya kuongeza kiwango cha 360 kwa wateja, kuongeza ubadilishaji wa tovuti yao na uuzaji wa ROI. Kama mtaalam wa omni-channel na ubinafsishaji, Tom ana shauku ya kuelewa jinsi watumiaji hufanya na kujibu vitu tofauti wanapokuwa mkondoni. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tunio Zafer
  Tunio Zafer ni Mkurugenzi Mtendaji wa pCloud AG - kampuni inayoendeleza na kutoa jukwaa la kuhifadhi pCloud. Ana zaidi ya miaka 18 ya uzoefu wa usimamizi na uuzaji katika uwanja wa teknolojia, na ameshiriki katika miradi kadhaa ya biashara yenye mafanikio kama vile MTelekom, Host.bg, Grabo.bg, Mobile Innovations JSC na mingineyo. Kama kiongozi na meneja wa kampuni ya hifadhi ya wingu, Tunio inakuza uvumbuzi katika maeneo kama vile usalama na gharama nafuu kwa watumiaji wa hatima. Tunio anahimiza watu wafikirie mbele katika timu yake yote, akifanya kazi ili kuleta athari kubwa kwenye soko la IT linalokua kwa kasi, kwa watu binafsi na biashara sawa. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Terry Ziegler
  Terry Ziegler ni Mkurugenzi Mtendaji na Mwanzilishi mwenza wa Suluhisho za T-Pro. Na zaidi ya miaka 30 ya uzoefu wa usimamizi wa bidhaa zilizofungashwa (CPG) katika maeneo ya uuzaji wa biashara, uuzaji wa watumiaji, usimamizi wa kitengo, uuzaji na fedha katika majukumu ya uongozi na usimamizi huko RJR / Nabisco, Borden Foods, Wakulima wa Maziwa wa Amerika, Kikundi cha Viunganishi na Teknolojia za AFS; Terry inachanganya matumizi ya ubunifu na uongozi wa vitendo. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Ugljesa Djuric
  Ugi ndiye Mkurugenzi Mtendaji na Mwanzilishi wa Maudhui ya farasi wakala wa uuzaji ambapo husaidia kampuni za B2B SaaS kupata viwango vya haraka vya Google na mikakati yenye nguvu ya uuzaji wa yaliyomo. Anapenda kukuza SaaS, kunywa bia, kutembea na mbwa wake 2 wa Dalmatia na farasi wanaoendesha. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Unnathi Rayaprolu
  Unnathi ni muuzaji mwenye shauku ya kujifunza kitu chochote kipya na kujiingiza katika tamaduni anuwai wakati wa kusafiri. Yeye anafurahi kusoma vizuri na kikombe cha kahawa wakati wowote wa siku. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vaibhav Namburi
  Vaibhav ndiye Mwanzilishi wa SmartWriter. Nimesaidia kujenga kampuni nyingi za mamilioni ya dola na ninapenda kukaribia Startups kupitia ukuaji wa bidhaa 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Virginia Jacko
  Virginia Jacko ni Rais na Mkurugenzi Mtendaji wa Miami Lighthouse kwa Wasioona na Wenye Ulemavu ambao kwa mwaka hubadilisha maisha ya watu zaidi ya 75,000 kwa kuwaonyesha jinsi inawezekana kuona bila kuona. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Valeh Nazemoff
  Valeh Nazemoff ni mzungumzaji aliyekamilika, mwandishi anayeuzwa sana, mkufunzi, na mwanzilishi wa Engage 2 Engage, kampuni ya huduma za uuzaji wa kidijitali. Ana shauku ya kuboresha maisha ya watu kupitia upangaji wa kimkakati, kazi ya pamoja shirikishi, otomatiki na uwakilishi. Anaondoa kuchanganyikiwa, kuzidiwa, uchovu, na mkazo ambao wafanyabiashara na wafanyabiashara wadogo wanakabiliana nao katika kutafuta vipengele mbalimbali vya uuzaji hivyo lengo linabaki katika kukua na kuongeza. Vitabu vyake, Energize Your Marketing Momentum (2023), Supercharge Workforce Communication (2019), The Dance of the Business Mind (2017), na The Four Intelligences of the Business Mind (2014) vinalenga kusaidia biashara kuunda utaratibu kutokana na machafuko. Pia ameangaziwa katika machapisho mengi kama vile Inc., Mjasiriamali, MAFANIKIO, Kampuni ya Haraka, Huffington Post, na zaidi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vaibhav Pandya
  Vaibhav Pandya ni Afisa Mkuu wa Uendeshaji (COO) na Mhariri Mkuu Mchangiaji katika IndyLogix - Wakala wa Uuzaji wa Dijiti, ambapo ametumia miaka 9+ kukuza shirika na kulianzisha kama kiongozi wa soko anayeaminika. Mtendaji mkuu wakati wa mchana na mwandishi mwenye bidii wakati wa usiku, anapenda kusoma, kuandika, na kuzungumza juu ya Uuzaji wa Dijiti, SEO, NFT, Blockchain, AI, Web 3.0, na zaidi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vladislav Podolyako
  Mimi ndiye Mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Belkins na Folderly. Kuwa na uzoefu wa zaidi ya miaka tisa katika kujenga na kukuza makampuni ya huduma na wanaoanzisha SaaS katika SalesTech na MarTech. Ujasiriamali ndio shauku yangu, na ninatazamia kila wakati kuunda, kujenga, na kwa ujumla fursa mpya za kuuza bidhaa na mawazo bunifu. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vedran Rasic
  Mjasiriamali mwenye uzoefu katika kuwasilisha mikakati ya GTM ya bidhaa yenye mafanikio, kufikia malengo na kuunda timu zenye utendaji wa juu. Umahiri wangu mkuu unadhihirika pale ambapo wateja, bidhaa na mikakati ya ukuaji hukutana. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vivek Sriram
  Kabla ya kujiunga na Lucidworks, Vivek aliongoza ukuzaji wa bidhaa na biashara kwa biashara ya utaftaji katika Huduma za Wavuti za Amazon, ambapo alishirikiana kuunda Huduma ya Amazon Elasticsearch na kusaidia kukuza biashara ya utaftaji kutoka kuanzishwa hadi kiwango kikubwa. Katika miaka yake 20+ katika programu Vivek aliwahi katika uhandisi, ukuzaji wa biashara, na majukumu ya bidhaa katika kampuni anuwai pamoja na Vizu (iliyopatikana na Nielsen), Ujuzi wa Jumla (uliopatikana na Neustar), na SBI Razorfish. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Venkat Viswanathan
  Kama Mwanzilishi na Mwenyekiti wa LatentView, Venkat ndiye mwonaji nyuma ya LatentView. Amesaidia wateja kadhaa wa Bahati 500 kupata mfano wa utoaji huduma za pwani ya India katika huduma za kifedha na sekta za mawasiliano kwa zaidi ya muongo mmoja. Ana uzoefu wa zaidi ya miaka 18 katika ushauri wa usimamizi, teknolojia na usimamizi wa huduma za IT ulimwenguni. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Wendy Covey
  Kwa miaka 20 iliyopita, Wendy amesaidia mamia ya kampuni za kiufundi kujenga uaminifu na kujaza bomba zao za mauzo kwa kutumia yaliyomo ya kiufundi. Kampuni yake, Uuzaji wa TREW, ni wakala wa uuzaji kamili wa huduma ambayo husaidia kampuni kuungana na wateja, kujenga uaminifu, na kuendesha matokeo endelevu kwa kutumia njia iliyothibitishwa ya uuzaji wa bidhaa. 
 	   tovuti  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Wesley Faulkner
  Uzoefu wa Wesley Faulkner unachukua sehemu nyingi za tasnia ya teknolojia, kutoka utengenezaji hadi maendeleo ya bidhaa. Shauku yake kwa teknolojia ilikuzwa kupitia zaidi ya miaka kumi na tatu ya uzoefu katika msaada wa kiufundi na huduma kwa wateja, uhandisi wa uwanja, na maendeleo ya burudani ya media ya dijiti. Hivi karibuni, Wesley amejitokeza kwenye uwanja wa media ya kijamii. Amekuwa mgeni aliyeonyeshwa kwenye maduka kadhaa ya media ya wavuti kama CNET na Tech katika Ishirini. Kama sehemu ya Mshauri wa Vyombo vya Jamii, na kisha kama Mwinjilisti wa Vyombo vya Jamii alisaidia katika kukuza mkakati wa media ya kijamii ya AMD na kusaidia kuanzisha ushirikiano mpya wa kibiashara. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Nicolas Jiménez
  Nicolás Antonio Jiménez ni mratibu wa uuzaji katika Widen Enterprises, mtoa huduma wa wingu-msingi wa huduma za usimamizi wa mali. Ana historia anuwai katika uuzaji, uandishi wa habari, usimamizi wa mashirika yasiyo ya faida, utetezi wa uhuru wa vyombo vya habari na kukuza demokrasia. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  William Karr
  Bill ndiye Mwanasayansi Mkuu wa Data katika OpenMartech na anasimamia shughuli za sayansi ya data kwa wateja wa reja reja. Ana Ph.D. katika Hisabati kutoka Chuo Kikuu cha Illinois huko Urbana-Champaign na cheti cha Uzamili katika sayansi ya komputa na uhandisi. Wakati wa masomo yake, alisoma katika Maabara ya Ubunifu wa Data ya Caterpillar na amechapisha makala na kuwasilisha utafiti wake kwenye semina na makongamano. Bill pia ana B.S. katika Hisabati na mdogo katika Fizikia kutoka IUPUI, ambapo alifanya utafiti katika fizikia ya hesabu na kushinda tuzo ya juu ya utafiti wa shahada ya kwanza. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Wendy Mei
  Wendy anaongoza timu ya bidhaa na mkakati, akisimamia mistari ya bidhaa za watumiaji na biashara, mauzo ya ulimwenguni pote, na mikakati. Ana jukumu la kuoanisha maadili ya msingi ya Playsee na washikadau wote wa ndani na nje na kuunda hali ya utumiaji ya kijamii inayozingatia ujirani kwa mamilioni ya watumiaji kwenye Playsee. Wendy ana shahada ya Utawala wa Biashara na Takwimu kutoka Chuo Kikuu cha Carnegie Mellon, Marekani. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Yariv Erel
  Yariv Erel ni mwanzilishi mwenza na Mkurugenzi Mtendaji wa tuAd, kampuni ya teknolojia ya ubunifu inayotoa jukwaa kamili la uundaji wa matangazo ili kutengeneza matangazo ya media yanayotokana na matokeo. Bidhaa zinapoteza pesa na kuhatarisha sifa kwenye matangazo yasiyofaa ya dijiti. Matangazo ya JustAd, ya gharama nafuu huunda uzoefu mzuri wa mtumiaji. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Yuliia Mamonova
  Akiwa na miaka 5+ katika uuzaji wa kidijitali, Yuliia anaendesha gari Lemon.iokukua kwa uandishi wake wa moja kwa moja na ujumbe wazi. Akiwa mwandishi na mtafiti moyoni, Yuliia anaelewa jinsi ya kujihusisha na usomaji na kuunda hadithi ambayo itajulikana. Yuliia ameandika zaidi ya vipande 1500+ katika miaka michache iliyopita akitengeneza upya ulimwengu wa FinTech, wanaoanza, na uuzaji wa maudhui kwa ujuzi wake. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Yauhen Razhko
  Yauhen Razhko ndiye Mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Hypetrain, jukwaa la uhamasishaji la mzunguko mzima lililoundwa kusaidia mashirika ya ukubwa wowote, chapa, kampuni za media na wafanyikazi huru kutekeleza na kudhibiti kampeni zao za uuzaji wa washawishi. Yeye ni mtaalam mkuu katika uuzaji wa teknolojia na ana uzoefu mkubwa katika kutumia nguvu ya ushawishi wa uuzaji ili kuleta matokeo. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mon Tsang
  Wewe Mon Tsang ni Mkurugenzi Mtendaji wa Soko la nje. OutMarket hutoa programu ya uuzaji na huduma za uuzaji kwa timu za uuzaji ili kutoa matokeo yanayoweza kuhesabiwa. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Yael Zlatin
  Yael ni Mkurugenzi wa E-commerce wa Adtaxi. Ana miaka ya mafanikio yaliyoonyeshwa katika kujenga faneli za ubadilishaji zilizofanikiwa na ni kiongozi anayefikiria maendeleo na mshauri wa kufundisha, kuongoza na kuhamasisha timu za ndani na dhahiri. 
 	   tovuti  

 
 
 
 
	    
  
  Zain Jaffer
  Zain Jaffer ndiye Mwanzilishi na Mkurugenzi Mtendaji wa Ubia wa Zain, kampuni ya uwekezaji ambayo hutoa ufadhili ulimwenguni kwa uanzishaji wa teknolojia, mali isiyohamishika, na usawa wa kibinafsi. Kama mjasiriamali na mwekezaji mfululizo, Zain hushauri na kuwekeza kikamilifu katika uanzishaji wa teknolojia ya mipaka kote Merika. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Zac Sprackett
  Zac inaongoza usimamizi wa bidhaa zinazosambazwa kimataifa za SugarCRM, uzoefu wa mtumiaji na mashirika ya uhandisi. Ana jukumu la kufafanua dira ya bidhaa na mkakati wa jukwaa la Sukari na kwa ajili ya utekelezaji wa mkakati huo. Ana zaidi ya uzoefu wa miaka 25 katika makampuni ya teknolojia akiwa ameshikilia majukumu mbalimbali ya uongozi. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Zara Ziad
  Zara Ziad ni mchambuzi wa uuzaji wa bidhaa katika Ngazi ya Takwimu na usuli katika IT. Ana shauku kubwa ya kubuni mkakati wa ubunifu wa maudhui unaoangazia masuala ya ulimwengu halisi ya usafi wa data yanayokabili mashirika mengi leo. Yeye hutoa maudhui ili kuwasiliana na suluhu, vidokezo, na mazoea ambayo yanaweza kusaidia biashara kutekeleza na kufikia ubora wa data asili katika michakato yao ya akili ya biashara. Anajitahidi kuunda maudhui ambayo yanalenga hadhira mbalimbali, kuanzia wafanyakazi wa kiufundi hadi mtumiaji wa mwisho, na pia kuitangaza kwenye majukwaa mbalimbali ya kidijitali. 
 	   tovuti  
	   LinkedIn  

 
 
 
 



 
 
      
 

  	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


 




   karibu        Kutafuta  
 
 
 
                     karibu   Adblock Imegunduliwa
  Martech Zone inaweza kukupa maudhui haya bila gharama kwa sababu tunachuma mapato ya tovuti yetu kupitia mapato ya matangazo, viungo vya washirika na ufadhili. Tutashukuru ikiwa ungeondoa kizuizi chako cha matangazo unapotazama tovuti yetu. 
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